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ПЕРЕДМОВА

Вивчення основ економічної теорії та практики господарювання є невід’ємною складовою навчального процесу у вищих навчальних закладах. 

Молодий спеціаліст повинен вільно володіти категоріальним апаратом економічної науки, розумітись на особливостях функціонування різних економічних систем, зокрема ринкової, мати навички економічного аналізу діяльності підприємств та вміти визначати стратегічні напрямки його діяльності.  

Саме тому метою методично-навчального посібника є: виховання у студентів економічного мислення, надання їм інформаційної допомоги в опануванні економічними термінами та категоріями, а також формування практичних навичок щодо аналізу  економічних процесів, які відбуваються у регіонах, в Україні, у світі тощо.

Структура посібника складається з трьох змістовних модулів (до кожного з яких подано розгорнуті тематичні тези, плани семінарських занять, теми рефератів тощо):

               I-й - «Загальні основи соціально-економічного розвитку».

             II- й - «Мікро- та макро- економіка»; 

           III –й – «Зовнішньоекономічні відносини України».

Автори посібника сподіваються на те, що він допоможе допитливим студентам опанувати економічні знання і належним чином використати їх в майбутній практичній діяльності у всіх сферах суспільного відтворення.
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Змістовний модуль І

«Загальні основи соціально-економічного розвитку» 

Тема 1.1. Економічна теорія: становлення, розвиток, роль у сучасному житті 

План

1. Зародження економічних знань та їхня роль у сучасному житті 
2. Етапи становлення економічної науки

3. Економічна теорія: об’єкт, предмет, функції 

4. Визначення та сутність економіки 

Зародження й основні етапи становлення і розвитку економічної теорії. Внесок українських вчених у розвиток економічної науки. Об’єкт економічної теорії. Сутність і структура продуктивних сил та виробничих відносин. Методи пізнання економічних явищ та процесів. Економічні категорії та закони, їх класифікація. Функції економічної науки. Економічна політика. Позитивна економічна теорія. Нормативна економічна теорія.

Економіка у сучасному значенні. Роль економіки у суспільному житті.

1. Зародження економічних знань та їхня роль у сучасному житті
Термін «економіка» (гр. «ойко і номос») – мистецтво ведення домашнього господарства - його було введено у III ст. до Р.Х. Аристотелем, який розділив науку про багатство на:

1) економіку – вивчає виробництво благ для задоволення потреб людей;

2) хримастику – науку про способи накопичення грошей.

Термін «політекономія» було введено французьким економістом А. Монкретьєном у праці «Трактат політичної економії» (1615 р.). Термін «політекономія» (гр.) походить від «політикос» – суспільний, державний і «ойкономія» – управління домашнім господарством. Економіка як наука про економічні знання почала формуватися з розвитком капіталістичних відносин, а саме в ХVІІ-ХVІІІ ст. 

2. Етапи становлення економічної науки

1-й етап – вчення меркантилістів XVI-XVII ст. (Західна Європа). 

Засновники: Т. Мен, Д. Юм (Англія), А. Монкретьєн (Франція), Серра (Італія). Вважали, що багатство можна отримати у сферах обігу та зовнішньої торгівлі, і власне його ототожнювали з накопиченням дорогоцінних монет (золотих та срібних).

Недоліки вчення меркантилістів:

1) відсутність наукової системи знань про сфери господарювання;

2) описовий характер системи обігу;

3) нехтування дослідженням процесів виробництва. 

ІІ-й етап – вчення фізіократів (XVII - XVIII ст.). Представники: А. Тюрго, В. Мірабо, Д. Норе.

Ці вчені переносять акценти дослідження зі сфери обігу безпосередньо в сферу виробництва, проте прибутковим вважають лише виробництво у сільськогосподарському секторі (промисловість, транспорт, торгівлю та ін. сфери вважають неприбутковими). 

III-й етап – класична буржуазна політекономія – (XVIII ст. - XIX ст.). Виникає з розвитком капіталістичних відносин. Засновники та представники: У. Петті (Англія); Ф. Кене (Франція), А. Сміт (1723-1790), Д. Рікардо (1772-1823) та ін. Вчені зосереджують увагу на аналізі економічних явищ, закономірностях розвитку в різних сферах суспільного виробництва. Класики політекономії можливість створення багатства розглядали, насамперед, у сферах виробництва матеріальних цінностей.
Вищим досягненням англійської класичної школи стали праці А. Сміта і Д. Рікардо – вчені дослідили виробництво і обіг, спробували розкрити суть товарно-грошових відносин, науково обґрунтували походження прибутку, започаткували теорію трудової вартості, проте не змогли досконало розкрити суті економічної системи суспільства.

ІV-й етап – марксизм і маржиналізм (XIX - XX ст.). 

Засновники марксизму – К. Маркс (1818-1883) та Ф.Енгельс (1820-1895) дослідили систему законів капіталістичного суспільства з позицій робітничого класу; проаналізували розвиток форм власності; запропонували різні економічні концепції, зокрема: додаткової вартості, продуктивності праці, відтворення, економічних криз, земельної ренти; поставили на науковий ґрунт соціалістичну ідею; пов'язали становлення нового суспільства з вищим розвитком матеріального виробництва, демократії й особистості та ін. 

Класики марксизму розробили загальнотеоретичну модель суспільного розвитку, розкривши сутність експлуатації людини людиною.

Маржиналізм (граничність) – теорія, яка пояснює економічні явища і процеси, ґрунтуючись на універсальній концепції використання граничних (мах або міn) величин, які характеризують не внутрішню сутність явища, а його зміну відповідно до зміни іншого. Засновник А. Маршалл («Принципи економікс» – 1890 р.). Основні категорії, що досліджуються маржиналістами: гранична корисність, гранична продуктивність, граничні витрати тощо.

V-й етап – сучасна економічна теорія.

Провідні напрями:

Неокласицизм – Д. Кларк (США), А. Маршалл (Англія), А. Пігу, Ф. Хайєк, М. Фрідмен та ін. – розвиває основні ідеї класичної буржуазної політекономії. Превалює ринкове саморегулювання над державним. Охоплює багато різних концепцій, таких як: монетаризм, теорію раціональних очікувань, теорію економіки пропозиції тощо. 

Монетаризм – теорія, яка пропонує відмову від активного втручання держави в економіку і приписує грошовій масі, що перебуває в обігу, роль визначального фактора у формуванні кон’юнктури, розвитку виробництва і зміні обсягів ВНП.

Неокейнсіанство – Д. Кейнс (Англія) (основна праця «Загальна теорія зайнятості, процента і грошей» 1936 р.) розвиває концепції державно-монополістичного регулювання економіки. Все визначає держава, якій і підкорюється ринок.

Неокласичний синтез (П. Самуельсон, Д. Хікс, Дж. Бюкенен) – поєднує ідеї неокласицизму та кейнсіанства щодо розвитку економічної системи суспільства, наголошуючи на єднанні державного регулювання і ринкового саморегулювання в цьому процесі.

Інституціоналізм, або інституціонально-соціологічний напрямок (Т. Веблен, Дж. Коммонс, У. Мітчелл, Дж. Гелбрейт та ін.) розглядають економіку як систему, в якій відносини між господарюючими суб’єктами складаються під впливом як економічних, так і правових, політичних, соціологічних і соціально-психологічних факторів. Об’єктами вивчення для них є інститути – держава, корпорації, ринок, а також правові, морально-етичні норми, традиції тощо. Внесок українських вчених у розвиток економічної науки є досить вагомим. Так економічна думка в Україні розвивалася в загальноєвропейському та світовому контексті. 

С. Десницький був учнем А. Сміта – творця трудової теорії та автора знаменитої праці "Багатство народів".

І. Вернадський (1821-1887) – сприяв розвитку економічної науки. Критично оцінював утопічні теорії "общинного соціалізму", носіями якого були О. Герцен, М. Чернишевський та інші російські соціалісти, був головним опонентом М. Чернишевського. Вернадський видавав журнал "Економічний покажчик", що для того часу був унікальним виданням.

М. Зібер (1844-1888) – доцент Київського університету  досліджував первісну культуру. Він захистив дисертацію, присвячену вивченню еволюції трудової теорії від Д. Рікардо до К. Маркса. Першим у світі здійснив науковий аналіз "Капіталу" К. Маркса, визначивши його джерела. 

С. Подолинський (1850-1891) – засновник екологічної парадигми сучасної економічної науки. Найвагомішим в його науковій спадщині є економіко-екологічне відкриття, що було обґрунтоване в дослідженні "Праця людини, її ставлення до розподілу енергії" (1880). Подолинський відкрив, що за допомогою організованої людської праці можна гармонізувати взаємини суспільства та природи, уникнути енергетичної кризи, оскільки праця здатна не тільки постачати, а й зберігати і нагромаджувати сонячну енергію. Відкриття Подолинського справило помітний вплив на світову економічну та екологічну науку (на цьому наголошувало чимало дослідників: природознавці, філософи, економісти та ін.)

М. Туган-Барановський – видатний український вчений, який обґрунтував можливості синтезу трудової концепції та концепції граничної корисності, що вважалися антиподами. Теорія Туган-Барановського була математично аргументована. Він зробив помітний вклад у розвиток теорії кооперації, грошового обігу, критикував економічні доктрини марксизму, економічні концепції російського народництва. Світове визнання одержав за дослідження теорії ринку та економічних криз, розробку концепцій економічної кон'юнктури, яку позитивно сприйняли економісти багатьох країн ще за життя вченого. М. Туган-Барановський є першим східноєвропейським ученим, якого визнала світова економічна думка.

Є. Слуцький (1880-1948) – представник "Київської школи", один з перших в Україні застосував математичні методи в економічній науці. Його економіко-математичні праці, написані на рубежі 10-х – 20-х років XX ст. було опубліковано в українських та закордонних виданнях, стали основою для нового напряму в науці – праксеології. Праці Є. Слуцького актуальні й донині, особливо в практиці моделювання економічних процесів.

М. Птуха (1889-1961) – дослідження цього економіста набули міжнародного значення. Світогляд ученого формувався на українських наукових традиціях під впливом М. Туган-Барановського. Зокрема М. Птуха розробив демостатичні таблиці, висунув демостатичні ідеї – всі вони були високо оцінені світовою статистичною наукою. 

Отже, економічна наука у всі історичні періоди в Україні розвивалася у загально цивілізаційному руслі, а український народ презентував світові оригінальних економістів-мислителів, спадщина яких й донині не достатньо вивчена та належним чином не популяризована.

3. Економічна теорія: об’єкт, предмет, структура, функції

Об’єктом економічної теорії є економіка в цілому на: мікро-, мезо, макро-, та глобо- рівнях.

Мікрорівень вивчає діяльність фізичних (пересічних громадян) та юридичних осіб (підприємств/організацій), домогосподарств (сім'ї) тощо. 

Мезорівень – окремий вид економічної діяльності (агропромисловий комплекс, торгівельно-промисловий та ін.).

Макрорівень охоплює економічну діяльність країни, тобто національну економіку.

Мегарівень (глобальний) – вивчає міждержавні економічні зв’язки тобто світове господарство.

Економічними суб’єктами є: суб’єкти, які функціонують на всіх рівнях економіки – пересічні громадяни, підприємці, домогосподарства, підприємства (всіх форм власності), держава тощо. 

Безпосередньо здійснюють економічну діяльність так звані економічні агенти – це особи, які реалізують власний трудовий потенціал у різних сферах економічної діяльності: менеджери, банкіри, власники будинків/земельних ділянок/цінних паперів та ін. Ці особи приймають рішення в межах своєї господарської компетенції і реалізують їх різними методами та засобами. 

Предметом економічної теорії прийнято вважати економічні відносини, що відбуваються як між економічними суб’єктами, так і економічними агентами.

Економічна діяльність агентів спрямована на вирішення трьох головних питань економіки: 

1. Що і скільки виробляти? 

2. За якою ціною виробляти? 

3. Для кого виробляти? 

Результатом діяльності економічних агентів є блага: товари і послуги.

Структура економіки:

· економічні відносини, які поділяються на:

· соціально-економічні – відносини власності (поєднання суб’єкта з засобами виробництва);
· організаційно-економічні – відносини між суб’єктами з приводу ефективної організації виробництва;

· техніко-економічні – відносини між працівниками з приводу використання засобів виробництва для створення життєвих благ. Саме ці відносини відображають технологічний стан виробництва. 

· продуктивні сили – сукупність працівників та засобів виробництва, плюс організаційно-управлінські методи, що використовуються на виробництві.

Сукупність прийомів та засобів, за допомогою яких досліджуються закони та принципи функціонування і розвитку економічних систем називаються економічними методами пізнання.

В економічній науці використовуються різні методи: 

· загальнонаукові (діалектичний, наукової абстракції, історичний, логічний, структурно-функціональний та ін.);

· спеціальні (математичний статистичний, спостереження, порівняльний, експеримент, моделювання тощо).

Економічні категорії – це узагальнюючі поняття, що відбивають суттєві сторони економічних явищ і процесів, наприклад: ринок, власність, економічна система, потреби, виробництво, гроші, обіг, товарне виробництво, прибуток, попит, кон'юнктура, відтворення, нагромадження, споживання, доходи та ін. Економічні категорії відображають окремі сторони економічних відносин, а в сукупності – характеризують економічний лад суспільства.

Економічні закони відображають причинно-наслідкові взаємозв’язки, що постійно повторюються і показують сутність економічних відносин. Закони бувають:

всезагальними – функціонують в усіх економічних системах (закон зростання потреб, закон зростання продуктивності праці, закон відтворення, закон нагромадження тощо); 

загальними – функціонують в окремих економічних системах, наприклад ринкові закони;

специфічними – функціонують лише в межах однієї економічної системи (закони середнього або монопольного прибутку, закон додаткової вартості та ін.)

Розвиток виробництва не можливий без залучення досягнень всіх наук, зокрема економічної. Тож важливим є питання про функції (роль) економіки в суспільному житті. 

1. Теоретико-пізнавальна – пояснює закономірності, процеси та явища економічного життя суспільства. Полягає у: 

· розробці методологічних підходів і принципів аналізу соціально-орієнтованої ринкової економіки;

· дослідженні механізмів господарювання, соціально-економічної культури економічних суб’єктів тощо.

2. Методологічна функція – розробка методів, засобів, наукового інструментарію, що необхідні для досліджень.

3. Практична функція – націлена на сучасний етап розвитку нашої країни і передбачає цілісне бачення економічних процесів, практичне керування виробничим процесом на різних «поверхах» економіки.

4. Виховна функція – спрямована на вироблення та формування економічного мислення, економічної психології кожної людини, соціальної групи. 

На економічній теорії повинна ґрунтуватися економічна політика. 

Економічна політика – це діяльність держави, спрямована на досягнення певних цілей. Адже для впровадження вірної економічної політики вкрай важливе значення має:

· реалістична оцінка економічної ситуації;

· аналіз досягнень, труднощів, недоліків, що виникли в тій або іншій сфері суспільного відтворення; 

· з'ясування причин, що викликали труднощі; 

· оцінка наявних ресурсів, що потрібних для вирішення певного кола проблем подальшого економічного розвитку. 

На цій основі і здійснюється розробка цільових економічних програм розвитку, які власне і враховують властиві для суспільства суперечності та труднощі.

Американські економісти Макконнелл і Брю виділяють позитивну і нормативну економічну теорію. 
Позитивна економічна теорія вивчає те, що існує в сьогоднішніх реаліях – вона відповідає на питання: «що і чому?».
Нормативна економічна теорія обґрунтовує економічну поведінку людей у тій чи іншій ситуації і пояснює, що саме потрібно зробити щоб досягти певних цілей в соціоекономічному розвитку країни, тобто вона обґрунтовує економічну політику і відповідає на питання: «як має бути?»

Таким чином, економічна наука – це суспільна наука, що вивчає закони розвитку економічних систем та діяльність економічних суб’єктів і спрямована на ефективне господарювання в умовах обмежених ресурсів, з метою задоволення безмежних потреб людства.

4. Визначення та сутність економіки

У сучасних умовах економіка – це наука про ефективний розподіл ресурсів. Загалом поняття економіка застосовують у таких основних значеннях:

1) економічна наука, що вивчає різноманітні економічні явища та процеси, що відбуваються в суспільстві;

2) економічна діяльність певної країни, групи країн або всього світу;

3) сукупність економічних відносин (соціально-економічних, організаційно-економічних, техніко-економічних) між агентами у різних сферах діяльності в яких виробляються, розподіляються та споживаються матеріальні блага. 

Семінар  


Питання для обговорення:

1. Зародження економічних знань. Становлення та етапи розвитку економічної теорії як науки.

2. Предмет дослідження в економічній теорії.

3. Економічне мислення та його роль у розумінні економічного життя суспільства.

4. Економіка як вид діяльності в суспільстві.

5. Економічні категорії, закони, функції. 

6. Економічна теорія - наукова основа економічної політики держави. 

  
Теми рефератів:

1. Взаємозв'язок економтеорії, економполітики та господарської практики.

2. Сучасні течії економічної теорії.

3. Лауреати Нобелівської премії в області економіки.

НОТАТКИ

__________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________

Тема 1.2. Економічні потреби та інтереси суспільства. Економічні системи

План

1. Потреби: визначення, характеристика, різновиди

2. Економічні інтереси: сутність та форми реалізації 

3. Економічна система її структура та типи 

4. Моделі змішаної економічної системи 

5. Власність: визначення та різновиди

Потреби як рушійна сила трудової діяльності людини. Сутність, структура і особливості формування потреб. Ієрархія людських потреб по А.Маслоу. Економічні потреби суб’єктів. Закон зростання потреб. Економічні інтереси, їх характеристика.

Економічна система: поняття, сутність. Продуктивні сили та їх загальна характеристика. Сутність економічних відносин. 

Господарський механізм як структурний елемент економічної системи. Типи економічних систем. Традиційна економічна система, її особливості. Ринкова економічна система як саморегулюючий господарський механізм. Командна економічна система та її характеристика. Сутність змішаної економічної системи. Моделі змішаної економічної системи: шведська, американська, японська, східно-азійська. 

Власність як економічна категорія. Відносини власності. Право власності. Роздержавлення. Приватизація. Основні підходи до класифікації форм власності: вертикально-історичний та горизонтально-структурний. Законодавча класифікація власності. Світова практика класифікації форм власності. Економічна класифікація власності. Характеристика приватної власності. Суспільна власність та її різновиди. Державна власність та її різновиди.

Тематичні тези

1. Потреби: визначення, характеристика, різновиди

Однією з центральних проблем економіки є обґрунтування спонукальних мотивів суб’єкта до економічної діяльності. Домінуючою спонукою прийнято вважати його потреби.

Потреби – об'єктивна необхідність суб’єкта у певних благах, завдяки отриманню яких відбувається його нормальне функціонування та подальший розвиток.
Узагальнено всі потреби людини поділяються на:

· первинні – задовольняють її життєво важливі нужди (їжа, вода, одяг, житло та ін.). 

· вторинні – забезпечують для неї соціально-духовне відтворення (театр, церква, спорт та ін.).
До економічних потреб: 

людини – відносяться матеріальні блага (наприклад: ремонт авто, послуга перукаря, консультації фахівців та ін.); 

підприємств, установ, організацій – все, те, що є необхідним для виконання їхніх виробничих цілей (будівлі, устаткування, транспортні засоби та ін.), іншими словами, ресурси; 

суспільства, держави – все те, що забезпечує нормальне функціонування країни і забезпечує суспільству подальший розвиток (шляхи, освітні та медичні заклади, військова техніка та ін.)

Засоби, за допомогою яких задовольняються потреби, називаються благами
, для виробництва яких потрібні інші засоби, які економісти називають ресурсами. Враховуючи той факт, що останні є обмеженими, протиріч безмежним потребам, перед економічними агентами постає дві проблеми:

1) альтернативного вибору: що виробляти, а від чого відмовитись?

2) оптимального вибору: як раціонально розподілити наявні ресурси? 

У ефективному вирішенні названих проблем і полягає проблема раціонального ведення економічної діяльності (див. рис. 1). 
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Рис. 1. Сутність економіки

Всезагальний економічний закон зростання потреб відбиває сталий зв'язок між виробництвом і споживанням. Відповідно до нього безперервний розвиток потреб є рушійною силою науково-технічного прогресу людства, який, у свою чергу, стимулює появу нових потреб.

2. Економічні інтереси: сутність та форми реалізації

Будь-який економічний суб'єкт є самостійним, тобто економічно відокремленим від інших, відповідно він має власний економічний інтерес і зрозуміло, що діяльність, яку він здійснює, спрямована саме на реалізацію цього інтересу. 

Економічний інтерес – це реальний стимул для соціально-економічних дій, що має на меті задоволення динамічних індивідуальних потреб окремого суб’єкта. Інтерес породжується потребою. 

У структурі інтересів виділяють виробничі (пов’язані з організацією виробництва) і невиробничі (пов’язані з задоволенням особистих потреб господарюючого суб’єкта).

3. Економічна система її структура та типи 

Економічна система (ЕС) – це сукупність взаємопов'язаних та відповідним чином упорядкованих елементів економіки, що утворюють певну цілісну структуру і забезпечують функціонування економіки певної країни. Будь-яка ЕС складається з:
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економічних відносин

2) продуктивних сил

3) механізму господарювання.

Механізм господарювання – структурний елемент економічної системи, що складається з сукупності форм і методів регулювання економічних процесів, а також з суспільних дій господарюючих суб'єктів на основі використання економічних законів та важелів, правових норм та інституційних утворень. 

Елементи ЕС:

1) суб’єкти економіки з певними цілями, які, власне, і є спонукальним мотивом до їхніх дій;

2) економічні об’єкти – засоби виробництва та створені людьми предмети споживання;

3) відносини суб’єктів до об’єктів та відносини між самими суб’єктами (виробничі відносини);

4) економічні закони тощо.
Людству відомі різні економічні системи. Проте найпоширенішою в економічній науці є класифікація економічних систем за двома основними ознаками: 1) за формою власності на засоби виробництва; 2) за способом управління господарською діяльністю. На основі цих ознак розрізняють наступні типи економічних систем.

Традиційна економічна система – панувала в минулому і тепер деякі її риси властиві слаборозвинутим країнам. Вона характеризується багатоукладністю економіки, збереженням натурально-общинних форм господарювання, відсталою технікою, широким застосуванням ручної праці, нерозвиненою інфраструктурою, найпростішими формами організації праці і виробництва, бідністю населення. На соціально-економічні процеси значний вплив справляють освячені століттями традиції та звичаї, релігійні та культові цінності, кастовий і соціальний поділ населення. 

Командна економічна система базується на пануванні державної власності, одержавленні та монополізації народного господарства, жорсткому, централізованому директивному плануванні виробництва і розподілі ресурсів, відсутності реальних товарно-грошових відносин, конкуренції і вільного ціноутворення. 

Ринкова економічна система характеризується пануванням приватної власності на інвестиційні ресурси, передбачає функціонування великої кількості діючих виробників і покупців товарів, свободу вибору підприємницької діяльності, особисту свободу всіх економічних суб'єктів, однаковий доступ їх до ресурсів, науково-технічних досягнень, інформації. Всі економічні процеси (розподіл ресурсів, ціноутворення, створення доходів тощо) регулюються ринковим механізмом на основі вільної конкуренції. Втручання держави в економічні процеси мінімальне і виважене. Усі економічні рішення приймаються ринковими суб'єктами самостійно на свій страх і ризик. 

Змішана економічна система є адекватною формою функціонування сучасних розвинутих країн і характеризується такими рисами:

1) високим рівнем розвитку продуктивних сил і наявністю розвинутої ринкової інфраструктури суспільства;

2) різноманітністю (плюралізмом) форм власності й рівноправним функціонуванням різних господарюючих суб'єктів (приватних, колективних, корпоративних, державних);

3) оптимальним поєднанням ринкового механізму з державними методами регулювання економіки, що органічно перетинаються і доповнюють один одного;

4) орієнтацією на посилення соціальної спрямованості розвитку економіки. Збільшуються затрати на освіту, медичне обслуговування, створюються державні й приватні фонди соціального страхування та соціального забезпечення населення тощо.

4. Моделі змішаної економічної системи

Американська – лібералізована система управління національною економікою, в якій основний акцент переноситься на ринкові регулятори економічних процесів; державне регулювання зводиться до використання правових і опосередкованих методів з метою створення "правил гри" і сприятливих умов для розвитку бізнесу.

Японська – централізоване регулювання соціально-економічного розвитку країни з боку держави на основі використання переважно економічних, опосередкованих та неформальних методів державного регулювання економіки. Домінує психологія колективізму, солідарності, підпорядкування особистих інтересів колективним і державним інтересам.

Шведська – управління соціально-економічним розвитком країни на основі активного втручання держави у процес розподілу і перерозподілу доходів, створення сильної системи соціального захисту населення, домінування ідей рівності й солідарності.

Німецька – система управління національною економікою з активним використанням ринкових регуляторів (насамперед конкуренції) і створенням на державному рівні ефективної системи соціального захисту громадян країни.

Східноазійська – державне управління та координація соціально-економічного розвитку країни відбувається шляхом активних комплексних заходів з метою надання потужних імпульсів промисловому зростанню; державне втручання в ринкові відносини підпорядковане інтересам конкуренції на внутрішніх і зовнішніх ринках.

5. Власність: визначення та різновиди

Власність як економічна категорія виражає систему відносин між суб'єктами власності (людьми, класами, соціальними групами та ін.) щодо привласнення об'єктів власності (різноманітних речей: майна, цінних паперів, засобів виробництва, предметів споживання та ін.) у всіх сферах суспільного відтворення.

Основу соціально-економічних відносин складають відносини власності. Відносини власності – це система відносин між людьми (суб’єктами) з приводу привласнення та відчуження (позбавлення суб’єкта права власності) різних благ, в першу чергу засобів виробництва.

Право власності – це врегульовані законом суспільні відносини щодо володіння, користування і розпорядження майном.

Володіння – фактична наявність речі в господарстві власника і його можливість впливати на неї безпосередньо. Володіння може бути законним (наприклад, наявність в особи речі за правом власності) і незаконним (скажімо, володіння майном, добутим злочинними діями, привласнення знахідки). Незаконне володіння поділяється на: сумлінне (коли особа не знала і не могла знати про те, що володіє чужим майном) і несумлінне (коли особа знає про те, що володіння є незаконним).

Користування – це право вилучати з речей їхні корисні властивості (наприклад, обробляти землю та отримувати врожай, вживати продукти харчування, носити одяг і т. ін.).

Розпорядження – це право визначати юридичну або фактичну долю майна (наприклад, продавати, дарувати, обмінювати, переробляти, заповідати тощо).

Сукупність зазначених повноважень і надають особі підстави вважатись власником відповідного майна.

Роздержавлення – це процес, що спрямований на ліквідацію монополії державної власності і складається з системи заходів щодо скорочення частки державного сектору, створення різних форм власності, посилення процесів саморегуляції економіки тощо.

Приватизація – це один із методів роздержавлення, що реалізується в передачі об’єкта державної власності в приватну власність за певну власність або безплатно.

Існує два підходи до класифікації форм власності: 

1) вертикально-історичний підхід
 показує як форми власності еволюціонували в процесі розвитку суспільства, а саме:

приватна

державна

загальнонародна - колективна

капіталістична 

феодальна 

рабовласницька 

первіснообщинна

2) горизонтально-структурний підхід класифікує форми власності в сучасних умовах. 

В рамках даного підходу з правової точки зору в Законі України «Про власність» (Закон вiд 07.02.1991 № 697-XII. Закон втратив чинність на підставі Закону N 997-V (997-16) від 27.04.2007, ВВР, 2007, N 33, ст. 440) виділяють наступні форми власності: 
1. Власність народу України – надра землі, повітряний простір, водні та інші природні ресурси її континентального шельфу та виключної (морської) економічної зони.

2. Приватна власність – майнові та особисті немайнові блага конкретної фізичної особи (житлові будинки, транспортні засоби, грошові кошти, цінні папери, результати інтелектуальної творчості та інше майно споживчо-виробничого призначення).

3. Колективна власність – це майно, що належить певному колективу і є необхідним для його функціонування (майно колективного підприємства, кооперативу, орендного чи акціонерного підприємства, господарського товариства, господарського об'єднання, професійної спілки, політичної партії чи іншої громадської організації, релігійної організації тощо);

4. Державна власність – це майно, необхідне для виконання державою своїх функцій (як-от: єдина енергетична система, інформаційна система, системи зв'язку, транспорту загального користування, кошти державного бюджету тощо). 

В свою чергу, державна власність поділяється на: загальнодержавну та власність адміністративно-територіальних одиниць (комунальну/ муніципальну).

Натомість світова практика виділяє лише дві форми власності: приватну і державну. 

Приватна форма власності класифікується на:

· індивідуальну;

· пайову;

· акціонерну;

· власність суспільних організацій.

Державна форма власності класифікується на:

· загальнодержавну;

· комунальну/муніципальну.

Семінар 



Питання для обговорення:

1. Суперечність між суспільними потребами та ресурсами. Вибір альтернатив. 

2. Економічні потреби суспільства, їх сутність та структура. 

3. Економічні інтереси: сутність та суб'єкти. Взаємозв'язок інтересів та потреб. 

4. Економічна система сутність та структурні елементи.

5. Типи та еволюція економічних систем. 

6. Власність та право власності. 

7. Суб'єкти та об'єкти власності. 

8. Людина в економічній системі як суб'єкт виробничих відносин.

9. Кінцева мета суспільного виробництва.


Теми рефератів:

1. Вибір форм власності в контексті приватизації в Україні.

2. Економічна людина та її раціональна поведінка.

3. Орендні стосунки: світовий досвід та перспективи розвитку в Україні.

4. Світовий досвід і сучасні тенденції приватизації за кордоном.

Роль і значення держвласності в ринковій системі господарювання.

НОТАТКИ
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Тема 1.3. Структура та ефективність суспільного виробництва 

План

1. Суспільне виробництво як сукупна організована діяльність людей

2. Форми організації суспільного виробництва 

3. Суспільний поділ праці та його значення в економіці 

4. Економічне зростання та його типи

5. Показники економічної та соціальної ефективності суспільного виробництва

Суспільне виробництво як сукупна організована діяльність людей. Суспільне відтворення. Структура виробництва. Матеріальне і нематеріальне виробництво. Первинне, вторинне, третинне виробництво. Виробнича інфраструктура. Соціальна інфраструктура. Форми організації суспільного виробництва: натуральне та товарне. Основні риси натурального виробництва. 

Форми організації суспільного виробництва: натуральне та товарне. Основні риси натурального виробництва. Товарне виробництво та його характеристика. Суспільний поділ праці як передумова розвитку товарного виробництва: спеціалізація та кооперація виробництва. 

Економічне зростання і його сутність. Екстенсивний тип економічного зростання, інтенсивний, змішаний. 

Показники економічної ефективності суспільного виробництва (ВВП, ЧВП, НД, ЧЕД) та їхній розрахунок. Показники соціальної ефективності виробництва: рівень життя населення, споживчий кошик, індекс розвитку людини.

1. Суспільне виробництво як сукупна організована діяльність людей

Суспільне виробництво – це сукупна організована діяльність людей по перетворюванню вихідної сировини (речовин, сил природи) у кінцевий продукт – матеріальні та нематеріальні блага, що є необхідними для існування та подальшого розвитку суспільства.

Структура суспільного виробництва розглядається у двох аспектах. Відповідно до першого, суспільне виробництво включає: 

· матеріальне виробництво охоплює види діяльності в яких виробляються матеріальні блага (промисловість, сільське господарство, будівництво, транспорт);

· нематеріальне виробництво охоплює види діяльності в яких створюються нематеріальні блага, тобто духовні та інші цінності (охорона здоров'я, освіта та ін.).

Потрібно зазначити, що матеріальні та нематеріальні послуги поділяються на:

· такі, що обслуговують виробництво (банківські, страхові, рекламні та ін.);

· особисті, які люди одержують персонально від лікарів, учителів, та ін. економічних агентів. 

Другий підхід, поділяє суспільне виробництво на: 

· первинне – ґрунтується на безпосередньому привласненні того, що дає людині природа. До такого виробництва належать, наприклад: сільське господарство, гірничодобувна промисловість, лісівництво, рибальство та ін.;

· вторинне – ґрунтується на первинному виробництві і є похідним від нього. Воно охоплює всі види діяльності, в яких створюються засоби виробництва та продукти споживання, а також будівництво.

· третинне – є похідним від первинного та вторинного і передбачає створення різноманітних послуг.

Сукупність видів діяльності, що обслуговують виробництво, становлять його виробничу інфраструктуру (транспорт, зв'язок, фінансово-кредитна сфера, управлінські консультації та ін.). 

Сукупність видів діяльності, в яких людині надаються особисті послуги, що задовольняють її соціально-духовні потреби, становлять соціальну інфраструктуру виробництва.

Процес суспільного виробництва, взятий не як одноразовий акт називається суспільним відтворенням, тобто постійним рухом у 4-х основних фазах, яке буває простим, звуженим та розширеним.

Для протікання процесу необхідне постійне відновлення всіх факторів виробництва. 

2. Форми організації суспільного виробництва

Історично існувало дві форми організації суспільного виробництва: натуральна і товарна.

Натуральне виробництво (панувало у всіх докапіталістичних формаціях) – форма організації виробництва, при якій суб’єкти виробляють кінцевий продукт для задоволення власних потреб, тобто він не набуває товарної форми і призначений для споживання виробником. Характерними рисами такого виробництва є такі: 

· ручна праця + примітивні засоби виробництва;

· просте відтворення; 

· замкнутість економічної діяльності;

· самодостатність господарської одиниці (відокремленість від інших, спирання на власні ресурси, самостійне забезпечення себе всім необхідним для життя та виробництва);

· відсутність обміну;

· розподіл продукції між учасниками господарства; 

· особисте та виробниче споживання виробленої продукції.

Товарне виробництво – це відкрита економічна форма господарювання і організації виробництва, за якої продукти виробляються спеціально для обміну на гроші. 

Товарне виробництво може бути простим чи розвиненим (капіталістичним). Головна відмінність між ними полягає в тому, що у розвиненому товарному виробництві застосовується наймана робоча сила, яка також виступає товаром.

Визначальні риси товарного виробництва:

1) використання грошей як посередника обміну;

2) наявність конкуренції;

3) вільне ціноутворення;

4) стихійність розвитку як форма саморегулювання економіки.

Товарне виробництво функціонує і розвивається відповідно до економічних законів: вартості, попиту і пропозиції, конкуренції, грошового обігу та інших. Товарне виробництво є основою виникнення і розвитку ринкової економіки
.

Результатом товарного виробництва є кінцевий продукт, який набуває форми товару лише за умов його обміну на гроші!!!

У товарному виробництві кругообіг грошей і товару відбувається за двома основними схемами: Г-Т-Г та Т-Г-Т. 

Розвитку товарного виробництва сприяв суспільний поділ праці. 
3. Суспільний поділ праці та його значення в економіці

Суспільний поділ праці – це процес відособлення різних видів трудової діяльності, що взаємодіють між собою і взаємодоповнюють один одного, складаючи цілісний механізм суспільного відтворення. 

Суспільний поділ праці має дві форми: спеціалізацію та кооперацію. Спеціалізація – це безпосереднє розчленування діяльності на окремі операції, а кооперування – об'єднання їх в єдиний виробничий процес.

За родом діяльності виділяють три типи суспільного поділу праці: 

загальний – здійснюється між великими сферами економічної діяльності: промисловість, сільське господарство та ін.;
частковий відбувається всередині великих сфер на мезо- рівнях: легка/важка промисловість, рослинництво/тваринництво та ін.; 

одиничний відбувається всередині окремих підприємств, залежить від технологічних процесів, способів організації виробництва та функціональних завдань певних служб.

За просторовим критерієм поділ праці буває: міжрегіональний, між країнами, між групами країн.

Суспільний поділ праці є основою формування та розвитку товарних, а відтак, і ринкових, відносин.

4. Економічне зростання та його типи
Розширене відтворення суспільного продукту втілюється в економічному зростанні
, від ефективності якого залежить добробут суспільства і збільшення національного багатства.

Економічне зростання означає розвиток національної економіки протягом певного періоду, котрий вимірюється темпами приросту ВВП та НД. Абсолютний вимір переважно використовують для оцінювання темпів зростання економічного потенціалу країни; приріст на душу населення – для аналізу динаміки добробуту населення країни та порівняння рівнів життя в різних країнах.
Розрізняють 3 основні типи економічного зростання.

Екстенсивний тип (кількісне зростання) – розширення виробництва на основі кількісного збільшення факторів, які в ньому функціонують за умов збереження інших поточних параметрів (збільшення кількості засобів виробництва при незмінній продуктивності праці). Наприклад: на 10 станках, 10 робітників виробляють 10 од. продукції. Придбано 5 станків, прийнято 5 нових робітників. Отже, на 15 станках 15 робітників стали виробляти 15 од/продукції – тобто продуктивність праці залишилась на попередньому рівні (1 од./1 роб.).

Інтенсивний тип (якісне зростання) – зростання обсягів ВВП за рахунок удосконалення факторів виробництва та/або більш ефективного їхнього використання. Основне джерело цього типу зростання – підвищення продуктивності живої праці.

Наприклад: на 10 станках, 10 робітників виробляли 10 од. продукції. На 8 удосконалених станках 8 робітників ситали виробляти 15 од. продукції. Збільшення обсягів виробництва за рахунок інтенсивного типу економічного зростання називається інтенсифікацією економіки.

Змішаний (реальний) тип економічного зростання характеризується збільшенням обсягу ВВП завдяки залученню більшої кількості факторів виробництва та за рахунок удосконалення техніки, технології, організації виробництва; підвищення продуктивності праці тощо.

5. Показники економічної та соціальної ефективності суспільного виробництва
Ефективність суспільного виробництва – категорія, яка характеризує результативність виробництва. Розрізняють економічну і соціальну ефективність виробництва.

На макрорівні показники економічної ефективності подано в системі національних рахунків (СНР). Метою даного документу є надання реального цифрового відображення стану національної економіки за певний період. Застосування СНР необхідне для: проведення ефективної макроекономічної політики держави, економічного прогнозування, міжнародного порівняння  тощо. Основними показниками СНР є: валовий внутрішній продукт (ВВП), чистий внутрішній продукт (ЧВП), національний дохід (НД), чистий економічний добробут (ЧЕД). 

Макроекономічні показники ефективності суспільного виробництва:

ВВП – це сукупна/ринкова вартість усіх продуктів матеріального і нематеріального виробництва, створених на території певної країни, незалежно від громадянства їхнього виробника
. 

У ВВП не включаються такі угоди:

· операції та послуги, які майже неможливо врахувати: робота домогосподарок у власному господарстві, робота вченого «на себе», бартерний обмін, «чайові» та ін.;
· державні та приватні трансферти;

· суто фінансові угоди: купівля і продаж цінних паперів, адже вони не збільшують поточне виробництво;

· продаж і купівля товарів, які вже були в користуванні, адже їхня вартість у свій час вже була включена до складу ВВП.
Взагалі, ВВП розраховується трьома основними методами: 1) доданої вартості; 2) по витратам; 3) по доходах – всі вони вважаються рівноцінними і мають давати однакову величину ВВП.

ВВПдв = ВВПв = ВВПд
 
Розрахунок ВВП методом витрат 

ВВП за методом витрат (методом кінцевого споживання) ВВП є сумою зазначених витрат:

                               ВВПв = С + І + G + Nx                                          (1);

(С) - споживчі витрати домогосподарств – їхні витрати на оплату всіх благ (придбання товарів тривалого та поточного користування, отримання споживчих послуг та ін.) без урахування коштів, спрямованих на придбання нового житла. 

(І) - інвестиційні витрати – придбання капітального устаткування, машин, нерухомості, зокрема кошти домогосподарств, використаних для купівлі нового житла. Витрати на придбання нового житла формально є витратами домогосподарств, проте за своєю сутністю – інвестиціями. 

Валові внутрішні інвестиції (Ів) кількісно визначаються як сума чистих інвестицій (Іч) (приріст будівель і споруд, машин і устаткування, товарно-матеріальних запасів) та амортизації протягом року (Ар): 
                                           Ів = Іч + Ар                                              (2);

Чисті інвестиції – це інвестиції для збільшення виробничих потужностей (варто зазначити що не мається на увазі придбання фінансових активів: акцій, облігацій та ін., які, до речі, також називаються інвестиціями). 

(G) - державні витрати (або державні закупки) – сукупність витрат органів державної влади всіх рівнів на придбання товарів і оплату послуг праці зайнятих в державному секторі (до них не включають трансфертні платежі). 

(Nx) - чистий експорт – різниця між сумами виручки від продажу вітчизняних товарів на зовнішньому ринку (Е) і витратами на придбання іноземних товарів резидентами (І), тобто між експортом та імпортом. Термін «чистий» вказує на те, що при обчисленні цієї компоненти ВВП - обсяг імпорту вираховується з обсягу експорту, оскільки імпорт товарів і послуг включається і в інші компоненти ВВП. Йдеться про те, що чистий експорт включає ринкову вартість товарів і послуг, створених за кордоном зі знаком мінус, бо вони вже включені у споживання, інвестиції або державні закупки зі знаком плюс.

                                                   Nx = Е – І                                               (3);

Метод доходів (розподільний метод)

У ВВП за цим методом включаються доходи всіх суб'єктів, що здійснюють свою діяльність на території країни, – як резидентів, так і нерезидентів. Резиденти – це громадяни, які проживають на території певної країни, без урахування іноземців, які перебувають у країні менше одного року. 

У ВВП за розподільним методом включають суму винагород власників чинників виробництва: заробітну плату (W), прибуток підприємств (Р), банківський відсоток (r), доходи від власності/ренту (R), а також непрямі податки (Тn), амортизацію (А) тощо.

                             ВВПд = W + P + R + r + A + Tn                           (4);

Оплата праці включає валову суму оплати праці та додаткові виплати найманим працівникам. 

Прибуток включає валовий прибуток підприємства чи корпорації (дивіденди), чисті доходи товариств і підприємств в одноосібній власності, доходи фермерів та осіб вільних професій. 

Ренту становлять доходи власників нерухомості.

Номінальний ВВП – це ринкова вартість товарів і послуг, виражена у поточних цінах, або ВВП, обчислений у цінах того самого періоду, за який вона визначається. У багатьох країнах значна частина приросту ВВП припадає на зростання цін, або інфляцію.

Реальний ВВП вимірюється вартістю виробленого продукту за різні роки з використанням цін загального базового року. Це незмінні ціни в тому розумінні, що вимірюється ВВП рік за роком з постійною купівельною спроможністю. Реальний ВВП вимірює економічне зростання, тобто зростання, в якому не враховується ефект інфляції. Для обчислення реального ВВП слід використовувати дефлятор/індекс цін (D). 

                                        ВВПр = ВВПн/D                                          (5);

                                              D = (ВВПн/ВВПр)*100%                               (6);

Показник ВВП у базових цінах може за рік зростати менше або більше, ніж ВВП у поточних цінах в країні. Це відбувається через зміну загального рівня цін. 

Дефлятор ВВП вимірює інтенсивність інфляції (або дефляції), коли спостерігається зниження загального рівня цін в країні. 

Якщо D>1 то відбувається дефлювання ВВП (елімінування інфляції);
Якщо D<1, то провели інфлювання ВВП (очищення номінального ВВП від впливу дефляції). 

Потенційний (природний) ВВП означає довготермінові виробничі можливості національної економіки за максимального 100% використання наявних ресурсів в умовах стабільних цін, що практично неможливо.

Недоотриманий ВВП (або розрив ВВП) – це різниця між поточним виробництвом товарів і послуг та тим, який міг би бути за наявності повного використання існуючих у суспільстві ресурсів. 

                                            Рввп = ВВПфакт – ВВПпот                            (7);

Розрив ВВП може бути додатнім, нульовим або від'ємним. 

Додатній розрив ВВП означає наднормове використання робочої сили (наднормові роботи) або дуже високий рівень використання виробничих потужностей. 

Нульовий розрив ВВП означає кількісну рівність дійсного і потенційного ВВП. Ця рівність забезпечується повним використанням наявних ресурсів. 

Від'ємний розрив ВВП означає, що ресурси (робоча сила і капітал) використовуються неповною мірою. 

Закон Оукена пов'язує коливання рівня безробіття з коливаннями ВВП:
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                                 (8);                                      

де:

Y – фактичний обсяг виробництва в поточному році;

Y* - потенційний ВВП;

-β – емпіричний коефіцієнт чутливості, що відображає залежність зміни обсягів виробництва від зміни рівня циклічного безробіття (умовно (– 2,5%) - відрізняється в різних країнах);

μ - фактичний обсяг виробництва;

µ пот – природний нормальний рівень безробіття (4-6%, умовно  – (5%)).
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                                                 (9);
µ – фактичний рівень безробіття в поточному році;
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 – фактичний рівень безробіття в попередньому році.

Y – фактичний обсяг виробництва в поточному році;
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 – фактичний обсяг виробництва в попередньому році.

ЧВП допомагає визначити річний обсяг виробництва товарів і послуг, який національна економіка зможе спожити не скорочуючи виробничі можливості майбутніх періодів. Він розраховується за формулою:

                            ЧВП = ВВП – Амортизація                                    (10);

ЧВП включає не всі валові внутрішні інвестиції, а тільки чисті інвестиції. Амортизація як частина валових внутрішніх інвестицій не входить до складу ЧВП. Вона показує запас капіталу, який вже було використано в поточному році. Зазначимо, що амортизація накопичується в спеціальних фондах і добробут суспільства не підвищує. Отже, ЧВП вільний від амортизаційних відрахувань і свідчить про те, яку саме величину виробництво реально додало до добробуту суспільства. 

ЧВП містить ще одну складову – непрямі податки на бізнес (Тn), яка не відбиває істинного реального внеску економічних ресурсів. Адже держава збираючи їх з підприємств, нічого не вкладає у виробництво, через що її не вважають постачальником економічних ресурсів. Тож:

                                                НД = ЧВП – Tn                                          (11);

Отриманий у такий спосіб показник називається національним доходом. НД – це показник загального обсягу чистого заробленого суспільством доходу. З погляду власників ресурсів, національний доход є вимірником їхніх доходів від участі у виробництві товарів і послуг за поточний період.

Проте, варто зазначити, що НД, який особисто отримують домашні господарства відрізняється від загального НД, адже частина створеного доходу (внески на соціальне страхування, податок на прибуток підприємств) не надходить у розпорядження населення країни, водночас трансфертні платежі, що здійснює держава, не є результатом господарсько-виробничої діяльності працівника, проте є частиною його особистого доходу.

Таким чином:

                 НДс = НД – ВС – ПП – НП – ІП + Т                               (12);

де:

НДс – національний доход споживачів;

НД – національний дохід;

ВС – внески на соцстрахування;

ПП – податки на прибутки підприємств;

НП – нерозподілені прибутки; 

ІП – індивідуальні податки (прибутковий податок, на особисте майно, на спадщину);

Т – трансфертні платежі.

Отже, НДс – це доход, що залишається в особистому розпорядженні членів суспільства і використовується домашніми господарствами на споживання і заощадження.

                                           У = С + S                                                     (13);

                                           S = Y – C                                                        (14);

де:

У – доход споживачів;

С – їхні витрати на споживання;

S – їхні заощадження.

Підводячи підсумок, варто зазначити, що незважаючи на те, що ВВП є основним показником ефективності обсягу національного виробництва, він реально не відображує економічного добробут країни, оскільки при його розрахунку не враховані чинники вільного часу, забруднення навколишнього середовища, показники тіньової економіки, блага, що вироблені домашніми господарствами для власного поживання і т. ін. Через це зростання ВВП не можливо прямо трактувати як зростання добробуту країни, а варто говорити про те, що він є, насамперед, показником потужності ринкової національної економіки. Саме тому, економісти постійно намагаються сконструювати нові показники, які б реальніше відображали економічний стан суспільства. Сьогодні макроекономіка пропонує такий показник як чистий економічний добробут суспільства (ЧЕД)
, проте він не є самостійним статистичним показником, а застосовується в якості доповнення до ВВП.

                           ЧЕД = ВВП – Чн + Рнд + Чв                                (15).

де:

Чн – грошова оцінка негативних чинників, що впливають на добробут; 
Рнд – результати неринкової діяльності в грошовій оцінці;
Чв – грошова оцінка вільного часу.

Складність розрахунку ЧЕД полягає в наданні грошової оцінки всім тим видам діяльності, які не мають ринкового характеру а, отже, не можуть бути оціненими в процесі вільного ринкового обміну.

Показниками соціальної ефективності суспільного виробництва є: 
· розмір ВВП та НД на душу населення;

· частка фонду споживання в НД;

· рівень життя населення;

· якість життя населення, або «ІРЛ» (індекс розвитку людини).

Рівень життя населення – рівень забезпеченості людей матеріальними та духовними благами, що необхідні їхнього для нормального існування та життєвого відтворення (він визначається рівнем фактичного споживання благ на душу населення/на одну сім'ю).

Споживчий кошик – це вартість основних благ, що необхідні людині для нормального існування та відтворення на території певної країни в конкретний історичний період.
У розвинутих країнах існує показник якості життя населення, який сформований на основі ІРЛ, зокрема він включає:

· раціональність структури споживання;

· рівень освіти та культури;

· рівень охорони здоров'я та фізичного розвитку;

· рівень якості та комфортності житла;

· рівень умов праці та її безпеки;

· тривалість робочого тижня;

· кількість вільного часу і наявність сфер для його раціонального використання;

· стан навколишнього середовища; 

· рівень середньої тривалості життя.

Між економічною та соціальною ефективністю виробництва існує прямий взаємозв'язок: економічна є матеріальною основою вирішення соціальних проблем, а соціальна (зростання добробуту працюючих, їхнє свідоме ставлення до праці, підвищення освітньо-культурного рівня та ін.) суттєво впливає на підвищення загальної економічної ефективності суспільного виробництва.

Семінар  


Питання для обговорення:

1. Виробництво як основа життя та розвитку суспільства. 

2. Суспільне виробництво та відтворення. 

3. Зміст і структура виробництва. Матеріальне і нематеріальне виробництво. 

4. Основні фактори суспільного виробництва та їх взаємозв'язок.

5. Крива виробничих можливостей. 

6. Соціально-економічна ефективність виробництва: на макро- і мікро- рівнях 


Теми рефератів:

1. Матеріальне виробництво і невиробнича сфера.

2. Національний ринок і його рівновага.

НОТАТКИ
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Тема 1.4. Товарне виробництво: еволюція та результати 

План

1. Етапи розвитку та фази здійснення виробництва 

2. Товар та його основні властивості

3. Основні фактори виробництва

4. Елементи виробничого процесу

Основні етапи розвитку виробництва. Фази виробництва, їх характеристика. Виробництво. Розподіл. Обмін. Споживання.

Економічне благо (товар) як результат товарного виробництва. Класифікація економічних благ. Характеристики товару. Споживна та мінова вартість товару. Корисність, рідкість, цінність товару. Субститути та комплементарні товари. Ціна товару: теоретичний підхід до визначення та практичний до розрахунку. 

Основні фактори виробництва. Земля. Капітал. Праця. Інформація. Здатність до підприємництва. 

Виробничий процес: результат та складові. Елементи виробництва: праця, предмети і засоби праці. Засоби виробництва. Продуктивні сили. 

1. Етапи та фази виробництва 

Еволюційно виробництво пройшло три основні технологічні етапи:

1) ремісничої технології;

2) машинної технології;

3) сучасного автоматизованого виробництва. 

Виробництво завжди проходить 4 однакові фази (див. табл.1): виробництво, розподіл, обмін, споживання тощо, проте їхня послідовність та зміст змінюються залежно від того, під яким кутом розглядається його функціонування, див. табл.1.

Таблиця 1.

Фази виробництва 

	Фаза виробництва
	В аспекті суспільного відтворення 
	В аспекті реалізації виробленої продукції 

	Виробництво
	4) виробництво продукції
	1) виробництво продукції 

	Розподіл
	1) розподіл людей та засобів виробництва (спеціалізація)
	2) розподіл продукції по каналам збуту та виявлення ринкового сегменту 

	Обмін
	2) обмін діяльністю (кооперування)
	3) обмін продукції на гроші 

	Споживання
	3) споживання засобів виробництва працівниками, які приймають участь у виробничому процесі
	4) споживання товарів 


Кінцевим результатом виробництва є продукт, який набуває форми економічного блага (товару) лише за умов обміну на гроші.

2. Економічне благо (товар) та його властивості

Результатом виробництва (економічної діяльності) і економічною основою товарного виробництва є економічне благо (товар).

Товар – це продукт праці, який виробляється для обміну шляхом купівлі-продажу.

Кожний товар має дві основні властивості: по-перше, він задовольняє певну потребу людини; по-друге, він здатний обмінюватись на інші блага в певних пропорціях. Тобто йому властиві:

споживна вартість: це здатність блага задовольнити певну потребу людини; 

мінова вартість – видиме кількісне співвідношення, в якому одні споживні вартості обмінюються на інші. Тобто, кожний товар може бути обмінений на інші, проте у різних кількісних пропорціях, через що він має безліч мінових вартостей. 

Послуга – це благо, що немає речової форми, надається суб’єктам, які її потребують, у формі цілеспрямованої корисної дії.
Економічне благо характеризується трьома ознаками:

1) економічне благо завжди обмежене. Обмеженість – це дуже важливе поняття. Воно визначається не кількістю блага, а співвідношенням наявності блага та потребою в ньому. Те саме благо в різних умовах може бути економічним і неекономічним. Пісок у пустелі – це неекономічне благо; пісок у кар'єрі – необхідне благо для будівництва – воно обмежене, через що є економічним благом;
2) економічні блага відрізняються від неекономічних тим, що вони є результатом свідомої людської діяльності, яка орієнтована на задоволення певних потреб окремих суб’єктів;

3) благо розподіляється через обмін, і його може отримати або той, хто готовий його оплатити, або той, за кого погодилося оплатити суспільство.
Класифікація економічних благ.

Прямі (споживчі) і непрямі (інвестиційні) блага.
Усі товари та  послуги можна розділити за ознакою споживання. Якщо вони споживаються в процесі задоволення потреб людей, то це - прямі (споживчі) блага. Споживчими благами можна задовольняти особистісні та групові потреби; фізіологічні та соціальні; за власні гроші або за рахунок державного бюджету. Прикладами споживчих благ є: одяг, житло, побутові товари, циркові/театральні вистави, транспортні перевезення та ін. Натомість якщо товари та послуги споживаються в процесі виробництва інших товарів і послуг, то це - непрямі (інвестиційні, виробничі) блага. Інвестиційними товарами є такі, котрі фірма закуповує для подальшої виробничої діяльності: верстати, устаткування, транспорт та ін. Фірма також споживає і виробничі послуги: юридичні, рекламні, аудиторські та ін.

Індивідуальні та суспільні блага.
Товари індивідуального споживання (предмети споживання й засоби виробництва) мають певні ознаки:

· такі товари подільні, тобто існують у вигляді порівняно малих одиниць, які доступні окремим покупцям; ці речі піддаються «принципу виключення» (з їх споживачів виключається людина, яка не в змозі сплатити за благо ринкову ціну);

· власником речі стає той суб’єкт, який бажає й спроможний оплатити її вартість; такі товари мають ознаку «конкурентності» (споживачі конкурують між собою за те, кому дістануться корисні властивості цього блага). 

Суспільні блага мають такі риси:
· вони є неподільними, оскільки складаються з настільки великих одиниць, які неможливо продати окремим особам;

· на них не поширюється «принцип виключення» (тобто не можливо відсторонити людей від використання вигід цих благ); за них споживачі не конкурують між собою, одержати користь від їхнього споживання можуть одночасно багато суб'єктів, наприклад: скільки б не було перехожих на освітленій вулиці – користь від споживання світла для всіх суб'єктів буде  однаковою).

Кошти на створення індивідуальних і суспільних благ держава отримує у вигляді податків.

Класичним прикладом суспільних (державних) благ є: маяк, сигналами для орієнтування якого користуються всі морські судна. Сюди також можна віднести суспільну безпеку, національну оборону та багато чого іншого.
Виділяють також квазісуспільні або квазідержавні (латин, quasi – нібито) блага. До цих може бути застосований «принцип виключення», але держава вважає за необхідне брати на себе оплату цих благ. До цього виду благ належать: бібліотеки, музеї, профілактичне медичне обслуговування, безплатний проїзд у транспорті та ін.

Взаємозамінні (субститути) і взаємодоповнюючі (комплементи) блага.

Взаємозамінні блага (субститути). Якщо зростає споживання одного з них, то знижується використання іншого. Прикладами є пари продуктів: вершкове масло й маргарин, чай і кава. До субститутів належить багато споживчих товарів і виробничих ресурсів, а також  різні послуги (наприклад: транспорту /поїзд – літак – автомобіль/); сфери дозвілля (кіно – театр – цирк) та ін.

Взаємодоповнюючі блага (комплементи). Вони супроводжують одне одного і, відповідно, потреба в них або ж одночасно збільшується, або одночасно спадає. Прикладами комплементарних товарів є: стіл і стілець, автомобіль та бензин, ручка і папір, фотоапарат і плівка та ін.

Вартість товару – це уречевлені в товарі ресурси. (За теорією французьких економістів першої половини ХІХ ст. Ж.Б. Сей і Ф. Бастіа, які трактували формування вартості в процесі виробництва як результат витрат трьох його основних факторів: праці, капіталу, землі).

Ціна товару – форма грошового виразу вартості, корисності та цінності товару, а також прибутку суб’єкта-реалізатора (теоретичний підхід).

Економічний підхід

Розрахунок ціни за методом «середні витрати + прибуток» є найпростішим і широко застосовуваним. Згідно з ним ціна визначається за формулою:

                                                Р = MC + I                                                    (1);

де:

Р (рrice) – ціна

МС (middle charges) – cередні витрати (собівартість);

І (income) – величина прибутку в ціні, яка встановлена реалізатором.

3. Основні фактори/ресурси виробництва 

Організація та функціонування підприємства в якому відбувається певний виробничий процес завжди є результатом взаємодії факторів, які в економічній науці мають назву факторів виробництва або виробничих ресурсів. 
Розрізняють матеріально-речові (засоби виробництва, створені людиною («капітал»), природні фактори («земля») та особисті фактори виробництва («праця»).

К. Маркс виділив три основні фактори виробництва: землю, працю, капітал. 

Земля – засіб праці, створений природою. Поняття «земля», як фактор виробництва, має широкий зміст: вона одночасно є і операційним базисом виробництва (в промисловості), і сховищем природних ресурсів, і природною основою для сільськогосподарського виробництва
 (орні землі, ліси, водоймища). 

Праця як фактор виробництва охоплює людські ресурси: фізичні та розумові здібності, освітній та професійний рівень, виробничий досвід тих, хто зайнятий у виробництві. 

Капітал як фактор виробництва являє собою майно (засоби виробництва) та певні фінанси, які необхідні підприємцям/іншим власникам для створення благ. Особливість капіталу у тому, що він має бути кимось створений та нагромаджений.

Сучасні економісти доповнюють класичний перелік двома додатковими факторами: інформацією (сучасне виробництво вступило в нову інформаційну еру, що надає підстав визначати її в якості окремого фактора) та здатністю до підприємництва. 

Інформація – являє собою всю інформативну базу, що необхідна суб’єкту для нормальної організації виробничого процесу та подальшого управління ним (законодавство, Інтернет, зв’язок та ін.). 

Здатність до підприємництва – дана риса людини втілюється у кінцевих результатах виробництва, зокрема у доході, який отримує підприємець. Адже для того щоб певний бізнес був започаткований і в подальшому нормально розвивався обов’язково має бути людина, яка б виявила ініціативу, відшукала не задоволені потреби, придбала засоби виробництва, найняла людей і т. ін. Саме ці здібності і втілено у понятті «здатність до підприємництва» – це рідкісний талант, яким володіє незначна частина населення
.

     Використання


                                                          ресурсів                                    Результат







Рис. 1. Схема виробничого процесу

4. Елементи виробничого процесу

Основними ж елементами виробництва завдяки наявності та функціонуванню яких здійснюється безпосередньо виробничий процес і які, до речі, визначають стан його технологічного рівня є такі: 

1) предмети праці – це об'єкти, на які людина цілеспрямовано впливає під час виробничого процесу: земля, сировина, різноманітні матеріали. Людина впливає на предмети праці за допомогою засобів праці;

2) засоби праці – це машини, інструменти, обладнання, виробничі будівлі, нафто- та газопроводи, канали, мости, резервуари та ін. виробничі засоби за допомогою яких створюється кінцевий продукт;

3) праця людини – це застосування людиною власних здібностей, трудових навичок, інтелектуально-розумових зусиль у процесі виробництва. 

Предмети праці + засоби праці = засоби виробництва.

Праця людини + засоби виробництва = продуктивні сили.

Семінар 

Питання для обговорення

1. Виробництво: економічний зміст, структура.

2. Ефективність виробництва, її сутність та показники.

3. Форми організації суспільного виробництва: натуральне і товарне.

4. Товар та його властивості.
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Тема 1.5. Виникнення, суть та функціонування грошей 

План

1. Гроші: становлення та еволюція
2. Визначення та сутність грошей

3. Види грошей та грошові інструменти 

4. Основні функції грошей

5. Грошова маса та її розрахунок

6. Інфляція як небажаний грошовий процес
Становлення та еволюція грошей. Історія монет та паперових грошей. Монета, білонна монета, паперові гроші. Теоретичні концепції сутності грошей. Номіналістична теорія. Кількісна. Функціональна. 

Гроші: визначення та сутність. Форми грошових розрахунків. Різновиди грошей. Депозитні гроші. Електронні гроші. Кредитні гроші. Квазі гроші. Грошові інструменти та їх роль у грошовому обігу. Пластикова картка. Акція. Вексель. Облігація. Варрант. Ваучер.

Функції грошей. Гроші як міра вартості. Масштаб цін. Монета і паперові гроші. Гроші як засіб платежу. Функція утворення скарбу. Світові гроші.

Грошовий обіг. Закон грошового обігу. Грошова маса: структура та розрахунок. Рівняння Фішера. Грошові агрегати.

Інфляція: визначення, сутність, види, причини. Дефляція. Девальвація. Ревальвація. Ревалоризація. Деномінація. Типи інфляції: відкрита, прихована, повзуча, галопуюча, гіперінфляція. Причини інфляції. Інфляція попиту і пропозиції. Наслідки інфляції. Методи боротьби з інфляцією.

Тематичні тези

1. Гроші: становлення та еволюція, визначення та сутність

В період первісного ладу люди займалися натуральним господарством  і вся продукція, що вироблялась була призначеною для власного споживання. Поступово вони почали спеціалізуватись на виготовленні певних видів продукції, надлишки якої стали обмінювати на іншу продукцію, яка була для них необхідною. Проте для безпосереднього обміну товару на товар продавець мав потребувати саме того товару, який пропонувався іншою стороною, звісно, що така умова істотно обмежувала можливості товарообміну і з’явилась необхідність у введенні еквіваленту, який би ефективно використовувався при обміні і задовольняв обидві сторони. Так поступово стали виділятись речі з високою ліквідністю (здатністю до реалізації), ними у різних народів були: худоба, хутро, дорогоцінні камені та метали та ін. предмети. Проте саме метали, а особливо золото, набуло форми загального еквіваленту обміну. Цьому посприяли такі його властивості як: рідкість, однорідність, подільність, тривалість збереження, портативність тощо. Отже, грошима став предмет, який володів найбільшою ліквідністю. 

Таким чином, гроші – це абсолютно ліквідний засіб, який є засобом обміну, адже суб’єкти віддають/приймають їх в обмін на ті блага, які їм потрібні.

Існує декілька теорій щодо визначення сутності грошей, назвемо три основні: 

металева (Т. Ман, У. Стаффорд, Д. Норе) передбачає, що золото та срібло є грошима завдяки своїм природнім властивостям, а не результатом розвитку відносин обміну; 

номіналістична стверджує, що гроші є суто умовними знаками/ номінальними одиницями розрахунків, що встановлені державною владою; 

кількісна (Дж. Локк, Д. Юм, Ш. Монтеск’є) – вартість грошей та рівень товарних цін визначаються кількістю грошей в обігу, тобто грошовою масою; 

функціональна (К. МакКоннелл, С. Брю) визначає сутність грошей, виходячи з тих функцій, які вони виконують. 

В сучасних умовах гроші функціонують в двох основних формах: безготівковій та готівковій. 

Готівка – монети і паперові купюри, за допомогою яких здійснюється розрахунки в сфері суспільного відтворення.

Паперові гроші є не повноцінними грошима, а лише їх замінниками. Уперше вони були випущені в VII ст. у Китаї як купюри великого номіналу з метою заміни повноцінних мідних грошей, які були незручними в обігу. Прообраз паперових з’явився  у І тис. до н. е. – саме в цей час у Китаї з'явились гроші, що були виготовлені зі шкір білих оленів. 

Широкого розповсюдження паперові гроші набули лише наприкінці ХVІІ – на початку ХVІІI ст. на Заході, зокрема в британських колоніях Північної Америки (1690 р., штат Массачусетс). Спочатку кількість паперових грошей була обмеженою і через це вони мали високу представницьку вартість, проте під час війни колоній з метрополією їхній випуск різко збільшився, що і обумовило різке знецінення паперових грошей (майже у 10 разів). У Західній Європі паперові гроші увійшли в обіг пізніше.

В сучасних умовах паперові гроші – це представники повноцінних грошей (тобто золотих зливків)  в обігу, які держава наділяє примусовим курсом обігу. Вони не мають власної вартості, через те, що витрати на їх виробництво є незначними, проте в силу свого призначення вони наділені купівельною спроможністю.

Монета – зливок грошового металу певної ваги, форми, проби та номіналу, що узаконений державою як засіб обігу.

Білонна монета
 – розмінна монета, що виготовляється з недорогоцінних металів/їхніх сплавів, номінальна вартість якої перевищує вартість уречевленого в ній металу та витрат на її чеканку.

Безготівковий обіг – це розрахунок без участі готівки, тобто переказ грошових сум з одного рахунку на інший, що здійснюється в банківській установі
.
2. Види грошей та грошові інструменти

Різновиди грошей 

Депозитні гроші – це різновид банківських грошей, який існує у вигляді певних сум, що знаходяться на рахунках економічних суб'єктів у банківських установах. Вони не мають речового виразу і використовуються виключно для платежів у безготівковій формі і рухаються лише в межах банківської системи. Активізуються за допомогою технічних банківських інструментів – чеків, платіжних доручень, пластикових карток та ін. 

Потреба в такій формі грошей об'єктивно зумовлена посиленням вимог щодо економічності та зручності грошового обороту тоді, коли його обсяги і суми окремих платежів досягають значних розмірів. Вона має істотні переваги перед готівковою формою грошей (банкнотами): значно економніша, зручніша у користуванні, піддається контролю з боку банків за оборотом після емісії. Тому у сучасних умовах депозитні гроші стали основною формою грошей у країнах з розвинутою ринковою економікою. Їхня частка становить близько 90% усієї грошової маси в обороті. Переміщуючись по рахунках у банках, депозитні грошові суми успішно виконують функції купівельного та платіжного засобів, а відтак включаються в загальний грошовий оборот. 

Електронні гроші – це різновид депозитних грошей, коли переказ грошових сум по банківським рахункам здійснюється за допомогою комп'ютерних систем і безпосередніх розпоряджень власників поточних рахунків. Така форма є зручною, адже немає потреби переносити чи перевозити великі готівкові суми; досягається значна економія витрат на їхнє збереження та рух; платник має можливість миттєво здійснити платіж, перевіривши його вихідні умови.

Кредитні гроші – функціонують у кредитних угодах і виражають відносини між кредитором та боржником, зокрема ними можуть бути: векселі, кредитні картки та ін. засоби.

«Квазігроші», або майже гроші, – це специфічні грошові форми, які відхиляються від загальноприйнятих, стандартних форм. Наприклад, при розміщенні грошей у довгострокові вклади вони набувають форми депозитних грошей, проте втрачають здатність бути платіжними засобами. 

В розрахунках також приймають участь грошові інструменти, зокрема чеки та цінні папери.

Чек – це письмове розпорядження власника банківського рахунку про виплату/перерахування певної суми грошей суб’єкту, який його пред’являє. Вони бувають:

· іменні (не підлягають передачі);

· ордерні (з правом передачі іншій особі за індосаментом);

· на пред'явника (без зазначення прізвища).

Цінними паперами є документи, які засвідчують майнові або боргові зобов'язання: акції, облігації, векселі та ін. 
Акція – вид цінного паперу, що засвідчує пайову участь особи в статутному фонді акціонерного товариства і дає право на отримання частки прибутку (дивідендів), а також право на участь у розподілі майна за умов ліквідації цього товариства.

Варрант – бонус, що дає його володарю право придбати певну кількість акцій на певну майбутню дату по фіксованій ціні. Звичайно варранти використовуються при новій емісії цінних паперів.

Вексель – вид цінного паперу – письмове боргове зобов'язання, в якому вказано величину грошового боргу, строки його сплати та інші вимоги векселеотримувача (форма встановлена Законодавством). Він буває простим, переказним та ін. видів. 

Простий вексель – не може бути переданим третій особі, він працює лише між векселедавцем та векселеотримувачем.

Переказний вексель (тратта) – може передаватися третій особі для отримання нею боргу з векселедавця. Передача векселя іншій особі оформлюється передавальним записом – індосаментом
. 

Облігація – вид цінного паперу, довгострокове зобов’язання юридичної особи (емітента), яка розміщує облігаційну позику, сплатити кредиторові (власнику облігації) дохід (в абсолютному або відносному вимірі від вартості облігації), а у вказаний термін і її номінальну вартість.

3. Основні функції грошей

У літературі існує безліч визначень грошей, які значно відрізняються одне від одного. Під грошима часто розуміється:

1) все те, що звичайно приймається в обмін на товари і послуги; 
2) продукт угоди між людьми; 
3) товар особливого роду, ще виконує роль загального еквівалента; 
4) Л. Харріс визначає гроші як «будь-який товар, що функціонує як засіб обігу, лічильна одиниця й засіб збереження вартості»;
5) Р. Барр пише, що «гроші можуть бути визначені як засіб обміну, загальноприйнятий у даному платіжному співтоваристві»;
6) С. Фішер, Р. Дорнбуш і Р. Шмалензі вважають ключовим моментом у визначенні грошей їх платіжну функцію: «Гроші – загальновизнаний засіб платежу, який приймається в обмін за товари і послуги, а також при оплаті боргів»;
7) Яскравим прикладом суто функціонального підходу в цьому питанні слугує визначення К.Р.Макконнелла і С.Л.Брю: «Гроші – це те, що гроші роблять. Усе, що виконує функції грошей, і є гроші».
Отже, гроші – специфічний товар, який в певному суспільстві, в конкретний історичний період виконує роль загального еквівалента обміну. 

Гроші мають 3 основні риси, які власне і розкривають їхню сутність:

1) за них можна отримати потрібний товар;

2) через них визначається ціна на товар; 

3) гроші можуть замінюватись на неповноцінні, так звані гроші – посередники: цінні папери, електроні та ін. 

Функція грошей – це так звана їхня «робота» в процесі суспільного відтворення.

Існує 5 основних функцій грошей:

1. Міра вартості – це функція, в якій гроші забезпечують вимірювання вартості товару, надаючи йому форму ціни. 

2. Засіб обігу – це функція, в якій гроші є посередником при обміні товарів і забезпечують їхній обіг. Обмін відбувається за схемами Г-Т-Г та Т-Г-Т
.

3. Засіб платежу – це функція, в якій гроші обслуговують погашення різних боргових зобов’язань між економічними суб’єктами. Поява була зумовлена продажем товарів в кредит. Основна вимога до грошей у функції засобу платежу – врахування фактору часу, тобто уникнення їх знецінення під час користування кредитом. Відсоткова ставка коригує знецінення грошей.

4. Гроші як засіб нагромадження
. Гроші, що виходять з обігу, тимчасово переривають свій рух, нагромаджуючись і перетворюючись на дорогоцінні метали, антикваріат та ін. цінні речі, тобто набувають форми так званого скарбу. У сучасних умовах вони стають резервом платіжних засобів перетворюючись на депозити, цінні папери та ін. 

5. Світові гроші – це функція, в якій гроші обслуговують рух вартості в міжнародному економічному обігу і забезпечують міжнародні розрахунки. Світовими грошима вважаються валюти розвинених країн, зокрема: євро, американські долари.  

4. Грошова маса та її розрахунок

Грошовий обіг – це головна система економіки від успішного функціонування якої залежать економічне зростання та добробут суспільства.

Закон грошового обігу
 свідчить про те, що протягом певного періоду в обігу повинна працювати, об'єктивно обумовлена, тобто економічно розрахована, грошова маса. 

Грошова маса – сукупність грошових запасів (у всіх формах), які перебувають в розпорядженні економічних суб’єктів у певний період часу на території певної країни. Грошова маса має кількісний/абсолютний вимір – млн./млрд. грошових одиниць.

Американський економіст І. Фішер запропонував формулу розрахунку грошової маси:

                                        MV = PQ                                                           (1);

де:

M – маса грошей в обігу;

V – середня швидкість обігу грошей;

P – середній рівень цін на блага;

Q – кількість благ, що є на ринку.

Рівняння Фішера (рівняння обміну) показує зв'язок між сумою грошей і загальним обсягом операцій в економіці. Добуток РQ – це номінальний ВВП. Рівняння показує, що, з урахуванням того, що кожна грошова одиниця за рік робить певну кількість оборотів, кількість грошей в обігу, має відповідати величині ВВП у поточних цінах, тобто номінальному ВВП. Це означає, що щорічно в обігу має бути стільки грошей, щоб можна було оплатити вартість виробленого ВВП у цінах цього року. Добуток МV – це кількість грошей, які мають бути сплачені при купівлі виробленої продукції.

Класичний підхід, кількість грошей, що необхідні в обігу, визначає за формулою: 
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                                               (2);

де:

КГ – кількість грошей, що необхідні в обігу;

СЦ – сума цін товарів, які було реалізовано протягом року;

К – сума цін товарів, що було продано у кредит; 

П – платежі по кредитам минулого року; 

ВП – платежі, що будуть взаємно погашені;

О – швидкість обігу однієї грошової одиниці за рік.

Гроші емітуються трьома установами: НБУ, державним казначейством, комерційними банками тощо. 
Грошові агрегати – це види грошей, що відрізняються один від одного ступенем ліквідності, тобто можливістю швидкого перетворення на готівку (показники структури грошової маси).

Найчастіше в Україні використовуються такі грошові агрегати як:

М0 = готівкові гроші;

М1 = М0 + кошти на поточних рахунках (чеки, внески до запитання);

М2 = М1 + кошти на строкових рахунках (безчекові заощаджені рахунки, невеликі термінові внески);

МЗ = М2 + великі строкові внески.

Найбільше повні агрегати грошової пропозиції - L і D. 

L поряд із М3 включає інші ліквідні (легкореалізовані) активи, такі, як короткострокові державні цінні папери. Вони називаються ліквідними, тому що без особливих трудностей можуть бути перетворені в готівку.

Агрегат D включає всі ліквідні засоби, облігації та інші кредитні інструменти.

Агрегати М3, L і D більш чітко відбивають тенденції в розвитку економіки, чим М1: різкі зміни в цих агрегатах часто сигналізують про аналогічні зміни у ВВП. Так, швидке зростання грошової маси і збільшення кредитування властиве в період підйому, натомість скорочення –свідчить про спад. 

Більшість економістів віддають перевагу використанню агрегату М1, адже він включає активи, що безпосередньо використовуються як засоби обігу. 

5. Інфляція як небажаний грошовий процес

Інфляція – це підвищення середнього загального рівня цін. Якщо темпи інфляції складають:

· до 10% на рік – це «повзуча інфляція»;

· сотні % – «галопуюча»;

· тисячі % – гіперінфляція;

· понад 3000% на рік (Україна 1992-1993 рр.) – «супергіперінфляція».

За ступенем збалансованості і підвищенням цін інфляція буває збалансованою і незбалансованою.

Збалансована – ціни на різні товари зростають приблизно однаковою мірою і відношення між товарами залишається незмінним.

Незбалансована – характеризується нерівномірним зростанням цін на різні товари, що призводить до зміни співвідношення товарних цін. 

Розрізняють очікувану інфляцію – яка передбачається, та неочікувану, що не прогнозується. 
Рівень інфляції показує, як змінилися ціни в національній економіці за певний період:
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         (3);

Темп інфляції відображає швидкість зміни загальних рівнів цін у національній економіці, тобто свідчить про прискорення або вповільнення інфляції за певний період:
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 – загальний рівень цін (дефлятор ВВП) поточного року;
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 рівень цін попереднього року.
Дезінфляція – це процес, що відображає зниження темпів інфляції.
Дефляція – зниження загального рівня цін. 

Девальвація – процес зниження обмінного курсу грошової одиниці.

Ревальвація – процес підвищення обмінного курсу грошової одиниці.

Ревалоризація, процес повернення до попередньої купівельної спроможності грошової одиниці. 
Економісти виділяють дві основі причини інфляції:
1. Інфляція попиту виникає тоді, коли виробництво не в змозі відповісти на надлишковий попит, шляхом збільшення реального обсягу продукції, адже всі ресурси які воно мало, вже повністю використано.

2. Інфляція, що обумовлена порушенням механізму пропозиції пояснює зростання цін такими чинниками, які призводять до збільшення витрат на одиницю продукції. 

Деякі економісти дотримуються такої точки зору, що незначна інфляція, скажімо, щорічне підвищення цін на 3-4%, яка супроводжується відповідним зростанням грошової маси, здатна стимулювати виробництво - це дискусійне питання. Адже з одного боку, збільшуються грошові доходи, розширюються можливості інвестування, проте з іншого – зростання цін призводить до знецінення капіталу, який з тих чи інших причин не працює. 

Природна інфляція, яку можливо передбачити і прорахувати в економічній діяльності, не створює серйозних проблем, натомість складнощі виникають в тих умовах, коли її рівень надто високий, а темпи суттєво коливаються.

 Зокрема серед негативних наслідків інфляції варто назвати: 

· руйнування економічних зв’язків і посилення диспропорції в економіці;

· переміщення капіталів зі сфери  виробництва в обігову сферу;

· порушення нормального функціонування грошової системи;

· згортання товарно-грошових відносин і розширення бартерного обміну;  

· порушення конкуренції;

· зменшення експорту товарів;

· зниження життєвого рівня населення; 

· посилення соціальної нерівності;

· знецінення заощаджень суб’єктів;

· збільшення рівня безробіття;

·  та ін.    

Іноді інфляція настільки загострює соціальні суперечності і дезорганізує виробництво, що держава докладає багато зусиль задля її подолання. Для цього існують різні способи «лікування» грошей, у надзвичайних обставинах проводиться грошова реформа -  нуліфікація (деномінація) – анулювання старих грошових знаків, оголошення їх недійсними і заміна новими
.   

Методи боротьби з інфляцією: 

· регулювання кількості грошей в обігу;

· антимонопольна політика: захист конкуренції, контроль за цінами, захист прав споживачів, контроль за фірмами – монополістами;

· сприяння розвитку приватного бізнесу;

· ін. заходи 
СЕМІНАРСЬКЕ ЗАНЯТТЯ

Питання для обговорення:

1. Гроші як розвинута форма товарних відносин. 

2. Концепції виникнення грошей. 

3. Функції грошей. 

4. Грошовий обіг та його закони.

5. Грошова маса, її структура та агреговані показники. 

6. Грошовий ринок. 

7. Рівновага грошової та товарної мас.  Модель І. Фішера 

8. Цінні папери та їх види. Ринок цінних паперів. 
9. Суть, причини та види інфляції.

10. Соціально-економічні наслідки інфляції. 

11. Антиінфляційна державна політика.

Теми рефератів:

1. Біржі праці в Україні та особливості їх функціонування. 

2. Електронні гроші і форми їхнього використання.

3. Цінні папери та їхня роль у фінансових розрахунках. 

4. Фінансовий сервіс: необхідність, сутність і особливості реалізації.

5. Фінансові посередники і їх роль в ринковій економіці.

НОТАТКИ
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Тема 1.6. Ринковий та бюджетний сектори як форми організації соціально-економічної діяльності суспільства

План

1. Ринковий та бюджетний сектори економіки: визначення та характерні риси 

2. Ринок як невід'ємний компонент товарного виробництва: етапи становлення, зміст, структура, функції

3. Механізм дії ринку

4. Бюджет країни та його структура

Ринковий сектор економіки, його особливості. Бюджетний сектор: характеристика та напрями діяльності. 

Ринок як система економічних відносин та невід'ємний компонент товарного виробництва. Етапи формування ринку. Класичний вільний ринок. Регульований ринок. Соціально орієнтований ринок. Суб’єкти ринку. Схема функціонування грошей у ринковому середовищі. Структура ринку. Інфраструктура ринку. Функції ринку. Інформаційна функція. Алокаційна функція. Функція стимулювання. Функція регулювання та санації. 

Механізм дії ринку. Закон ринку. Попит. Закон попиту. Еластичність попиту. Пропозиція та її еластичність. Закон пропозиції. Ринкова та рівноважна ціни. Конкуренція та її сутність. Досконала та недосконала конкуренція. Форми недосконалої конкуренції. Монополія. Олігополія. Монополістична конкуренція.. 

Визначення бюджету. Структура бюджетної системи України. Стани бюджету: дефіцит, профіцит, баланс. Доходна та витратна частини бюджету. 

1. Ринковий та бюджетний сектори економіки: визначення та характерні риси

В сучасному світі є два сектори економіки: ринковий і неринковий (бюджетний). 
 SHAPE  \* MERGEFORMAT 



Рис. 1. Характерні риси ринкового та бюджетного секторів економіки 

2. Ринок як невід'ємний компонент товарного виробництва: етапи становлення, зміст, структура, функції

«Дайте мені те, чого хочу я, і я вам дам те, що бажаєте Ви»

А. Сміт

Засновником ринку як економічної категорії в науці став А. Сміт (представник класичної буржуазної політекономії).  

Ринок – система економічних відносин в якій здійснюється обмін благами на основі використання різноманітних форм власності, товарно-грошових і фінансово-кредитних механізмів. Ринок є невід’ємним атрибутом товарного господарства і забезпечує рух товарів і грошей за схемами: Т-Г-Т або Г-Т-Г. 

Основні етапи формування ринку:

1) класичний вільний ринок (до середини XIX ст.) - держава не втручалась в економічні процеси, а лише спостерігала за тим, щоб самостійно господарюючі суб’єкти справно сплачували податки;

2) регульований ринок (сер. XIX – сер. XX ст.) характерним було втручання держави в діяльність ринкових структур з метою захисту конкурентного середовища;

3) соціально орієнтований ринок – до такої форми прагне кожна розвинута держава – в ній, окрім механізмів регулювання, держава бере на себе виконання функцій соціального захисту населення.

Характерні риси сучасного ринку: економічна свобода учасників, конкуренція, мобільність та різноманіття ресурсів, широка поінформованість суб'єктів, соціалізація та глобалізація економічних зв'язків.

Форми прояву економічної свободи:

· свобода вибору сфери застосування капіталу та власних здібностей;

· свобода в обранні ступеню ризику господарської діяльності;

· свобода у виборі партнерів;

· свобода ціноутворення;

· повна відповідальність за свої рішення, дії та їхні наслідки.

Суб'єктами ринкового господарювання є: підприємства (установи, організації, фірми), фізичні особи (виробники і споживачі), підприємці, домашні господарства, держава тощо.

Основні функції ринку:

Функція регулювання. Ринок шляхом координації попиту та пропозиції на всіх рівнях економіки:  регулює фази виробництва, визначає пропорції і напрями розподілу економічних ресурсів.

Алокаційна функція. Ринок забезпечує виробництво оптимальної комбінації благ, за рахунок раціонального розподілу ресурсів. 

Функція стимулювання. Ринок спонукає виробників знижувати ціну та підвищувати якість благ. Він створює дієвий механізм мотивації праці, стимулює підвищення ефективності економіки за рахунок впроваджень досягнень НТП.
Розподільча функція. Доходи виробників і споживачів у ринковій економіці диференціюються через ринкові ціни, що у свою чергу обумовлює соціальне розшарування суспільства за доходами.

Функція санації. Завдяки конкуренції ринок «очищує» економічне середовище від неконкурентоспроможних суб’єктів. 

Інформаційна функція. Через ринкові ціни ринок інформує виробників про те, що їм вигідно виробляти, а споживачів, про те, що варто купувати і т. ін. 

Функція інтеграції. Ринок сприяє формуванню єдиного економічного простору як в межах держави, так і в межах світової економіки.

Структура ринку та його види.

Ринок поділяється:

За об'єктами обміну:

· ринок ресурсів – набуває форм ринків: праці, капіталу, землі, нерухомості, інформації;

· товарний ринок – набуває форм ринків: споживчих товарів та послуг, науково-технічних розробок та ін.; 

· фінансовий ринок, набуває форм: грошового, цінних паперів, валютного.

Залежно від умов, в яких діють господарюючі суб'єкти:

· вільний: безліч продавців і покупців, різноманітні блага, вхід та вихід – вільні, інформація - доступна;

· монополізований (монополія/олігополія): один/декілька продавців, доступ як на ринок, так і до інформації – обмежений;

· монополістична конкуренція – певна кількість продавців, диференціація однорідних товарів;

· регульований – держава законодавчо обмежує свободу економічних суб'єктів з метою захисту конкурентного середовища. 

За територіальною ознакою: місцевий, регіональний, національний, світовий.

Відповідно до законодавства: легальний (дозволений законом і відкритий для оподаткування), тіньовий (незареєстрований, ухилення від сплати податків).

За способом формування: стихійний, організований. 

Інфраструктура ринку – комплекс інститутів, служб, підприємств та організацій, що забезпечують ринку нормальний безперебійний режим функціонування.

4. Механізм дії ринку

Механізм дії ринку має чотири складові, завдяки функціонуванню яких він і працює. Ними є: попит, пропозиція, рівноважна ціна, конкуренція.

Закон ринку: попит породжує пропозицію.
Попит – потреба в певному товарі, що забезпечується фінансовою можливістю його оплатити. Потрібно розрізняти попит і його величину. І якщо попит – поняття загальне, то величина попиту – поняття конкретне, це кількість благ, на які виявлено попит при певній ринковій ціні. Отже, величина попиту зумовлена лише коливаннями ціни. 

Закон попиту: чим вища ціна, тим менша величина попиту.
Розглянемо попит на прикладі зерна ячменю, див. табл. 1. Якщо ціна 1ц ячменю дорівнюватиме 500 гр./ц, то споживач викаже попит на 10 ц зерна в місяць, якщо ж ціна зменшиться до 400 гр./ц – споживач зможе купити вже 15 ц. Отже, попит зростатиме в тому разі, якщо ціна на зерно буде знижуватись. 

Аплікуючи дані таблиці на графік, матимемо криву індивідуального попиту на зерно ячменя (див. рис. 2). На графіку показники ринкової ціни зображені на вертикальній осі, обсяг виробленого зерна – на горизонтальній.

Таблиця 1.

Попит індивідуального покупця на зерно ячменю 

	Ціна за 1 ц зерна, гр../од
	Величина попиту, ц

	500
	10

	400
	15

	300
	25

	200
	40

	100
	60


 SHAPE  \* MERGEFORMAT 



Рис. 2. Крива попиту

Проте зміна ціни не відразу позначається на зміні величини попиту,  для цього потрібен певний час, і тут варто говорити про цінову еластичність попиту.

Еластичність попиту – це інтенсивність його реакції на зміну ціни. 

Для характеристики тісноти зв’язку між зміною ціни і зміною величини попиту використовують коефіцієнт еластичності попиту за ціною (Еd). 
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                                                 (1);

Оскільки крива попиту завжди є спадною лінією, то цінова еластичність попиту завжди є від'ємною величиною. Для спрощення знак мінус відкидають і тоді мають справу з абсолютним значенням (модулем) коефіцієнта еластичності.

Абсолютне значення коефіцієнта еластичності може змінюватися в діапазоні від «0 до ∞». Залежно від цього попит може бути:


                                                   Рис. б


Рис. 3. Еластичність попиту за ціною

· абсолютно нееластичним (Еd = 0) - це означає, що будь яка зміна ціни не викликає жодної зміни у величині попиту (рис. 3а).

· нееластичним (0<Еd<1) - це означає, що попит зростає/падає повільніше, ніж змінюється ціна (рис. 3б);

· абсолютно еластичним(Еd = ∞) - це означає, що нескінчене мала зміна ціни викликає нескінчене розширення попиту (рис. 3в).

· еластичним (1<Еd<∞) - це означає, що попит зростає/падає швидше, ніж ціна (рис. 3г);

Фактори цінової еластичності попиту.

1) Замінність. Чим більше замінників даного продукту пропонується споживачеві, тим еластичнішим є попит на нього.
2) Питома вага в доході споживача. Чим більше місця займає товар у бюджеті споживача, за інших рівних умов, тим вищою є еластичність попиту на нього.
3) Предмети розкоші та предмети першої необхідності. Попит на предмети першої необхідності зазвичай нееластичний, попит на предмети розкоші зазвичай еластичний.
4) Фактор часу. Попит на продукт тим більш еластичний, чим довший час для прийняття рішень. Це залежить від звичок споживача, довговічності продукту.

Еластичність попиту за доходами.

Дозволяє виміряти відсоткову зміну кількості продукції, що купується, обумовлену тією або іншою зміною доходу споживача.
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Рис. 4. Еластичність попиту за доходами

Для більшості товарів цей коефіцієнт буде мати позитивне значення (для товарів вищої категорії). Негативне значення коефіцієнта еластичності попиту за доходом свідчить про товар нижчої категорії.

Еластичність попиту за доходом також різна для довгострокового й короткострокового періодів. Для більшості товарів і послуг еластичність попиту за доходом більше в довгостроковому періоді, оскільки люди можуть дозволити собі збільшення споживання лише поступово. Для товарів тривалого користування – протилежна картина. Навіть незначне збільшення доходу приводить до різкого збільшення обсягу поточних покупок.

Перехресна еластичність попиту.

Ціни на інші товари також впливають на попит, і міру цього впливу демонструє відповідний коефіцієнт еластичності, який називається перехресною. Перехресна еластичність попиту показує відсоткову зміну в кількості придбаних товарів Х відповідно до 1% зміни ціни будь-якого товару У:
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   Якщо коефіцієнт перехресної еластичності попиту має позитивне значення, то продукти X і У є взаємозамінними товарами, тобто субститутами. Чим більш позитивний коефіцієнт, тим більший ступінь замінності двох даних товарів. Якщо коефіцієнт перехресної еластичності має негативне значення, то товари X та У є взаємодоповнюючими товарами, тобто комплементарними. Нульовий або майже нульовий коефіцієнт свідчить про те, що два товари не пов'язані між собою, тобто є незалежними товарами.
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Рис. 5. Еластичність попиту за доходами
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                                                        (6);

Пропозиція – сукупність товарів, що представлені на ринку. Її розмір визначається кількістю товарів, що пропонуються для продажу в певний період часу за існуючими цінами (рис.6). 

 SHAPE  \* MERGEFORMAT 



Рис. 6. Крива пропозиції зерна

Закон пропозиції: чим більша ціна, тим більше виробники готові запропонувати продукції.

Еластичність пропозиції  

Еластичність пропозиції  є ступенем чутливості зміни величини пропозиції відповідно до зміни ціни на товар. Вимірюється також коефіцієнтом еластичності (Еs):  

                                  [image: image34.png]AP (%)
AQ(%)




 QUOTE  

                                          
[image: image35.wmf]P

P

Q

Q

P

Q

E

s

s

s

D

D

=

D

D

=

/

%

%



                                                   (7).
Es = 0 – пропозиція абсолютно нееластична. Пропозиція товару на ринку залишається незмінною, незважаючи на підвищення або зниження ціни (рис. 7а).

Еs<1 – пропозиція нееластична. Тут збільшення ціни не впливає на збільшення кількості запропонованих до продажу товарів (рис. 7б).

Еs = ∞ - пропозиція абсолютно еластична. Обсяги пропозиції товару  на ринку зростають, при незмінній ціні (рис. 7в).

Еs>1 – пропозиція еластична. Тут 1% збільшення ціни спроможній викликати збільшення кількості запропонованого до продажу товару, що значно перевищує 1% (рис. 7г).



Рис. 7. Еластичність пропозиції за ціною

Теоретично пропозиція може бути і одинично еластичною. При ній -  1% збільшення ціни товару викликає 1% збільшення його пропозиції для продажу на ринку. На практиці такого майже не зустрічається. 

Фактори, що впливають на еластичність пропозиції:

1) ціни на економічні ресурси;

2) очікування споживачів;

3) ціни на інші товари;

4) технологія виробництва;

5) кількість товаровиробників;

6) податки і субсидії.

Закон попиту і пропозиції: пропозиція формує попит через асортимент благ, що пропонуються на ринку, попит, в свою чергу, впливає на виробництво і визначає обсяг та структуру пропозиції.

Ринкова ціна – ціна, що встановлена на ринку на певне благо. Зрівноважена ціна є такою, при якій по кожному окремому товару на ринку не існує ані надлишку, ані дефіциту. Тобто це рівне співвідношення попиту та пропозиції: кількість товарів, які покупці бажають отримати відповідає тій кількості, яку виробники пропонують на ринку, рис 8. 


             Рис. 8. Ціна ринкової рівноваги 

Конкуренція – процес суперництва між суб’єктами, які функціонують на ринку, за створення таких умов, які б дозволили їм максимізувати прибуток. Конкуренція буває досконалою (бажана для ринку форма) і недосконалою (небажана форма).

Досконала/чиста виникає за умов: функціонування на ринку великої кількості продавців, забезпеченості однорідності благ, що продаються; існування вільного доступу на ринок для всіх бажаючих суб’єктів, проте без їх можливості вагомого впливу на ринкову ціну. Такий вид конкуренції є найсприятливішим для оптимального функціонування ринкового механізму. 

Для фірми на ринку досконалої конкуренції вирішальне значення в її економічній стратегії має співвідношення ціни (Р) на її товар та динаміки її середніх загальних витрат на одиницю продукції (АТС).
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Рис. 9. Мінімізація збитків фірми у короткостроковому періоді в умовах чистої конкуренції

Щоб визначити обсяги виробництва при яких фірма має можливість максимізувати прибутки, використовують правило: Р = МR = МС.
Недосконала конкуренція виступає у трьох формах: 

монополії – тип ринкової структури, при якому один суб’єкт працює на ринку і єдиний пропонує певні блага за вигідною для нього ціною. 
олігополії – тип ринкової структури при якому блага на ринку пропонують декілька суб’єктів (2-3). Реалізуючи власну ринкову стратегію (визначення обсягів продажу, ціни та ін.) кожен з них, все одно, враховує дії конкурента.

монополістичної конкуренції – на ринку діє декілька продавців однорідної продукції і застосовується її широка диференціація. Зменшуючи цінову еластичність попиту через диференціацію продукту, продавець одержує певну монополістичну владу над ним, тобто має змогу до якоїсь межі підвищувати ціну товару без ризику скорочення обсягу його продажу.
4. Бюджет країни та його структура 

Бюджет (термін англ. Budget – сумка) – розпис грошових доходів і витрат, що складається певним економічним суб’єктом (родиною, фірмою, місцевими органами влади, державою та ін.) на визначений період (рік, квартал, місяць). 

Державний бюджет призначений для виконання державою її основних функцій: управління, регулювання економіки, оборони, соціального захисту тощо. 

Бюджет складається з доходної та витратної частин.

Структура бюджету України характеризується такими показниками:

Доходи:
1) податки: ПДВ, податок на доходи/прибуток, акцизний збір та ін.;

2) внески у фонд ліквідації наслідків Чорнобильської катастрофи;

3) надходження від зовнішньої та внутрішньої економічної діяльності держави;

4) інші доходи.

Видатки:
1) утримання законодавчих, виконавчих та судових органів влади, служби безпеки, армії тощо;

2) витрати на сфери економічної діяльності, які потребують державної допомоги;

3) утримання суспільних фондів споживання;

4) видатки на соціально-культурну сферу;

5) видатки на ліквідацію наслідків ЧАЕС;

6) інші витрати.

Бюджетна структура України включає такі види бюджетів:

1) державний (центральний) бюджет;

2) республіканський бюджет Автономної Республіки Крим (АРК);

3) місцеві бюджети.

Бюджет визначає фінансовий стан держави, який характеризується:

а) балансом доходів і видатків;

б) перевищенням видатків над доходами – дефіцит
;

в) перевищенням доходів над видатками – профіцит. 

Джерелами покриття бюджетного дефіциту є:

а) внутрішні позики у фізичних та юридичних осіб;

б) зовнішні позики; 

в) емісія – додатковий випуск грошей в обіг.

СЕМІНАР

Питання для обговорення:

1. Теоретичні засади становлення ринкових відносин.

2. Ринок як невід'ємний компонент товарного виробництва. 

3. Сучасний ринок, його сутність, види, структура, функції.  

4. Інфраструктуру ринку. 
5. Суб'єкти ринкової економіки, їх цілі, функції, проблеми. 

6. Попит і пропозиція як елементи ринку. Взаємодія попиту і пропозиції з ціною.
7. Еластичність попиту і пропозиції. 
8. Сутність і структура державного бюджету.

9. Державний бюджет та позабюджетні фонди. 

10. Сутність і структура податків. 

11. Державні витрати та дефіцит бюджету.

12. Джерела покриття, бюджетного дефіциту.

НОТАТКИ
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Змістовний модуль II 

МІКРО- та макро- ЕКОНОМІКА

Тема 2.1. Підприємництво і діяльність підприємств в умовах ринкового господарювання 

План

1. Підприємництво як явище змішаної економіки: зміст, принципи, ознаки

2. Підприємство як суб’єкт підприємницької діяльності 

3. Класифікація підприємств

4. Менеджмент як система управління підприємством

5. Маркетинг та його роль у діяльності підприємства

Підприємництво як економічна категорія. Підприємництво як сучасна форма господарювання. Класична та інноваційна моделі підприємництва. Основні функції підприємництва. Зміст, основні принципи та ознаки підприємництва. Суб’єкти і об’єкти підприємництва. 

Підприємство як суб’єкт підприємництва, його цілі та напрямки діяльності. Організаційно-правові форми підприємств. Ознаки підприємств. Особливості функціонування підприємств в ринковій економіці. Добровільні та інституціональні об'єднання. Асоціації, корпорації. концерни, консорціуми, картелі, синдикати, трести, холдинги, фінансові групи. 

Принципи поведінки суб'єктів господарювання на ринку. Принцип соціального партнерства. Принцип свободи підприємництва. 

Роль менеджменту та маркетингу в підвищенні результативності господарської діяльності підприємства. Менеджмент як наука і вид практичної діяльності. Засновники менеджменту як науки про управління. Суб’єкти та об’єкти менеджменту. Рівні менеджменту. Основні функції менеджменту: організація, планування, мотивація, контроль. Маркетинг як наука і вид діяльності. Мета і концепція маркетингу. Маркетингові заходи на підприємстві. 

Тематичні тези
1. Підприємництво як явище змішаної економіки: зміст, принципи, ознаки

Бізнес – (англ. business – діло, справа) – це ініціативний вид економічної діяльності або опосередкована участь в ній з метою отримання прибутку суб’єктом, який ним займається. Він здійснюється за рахунок власного/займаного капіталу на свій ризик і під власну відповідальність
.

Бізнес та підприємництво є тотожними поняттями, проте мають одну головну відмінність – підприємництво – це офіційно закріплений юридичний термін. 

Характерними рисами підприємництва є: 

· ініціативність;

· самостійність щодо прийняття господарських рішень;

· економічна свобода;

· ризиковий характер діяльності;

· творчий підхід до справи тощо.

Підприємництво як форма переважно ініціативної діяльності може започатковуватися й функціонувати у вигляді будь-яких її видів (виробничої та торговельної діяльності, посередництва, надання послуг тощо). Поряд з цим завжди виокремлюються індивідуальна й колективна форми підприємницької діяльності, тобто такі можливі види останньої, як: 

а) малий бізнес (мале підприємництво), що базується на особистій власності або оренді майна; 

б) спільне підприємництво (партнерство), засноване на колективній власності; 

в) корпоративне підприємництво, матеріальним фундаментом якому служить акціонерна власність.

Спонукальним мотивом бізнесу є комерційний успіх і задоволення соціально-економічних інтересів осіб, які ним займаються. У сучасних умовах бажання отримати прибуток стимулює підприємців до пошуку різноманітних новітніх шляхів досягнення своєї мети, натомість раніше – найефективнішим з них вважали метод зниження собівартості продукції та розширення виробництва. З огляду на це, в економічній теорії прийнято виділяти класичну та інноваційну моделі підприємництва, а також оптимальні варіанти їхнього поєднання. 

Класична модель підприємницької діяльності незмінно орієнтується на більш ефективне використання наявних ресурсів. За такої моделі дії підприємця чітко окреслено: аналітично оцінено наявні ресурси; виявлено реальні можливості для досягнення певної мети, які здатні забезпечити максимально ефективну віддачу від них. 

Інноваційна модель передбачає активне використання інноваційних організаційно-управлінських, техніко-технологічних і соціально-економічних рішень у різних сферах проведення бізнесу. 

Практична реалізація цієї моделі включає такі етапи:

1) наукове обґрунтування головної підприємницької ідеї; 

2) усебічна оцінка зовнішнього ринкового середовища з погляду пошуку альтернативних можливостей;

 3) неупереджена порівняльна оцінка наявних матеріально-фінансових ресурсів і прогнозованих можливостей;

 4) конструктивний пошук зовнішніх додаткових джерел відповідних видів ресурсів (за потреби);

 5) аналіз потенційних можливостей конкурентів у відповідній ніші ринку; 

6) практична реалізація завдань інноваційного характеру згідно з прийнятою концепцією підприємницької діяльності.

  Значення підприємництва для функціонування ефективної системи господарювання в країні полягає насамперед у тім, що воно:

по-перше, служить головним фактором структурних змін у системі господарювання; 

по-друге, створює живильне середовище для конкуренції, завдяки чому  забезпечує сталий соціально-економічний розвиток країни;

по-третє, сприяє більш ефективному використанню інвестиційних, матеріальних і нематеріальних ресурсів;

по-четверте, забезпечує належну мотивацію до високопродуктивної праці.

2. Підприємство як суб’єкт підприємницької діяльності

Підприємництво здійснюється через конкретні організаційно-правові форми, які підприємець самостійно обирає згідно з чинним законодавством. Провідними суб’єктами в економіці кожної країни є такі організаційні структури як підприємства. За умов організації підприємства підприємництво набуває статусу юридичної особи. Якщо ж підприємець є фізичною особою, то він реєструється як СПД. 
Підприємство – самостійно господарюючий суб'єкт – юридична особа, який здійснює виробничий, науково-дослідний або інший вид діяльності з метою отримання прибутку. 

Ознаки підприємства:

1) самостійність в економічній системі країни;

2) юридична реєстрація;

3) спеціалізація праці;

4) закінченість циклу відтворення;

5) наявність постійного трудового колективу.

Основними особливостями підприємства в ринковій ЕС порівняно з АКС є такі:

1) різноманітність організаційно-правових форм, через різноманіття форм власності в сучасних умовах;

2) самостійність підприємства у виборі сфери діяльності, асортименту благ, партнерів та ін. чинників;

3) встановлення вільної ціни на блага;

4) організація робочої сили, зокрема відсутність її баласту;

5) окупність підприємства;

6) повна відповідальність за результати діяльності.

3. Класифікація підприємств

Залежно від сфери діяльності між підприємствами є відмінності, які надають підстав говорити про їхню різноманітність.

Основними відмінностями є: 

· характер організації праці;

· продукція;

· форма власності. 
Отже, підприємства класифікуються за різними ознаками: 

· за видом економічної діяльності;

· за характером діяльності (виробнича і невиробнича сфера);

· за розмірами (малі п/п – до 50 працюючих; середні – від 50 до 500 осіб; великі – вище 500; дуже великі – більш ніж 1000 зайнятих);

· за формою власності: 

· приватне підприємство (фірма) – коли п/п належить  одній особі або родині на правах пайової участі. Як правило воно засновано цією особою або придбане внаслідок приватизації;

· державні підприємства є власністю держави. Державні органи призначають управлінців, регулюють розмір заробітної плати, розподіляють доходи та ін.;

· спільні підприємства – підприємства з участю іноземних партнерів. Таке підприємство має всі права юридичної особи згідно з українським законодавством;

· кооператив – добровільне об’єднання громадян з метою спільного ведення господарської діяльності на основі власного/орендованого майна.

· за організаційно-правовою формою:

· приватне індивідуальне підприємство;

· товариства (ТОВ) – об’єднання кола осіб, які мають спільну власність, що створюється за рахунок їхніх пайових внесків. Внески можуть носити грошовий або майновий характер, набувати форми послуг, інтелектуальної діяльності тощо. Діяльність ТОВ здійснюється згідно з домовленістю між його учасниками відповідно до статуту.

ТОВ бувають економічний (теоретичний підхід)

1) прості (з обмеженою відповідальністю /ТзОВ/) та необмеженою відповідальністю (теоретичний підхід, у практиці не існує): повні та змішані (існують на практиці).

ТзОВ – найбільш розповсюджена форма організації підприємства як на Заході, і в СНД. Обмежена відповідальність означає, що кожен його учасник відповідає по зобов’язанням ТОВ відповідно до внесеного паю.

Повне товариство – (об’єднання фізичних та юридичних осіб, проте воно не є юридичною особою, а лише має її окремі права) – його учасники несуть відповідальність по зобов’язанням ТОВ не тільки часткою вкладеного капіталу але й всім своїм особистим майном.

Змішане товариство – поєднує в собі окремі характеристики ТзОВ та повного товариства.

Повними та змішаними товариствами, як правило, на практиці є невеликі фірми. Натомість, середні та крупні п/п переважно реєструються у формі ТзОВ або акціонерних товариств (АТ).

Вибір організаційно-правової форми – це важлива передумова для успішної підприємницької діяльності і він зазвичай обумовлюється низкою чинників, які є важливими для підприємця (мірою відповідальності, системою оподаткування, потребою у фінансових коштах, можливістю зміни власника та ін.).
Підприємства (організації, фірми) мають право на добровільних засадах об'єднувати свою науково-технічну, виробничу, комерційну та інші види діяльності, якщо це не суперечить чинному антимонопольному законодавству.

Як свідчить світовий і вітчизняний досвід господарювання за умов ринкової економіки, підприємства та інші первинні суб'єкти господарювання можуть створювати різні за принципами й цілями добровільні об'єднання:

· асоціації – найпростіша форма договірного об'єднання підприємств (фірм, компаній, організацій) з метою постійної координації господарської діяльності. Асоціація не має права втручатися у виробничу та комерційну діяльність будь-якого з її учасників (членів);
· корпорації – договірні об'єднання суб'єктів господарювання на засаді інтеграції їхніх науково-технічних, виробничих та комерційних інтересів, з делегуванням окремих повноважень для централізованого регулювання діяльності кожного з учасників;

· консорціуми – тимчасові статутні об'єднання промислового й банківського капіталу для досягнення загальної мети (наприклад, здійснення спільного великого господарського проекту). Учасниками консорціуму можуть бути державні та приватні фірми, а також окремі держави (наприклад, Міжнародний консорціум супутникового зв'язку);

· концерни – форма статутних об'єднань підприємств (фірм), що характеризується єдністю власності й контролю; об'єднання відбувається найчастіше за принципом диверсифікації, коли один концерн інтегрує підприємства (фірми) різних галузей економіки (промисловість, транспорт, торгівля, наукові організації, банки, страхова справа). Після створення концерну суб'єкти господарювання втрачають свою самостійність, підпорядковуючись потужним фінансовим структурам. За сучасних умов значно розширюється мережа міжнародних концернів;

· картелі – договірне об'єднання підприємств (фірм) переважно однієї галузі для здійснення спільної комерційної діяльності – регулювання збуту виготовленої продукції;

· синдикати – організаційна форма існування різновиду картельної угоди, що передбачає реалізацію продукції учасників через створюваний спільний збутовий орган або збутову мережу одного з учасників об'єднання. Так само може здійснюватись закупівля сировини для всіх учасників синдикату. Така форма об'єднання підприємств є характерною для галузей з масовим виробництвом однорідної продукції;

· трести – монополістичне об'єднання підприємств, що раніше належали різним підприємцям, в єдиний виробничо-господарський комплекс. При цьому підприємства повністю втрачають свою юридичну й господарську самостійність, оскільки інтегруються всі напрямки їхньої діяльності;

· холдинги (холдингові компанії) – специфічна організаційна форма об'єднання капіталів: інтегроване товариство, що безпосередньо не займається виробничою діяльністю, а використовує свої кошти для придбання контрольних пакетів акцій інших підприємств, які є учасниками концерну або іншого добровільного об'єднання. Завдяки цьому холдингова компанія здійснює контроль за діяльністю таких підприємств. Об'єднувані у холдингу суб'єкти мають юридичну й господарську самостійність. Проте право вирішення основних питань їхньої діяльності належить холдинговій компанії. 

· фінансові групи – об'єднання юридично та економічно самостійних підприємств (фірм) різних галузей народного господарства. На відміну від концерну на чолі фінансових груп стають один або кілька банків, які розпоряджаються капіталом підприємств (фірм, компаній), що входять до складу фінансової групи, координують усі сфери їхньої діяльності.

Раціональне управління підприємством в ринкових умовах не можливе без ефективних менеджменту та маркетингу.
4. Менеджмент як система управління підприємством

Менеджмент (від англ. to manage – управляти, керувати) – наука про управління (теоретичний підхід); особливий вид діяльності, змістом якої є цілеспрямований ефективний вплив на персонал підприємства і виробничий процес з метою досягнення поставлених підприємством цілей (практичний підхід). 

Засновником менеджменту як науки (наприкінці ХІХ ст.) став Ф.Тейлор, який науково обґрунтував раціональну організацію праці. Зокрема серед засновників теоретичної бази менеджменту варто назвати: А. Файоля, подружжя Гілбрайтів, Л. Урвіка, Е. Мейо, М. Грегора, А. Маслоу та ін. 

На практиці менеджментом займаються суб'єкти управління – ті особи, які здійснюють організаційний вплив на працюючих, виробничий процес, життєвий цикл підприємства тощо. Власне вони і називаються менеджерами.

Світова практика виділяє 3 рівні менеджменту: 

Вищий рівень (TOP management): президенти, віце-президенти, директори та ін. управлінці найвищого рангу, які розробляють загальну стратегію фірми.

Середній рівень (middle management): керівники підприємств, філіалів, відділень та ін. особи, які забезпечують реалізацію розробленої стратегії.

Нижній рівень (lower management): менеджери цього рівня забезпечують організацію виробничого процесу і безпосередньо керують виконавцями. 

Об’єктами управління є персонал підприємства та його виробничі операції.

Основними функціями менеджменту є:

1) планування діяльності на підприємстві;

2) організація по виконанню запланованих заходів;

3) мотивація персоналу до ефективної праці;

4) контроль за реалізацією бізнес-процесів.

5. Маркетинг та його роль у діяльності підприємства
Маркетинг (від англ. mаrket – ринок, getting – завойовувати) – це процес формування та вивчення споживчих запитів з метою використання отриманих результатів для вдосконалення виробничої діяльності підприємства (практичний підхід). Теоретичний підхід: маркетинг – це наука про дослідження ринку з метою впровадження результатів для оптимізації діяльності підприємства. 

Мета маркетингу (як виду діяльності) – забезпечити виробленим благам конкурентоспроможність на ринку, а відтак максимізувати прибуток підприємства.

Зародження маркетингу відбулось в США наприкінці 20-х рр. ХХ ст. як реакція на економічну кризу. В середині XX ст. він отримав науковий статус і сформувався його провідний девіз: виробляти те, що продається, а не продавати те, що виробляється.
Сучасний маркетинг поєднує в собі аналіз, планування і контроль за діяльністю фірми, він націлений на збереження існуючих та завоювання нових ринків і має завдання – досягти мети, що поставлене п/п, шляхом задоволення потреб покупців. 

Маркетингові заходи на підприємстві містять в собі шість основних етапів: 

1) дослідження ринку;

2) асортиментна політика – розробка та виготовлення конкретного продукту, що необхідний споживачеві;

3) цінова політика – встановлення цін, що прийнятні для покупців і забезпечують прибуток виробнику; 

4) рекламна політика та стимулювання збуту – реалізація заходів, що сприятимуть торгівлі і створюватимуть сприятливу думку про товар/фірму;

5) організація товароруху – визначення каналів збуту (опт/роздріб) та відповідно доставка товарів на місця реалізації;

6) до- і після продажне обслуговування – забезпечення належного рівня обслуговування, що необхідний споживачам.

Концепція маркетингу – це орієнтована на споживача доктрина підприємства завдяки реалізації якої задовольняється споживчий попит у межах певного ринку. Це основа бізнесу підприємства.

СЕМІНАР

Питання для обговорення:

1. Визначення та зміст підприємництва. 

2. Стан підприємництва в сучасних економічних умовах.  

3. Підприємство, фірма як головний суб’єкт економічної діяльності.

4. Економічні показники ефективності діяльності підприємства.

5. Типи підприємств в економіці. 

6. Участь держави в управлінні підприємствами.

7. Реструктуризація підприємств в умовах переходу до ринку.

8. Юридичне консультування підприємців та підприємств.

9. Менеджмент як вид управлінської діяльності.

10. Роль маркетингової діяльності у сучасній економіці.

Теми рефератів:

1. Актуальні питання розвитку сумісних підприємств в Україні.

2. Бартер в сучасній економіці. 

3. Бізнес-план як основа успіху підприємницької діяльності.

4. Аудит як невід'ємна частина бізнесу.

5. Цілі і методи реклами.

НОТАТКИ
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Тема 2.2. Капітал як фактор виробництва та його роль у створенні продукту

План

1. Капітал як економічна категорія товарного виробництва

2. Кругообіг капіталу 

3. Фонди підприємства 

Функціонування підприємства як товаровиробника. Виробничий цикл на підприємстві. Відтворення:призначення та зміст. Просте відтворення. Звужене відтворення. Розширене відтворення. Інвестування. Інвестиції. Складські інвестиції. Споруджені інвестиції. Інвестиції-брутто. Амортизація. Інвестиції-нетто. Самофінансування підприємства..

Капітал як економічна категорія товарного виробництва. Теоретичні підходи до визначення капіталу: А.Сміта, Д. Рікардо, Дж.С.Мілля, А.Маршала, Г. Беккера та Дж. Мінсера.

Соціально-економічна сутність капіталу. Авансований капітал. Основний капітал. Оборотний капітал. Власний капітал. Позиковий (залучений) капітал. Кругообіг капіталу. Грошовий капітал. Виробничий капітал. Товарний капітал. Схеми функціонування капіталу Т-Г-Т та Г-Т-Г. 

Капітал як авансована вартість. Виробничі фонди. Основні виробничі фонди: активні та пасивні. Основні невиробничі фонди. Оборотні фонди. Обігові фонди підприємства.
1. Функціонування підприємства як товаровиробника
Виробничий цикл на підприємстві має закінчений характер за тих умов коли його результатом є виготовлення готової продукції, проте виробництво не повинно зупинятись - воно має постійно рухатись/оновлюватись як у кількісному, так і в якісному вимірах, тобто відтворюватись. 

Виробниче відтворення – постійне повторення процесу виробництва. Воно буває простим, звуженим і розширеним. 

Просте відтворення – повторення виробництва в тих само кількісно-якісних масштабах, що і в попередньому виробничому циклі. 

Звужене відтворення – повторення виробництва в менших обсягах, ніж у попередньому циклі. 

При розширеному відтворенні обсяги виробленого продукту зростають в кожному наступному циклі; вдосконалюються засоби виробництва. 

Зазначимо, що на макроекономічному рівні також відбувається відтворення, яке набуває суспільної форми
. 

Основною метою комерційної діяльності господарюючих суб’єктів є отримання нового або збільшення існуючого капіталу. Вклад грошового капіталу у виробництво з метою відтворення називається інвестуванням. 

Інвестиції (від лат. investo – одягаю) – це довгострокові вкладення капіталу в певний вид діяльності.

Інвестиційні можливості підприємств, як правило, є обмеженими, через що завданням відповідальних фахівців є постійний аналіз та розрахунок доцільності інвестування капіталу.

Частина виробничих ресурсів, які не використовуються в процесі виробництва, а, наприклад, зберігаються на складах, мають назву складських інвестицій. Ті, що вкладають у виробничі фонди (споруди, устаткування та ін.) називаються спорудженими інвестиціями. 

Брутто (від лат. brutto, букв. – грубий брудний) – маса товарів із тарою та пакувальними матеріалами.

Нетто – чиста маса товарів (без тари та пакувальних матеріалів).

Амортизація основних фондів – це процес перенесення авансованої раніше вартості всіх видів засобів праці на вартість продукції з метою її повного відшкодування.

Складські інвестиції + Споруджені інвестиції = Інвестиції-брутто.

Інвестицій-брутто – Амортизація (знос основного капіталу) = Інвестиції-нетто
В тому разі коли підприємство нагромаджує капітал власними силами, тобто його не інвестують, це розглядається як самофінансування.

2. Роль капіталу у товарному виробництві

Для того, щоб здійснювати економічну діяльність, необхідно мати капітал. В економічній науці існує багато різних підходів до розуміння капіталу: 

· як запас, що використовується для господарських потреб і приносить доход (А. Сміт);

· як ту частину багатства, що зайнята у виробництві і необхідна для активізації праці (Д. Рікардо);

· як заздалегідь накопичений запас продуктів минулої праці (Дж.С.Мілль);

· як сукупність речей, без яких виробництво не могло б здійснюватися з однаковою ефективністю, але які не є безплатними дарами природи (А. Маршалл);

· як певні вкладення, що дають змогу отримувати дохід («концепція людського капіталу» Г. Беккера та Дж. Мінсера).

Капітал (від лат. сapitalist – головний) – самозростаюча авансована вартість, тобто вкладення завдяки яким суб’єкт отримує дохід. 

Капітал у буквальному розумінні означає головну суму коштів, необхідних для започаткування та здійснення виробництва (діяльності). Власник капіталу, купуючи на ринку товари – робочу силу й засоби виробництва, – поєднує їх у процесі праці й після реалізації створеної продукції (наданих послуг) одержує більшу вартість, ніж була ним авансована.

Авансований капітал (від франц. аvапсег – виплачувати наперед) – це грошова сума, яка вкладається власником у певне підприємство (підприємницьку діяльність) з метою одержання зиску (прибутку). Він витрачається на придбання засобів виробництва і наймання робочої сили. Ці дві різноспрямовані частини авансованих грошових коштів у економічній теорії заведено називати відповідно постійним і змінним капіталом.
У свою чергу, постійний капітал з урахуванням цілеспрямованого використання й характеру кругообігу розділяється на основний та оборотний.

Основний капітал – це частина постійного капіталу, яка складається з вартості засобів праці (будівель, споруд, машин, устаткування) та обертається протягом кількох періодів виробництва. Вона переносить свою вартість на готовий продукт частинами.

Вартість основного капіталу відшкодовується виробнику по мірі реалізації готових товарів (продукції, послуг).

Оборотний капітал – це та частина постійного капіталу, яка витрачається на придбання на ринку предметів праці (сировини, матеріалів, комплектуючих виробів) та оплату праці робочої сили. За джерелами формування капітал підприємства ділиться на власний і позиковий. 

Власний капітал створюється переважно за рахунок нерозподіленого прибутку, тобто валового прибутку за вирахуванням сплачених податків, відсотків за кредит і дивідендів. Він звичайно включає статутний, пайовий та резервний фонди. 

Позиковий (залучений) капітал формується на тимчасовій основі у вигляді довгострокової або (та) короткострокової позики, яка здійснюється у формі банківського кредиту.
Стадії кругообігу капіталу:

1) для нового виробництва капітал починає свій рух у сфері обігу як грошовий і його функцією є придбання елементів виробничого процесу;

2) за наявності продуктивних сил починається виробничий процес в якому капітал набуває виробничої форми, його функція – виробництво благ і створення додаткової вартості; 

3) з метою одержання додаткової вартості в грошовій формі потрібно реалізувати вироблений продукт, тож в процесі товароруху капітал набуває товарної форми і його головною функцією є реалізація товару з метою отримання доходу. 

Отже, в процесі свого функціонування капітал послідовно проявляється у трьох основних формах: грошовій, виробничій, товарній. Цей послідовний рух називають кругообігом капіталу.

Г– Т – (Засоби виробництва, робоча сила…) – Виробництво – Т' - Г'

3. Фонди підприємства

Зокрема капітал вкладається в засоби виробництва, які складають виробничий потенціал підприємства і втілюються в його виробничих фондах.

Виробничі фонди – це матеріально-речові фактори виробництва, які поділяються на основні, оборотні та обігові.

Основні фонди підприємства (ОФП) – це сукупність засобів праці, що функціонують у первісній формі протягом декількох років (будівлі, споруди, обладнання, транспорт, інвентар, інструменти, продуктивна і робоча худоба, багатолітні насадження і т. ін.). Залежно від їхньої участі в процесі виробництва їх поділяють на:

Основні виробничі фонди (ОВФ) – це засоби виробництва, що впродовж багатьох виробничих циклів зберігають натуральну форму і поступово, в міру зносу, переносять свою вартість на готову продукцію. ОВФ поділяються на пасивні та активні.

· Пасивні ВФ – створюють умови для нормального виробничого відтворення (будівлі, авто та ін.).

· Активні ВФ – беруть безпосередню участь у виготовленні продукції (обладнання, продуктивна худоба і т. ін.). 

Основні невиробничі фонди (ОНФ) – не приймають участі у виробничому відтворення, проте належать підприємству на правах власності (гуртожитки, дитячі заклади і т. ін.).

У процесі експлуатації ОФ переносять свою вартість на собівартість продукції не повністю, а частково, процес списання протягом кілька років купівельної ціни основних фондів підприємства називається амортизацією. 
Оборотні виробничі фонди являють собою предмети праці і мають такі ознаки: 

· повністю споживаються наприкінці кожного виробничого циклу та змінюють свою первісну форму;

· утворюють речовий зміст готового продукту;

· потребують свого заміщення.

Обігові фонди – це кошти, що вкладені в запаси готової продукції, кошти на банківських рахунках та всі інші кошти. Цикл обороту коштів – це кількість днів між датою купівлі сировини і датою надходження виручки від реалізації готової продукції. 

НОТАТКИ
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Тема 2.3. Економічна та соціальна результативність діяльності підприємства

План

1. Витрати як форма вкладання капіталу

2. Собівартість та ціна продукції 

3. Показники економічної ефективності виробництва

4. Операції з видачі готівки

5. Соціальна інфраструктура та соціальна діяльність підприємства 

Витрати підприємства. Різновиди виробничих витрат. Явні та неявні витрати. Альтернативна вартість. Бухгалтерський та економічний підхід до розрахунку витрат. Постійні та змінні витрати. Сукупні валові витрати. Середні витрати. Граничні витрати. 

Собівартість та ціна продукції. Склад собівартості. Ціна продукції. Типові складові ціни продукції. Договірні ціни. Вільні ціни. Світові ціни.
Прибуток та його види. Балансовий (валовий) прибуток.  Операційний прибуток. Чистий прибуток. Розрахунок прибутку. 

Розрахунок основних показників економічної ефективності: продуктивність праці, трудомісткість; фондовіддача; фондомісткість; матеріаловіддача; матеріаломісткість; капіталомісткість; еколого- ефективність, прибуток, рентабельність. Загальна рентабельність поточних витрат. Інтегральний показник ефективності виробництва. Фактори підвищення ефективності виробництва. 

Операції по видачі готівкових грошових засобів.

Локальна соціальна ефективність. Взаємозв’язок економічної та соціальної ефективності. Соціальна інфраструктура підприємства. План соціального розвитку.  

1. Витрати як форма вкладання капіталу

Витрати утворюються в процесі формування та використання ресурсів при досягненні підприємством певної мети. У бухгалтерській практиці витрати узагальнено поділяють на: інвестиційні та поточні (операційні). Теоретичний підхід передбачає поділ витрат:

Зовнішні (явні, експліцитні, бухгалтерські) – це витрати суб’єкта на оплату зовнішніх економічних ресурсів (придбання засобів виробництва, оплату транспортних послуг та ін.), тобто вони сплачуються згідно з виставленим рахунком/накладною і точно відображаються в бухгалтерському балансі. 

Внутрішні (неявні, імпліцитні) – це витрати суб’єкта на використання власних ресурсів, які не оплачуються, не відображаються в звітності і, зокрема, включають недоотримані підприємцем доходи при найвигіднішому альтернативному застосуванні ресурсів. 

Виокремлення явних та неявних витрат обумовлює два підходи до розуміння природи витрат економічного суб’єкта.

1) Бухгалтерський підхід – враховує виключно явні витрати.

2) Економічний підхід передбачає, що одночасно з явними витратами суб’єкт має прораховувати і неявні.

Отже, економічні витрати відрізняються від бухгалтерських на величину альтернативної вартості власних ресурсів.

Альтернативна вартість (вартість втрачених можливостей, пропущена вигода) – вартість найкращої (найвище оплачуваної) альтернативної можливості виробництва чи поведінки фірми при порівняльному ступені ризику.

Бухгалтерські витрати бувають: 

Постійні (безперервні) витрати (FC) – суб’єкт несе незалежно від зміни обсягів виробництва (утримання приміщень, обслуговування устаткування, фіксована оплата праці та ін.). 

Змінні (циклічні) витрати (VC) змінюються залежно від зміни обсягів виробництва (витрати на предмети праці, додаткову та бонусну заробітну плату, транспортування продукції та ін.).

Сукупні (валові) витрати (TC) – витрати на придбання та використання всіх факторів виробництва; сума постійних та змінних витрат: TC = FC + VC

Середні витрати (ATC) – середня величина витрат на виробництво одиниці продукції: АТС = ТС/Q = AFC + AVC


Граничні витрати (MC) – приріст витрат на виробництво додаткової одиниці продукції: MC = TC/∆Q

Будь-які витрати зорієнтовані на отримання конкретного результату, чим і виправдовується їхня доцільність. 

Стосовно виробничого підприємства цей загальний принцип діяльності, що його покладено в основу визначення собівартості продукції, виражається формулою «витрати – випуск». 

2. Собівартість та ціна продукції 

Собівартість продукції – це грошові витрати суб’єкта на підготовку, виробництво та збут продукції. Чим інтенсивніше працює підприємство (оптимально використовує ресурси, вдосконалює техніко-технологічні, організаційні та інші процеси), тим нижчою є собівартість продукції – важливий показник ефективності виробництва. 

Узагальнено в собівартість продукції включено витрати на:

· дослідження ринку;

· підготовку та освоєння нових видів продукції;

· сукупні витрати на виробництво;

· збут продукції (пакування, транспортування, реклама, комісійні витрати і т.п.);

· розвідку, використання та охорону природних ресурсів (витрати на геологорозвідувальні роботи, плата за воду, деревину, витрати на рекультивацію земель, охорону повітряного, водного басейнів);

· набір та підготовку кадрів та ін. 

Собівартість є базою для встановлення ціни товару адже суб’єкт не випускатиме продукції, ринкова ціна якої нижча за її собівартість.

Ціна – це грошовий вираз вартості блага. Ціна одиниці продукції формується з типових складових, рис. 1.








Рис. 1. Типові складові ціни

Договірні ціни формуються на засадах домовленості між виробником/продавцем та споживачем/покупцем і стосуються конкретної партії товару.

Вільні ціни суб’єкт встановлює самостійно. Проте держава може прямо або опосередковано впливати на їхній розмір (антимонопольні заходи, регулювання умов оподаткування та кредитування та ін.). Принципово цей вплив залежить від типу економічного устрою в країні. 

Світові ціни – це грошовий вираз міжнародної вартості товарів, що реалізуються на світовому ринку. Вони визначаються: для одних товарів – рівнем цін країни-експортера; для інших – біржовими та аукціонними цінами; для третіх – цінами провідних світових компаній.

3. Показники економічної ефективності виробництва

Ефективність виробництва – це відображення кінцевих результатів використання продуктивних сил на підприємстві за певний проміжок часу. 

Економічна ефективність виробництва – це досягнення виробництвом максимальних результатів при мінімальних витратах живої та уречевленої праці або зниження сукупних витрат на одиницю продукції. Загальну економічну ефективність виробництва ще називають загальною продуктивністю виробничої системи і методологія її розрахунку наступна: 
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Система показників за допомогою яких розраховується ефективність кожного виробничого фактора є великою та складною, адже в ній, серед багатьох інших, розраховують такі показники, як: продуктивність праці, трудомісткість, прибуток, рентабельність, фондовіддачу; фондомісткість; матеріаловіддачу та ін. Зупинимось лише на основних з них: 

Продуктивність праці (Р) показує рівень технології й організації виробництва. 

                                   P = V/Q                                                                 (2)
де: V – обсяг виробленого продукту/грошей/ клієнтів;

Q – кількість працюючих.
Трудомісткість (Tm) – обернений показник до продуктивності праці, який показує, скільки часу (t) потрібно для випуску одного виробу(q) (у натуральному вираженні) або для виробництва продукції на одну гривню (у вартісному вираженні).

                                          Tm = t/q                                                             (3)

Фондовіддача (Fv) – це показник, який характеризує ефективність використання засобів праці, тобто кількість продукції, виробленої з одиниці основних виробничих фондів. 

                                               Fv = Р/Sовф                                                 (4)

де: Р – вартість виробленої продукції;

 Sовф – вартість основних виробничих фондів.

Фондомісткість (Fm) (обернений показник до фондовіддачі) показує вартість витрат виробничих фондів на одиницю виробленої продукції 

                                                Fm = Sовф/Р                                              (5)

Матеріаловіддача (Mv) характеризує ефективність використаних предметів праці, тобто показує, скільки вироблено продукції з одиниці витрачених матеріальних ресурсів (сировини, матеріалів, палива, електроенергії та ін.). 

                                    Mv = Wpr/Wm                                          (6)
де: Wpr – вартість виробленої продукції;

 Wm – вартість витрачених матеріальних ресурсів.

Матеріаломісткість (Mm) є зворотним показником матеріаловіддачі, який характеризує вартість витрат матеріальних ресурсів на одиницю виробленої продукції.

                                        Mm = Wm/Wpr                                   (7)
Капіталомісткість – показник, близький до показника фондомісткості продукції. Він визначається як відношення обсягу капітальних вкладень до зумовленого ним приросту обсягу виробленої продукції:
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де: Кq – капіталомісткість продукції;

  К – обсяг капіталовкладень;

∆Q – приріст обсягу виробленої продукції.

Визначальний вплив на фінансовий стан підприємства має прибуток, адже в умовах ринку він є джерелом усіх фінансових ресурсів підприємства.

Прибуток (англ. іncome) – це частина доходу, що залишається в розпорядженні підприємства після сплати всіх виробничих витрат, зокрема за реалізацію продукції та проведення інших видів діяльності. 

Прибуток від реалізації:

                                                Ір = Нр – РР                                     (9)

де: Ір (income) – прибуток від реалізації продукції;

Нр (help) – виручка від реалізації продукції (без урахування податку на додану вартість і акцизного збору);

РР (prime price) – повна собівартість продукції.

Балансовий (валовий) прибуток – це загальний прибуток підприємства, що отриманий ним від різних видів діяльності до моменту його оподаткування та розподілу.

Операційний прибуток – це балансовий прибуток скоригований на величину операційних витрат: заробітну плату з нарахуваннями, амортизаційні відрахування, рентні платежі, транспортні та ін. комерційні витрати. Це також прибуток до оподаткування, іншими словами – той прибуток, який буде оподаткований.

Чистий прибуток – прибуток, який поступає в розпорядження підприємства після сплати податку на прибуток. Вже з нього сплачуються кредитні борги, а решта розподіляється на різні фонди споживання (виплату дивідендів, бонуси персоналу та ін.) та нагромадження (інвестування, створення резервного фонду та ін.).

Показником прибутковості є рентабельність (рrofitability), яка характеризує рівень доходності роботи підприємства. 

Економісти розраховують: загальну рентабельність виробництва, продукції (її окремих видів), рентабельність витрат тощо. 
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             (10)

Виробництво є рентабельним, тобто доцільним, за умов норми рентабельності більше 20%; нормальна норма рентабельності 30–50%; висока – більше 50%.

                                                          Рв = Ір/РР                                        (11)

де: Рв – рентабельність витрат;

 Ір – прибуток від реалізації;

 РР – собівартість продукції.

Для визначення ефективності виробництва, з урахуванням впливу всіх ресурсів, в економіці застосовується інтегральний показник ефективності виробництва: 
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де: Е – ефективність виробництва;

 П – обсяг виробленої продукції;

 Р – затрати робочої сили (живої праці);

 М – витрати на матеріали;

 У – коефіцієнт переведення витрат одноразових вкладень в основні фонди;

 Ф – витрати основних виробничих фондів.

Основними чинниками підвищення ефективності виробництва є такі:

· підвищення його техніко-технологічного рівня;

· вдосконалення організації, виробництва та управління ним;

· зміна обсягу і структури виробництва;

· поліпшення якості природних ресурсів та інші.

5. Операції з видачі готівки

Підприємство не може отримати в готівковій формі ті кошти, які воно отримало як прибуток на реалізацію будь-яких цілей. Існують певні операції на проведення яких держава в особі (НБУ) дає дозвіл отримати готівкові кошти. Основними операціями (банківською мовою – символами) є такі:

1) видачі на оплату праці: основної, додаткової та заохочувальної з/п;

2) компенсаційні виплати; допомоги; надбавки; авторські винагороди; лікарняні; виплати по цивільно-правовим угодам та ін.;

3) пенсії та страхові відшкодування; 

4) видачі на купівлю товарів, оплату послуг, оплату виконаних робіт;

5) видача заставних коштів зг. договору оренди.

6) видача суб’єктам, які займаються с/г діяльністю коштів на купівлю с/г продукції; 

7) видачі військовим частинам і установам МОУ, МВСУ, СБУ, розвідувальним органам України та іншим організаціям, які, за умовами своєї діяльності, не розшифровують цільове призначення одержаних сум;

6. Соціальна інфраструктура та соціальна діяльність підприємства

Виробництво – це комплексний процес по створенню благ, невід'ємним елементом якого є люди і взаємовідносини між ними. Саме тому підприємство є складною системою: з одного боку – виробничо-економічною, з іншого – соціальною. 

Локальна соціальна ефективність – це ступінь відповідності результатів виробництва соціальним потребам та інтересам працюючих. 

Економічна ефективність діяльності підприємства прямо пов'язана з його соціальною ефективністю, оскільки результати роботи підприємства є базою для вирішення цілого ряду соціальних проблем як у суспільстві взагалі, так і на кожному окремому підприємстві, зокрема. 

Інфраструктура підприємства буває виробничою та соціальною.


Рис. 2. Елементи інфраструктури підприємства

Вирішувати виробничі потреби підприємств покликана сукупність підрозділів виробничої інфраструктури підприємства, соціальні потреби колективу задовольняють об’єкти соціальної інфраструктури. За умов кризового стану підприємства, іноді, змушені передавати створені раніше об'єкти соціальної інфраструктури у підпорядкування місцевим органам влади – районних, міських та обласних держадміністрацій.

Сучасна економічна дійсність висуває підвищені вимоги до персоналу підприємств (сукупності постійних працівників), зокрема: рівня його освіти, професійної підготовки та творчої активності, адже розвиток здібностей людини є необхідною передумовою її успішної праці, а отже й максимізації прибутку підприємства.

З метою задоволення соціальних потреб працюючих керівники мають скласти план соціального розвитку (ПСР) – це обґрунтована, фінансово-матеріальна система заходів, які спрямовані на вдосконалення соціальної інфраструктури підприємства, а також на підвищення трудової активності всіх категорій працюючих. 

СЕМІНАР

Питання для обговорення:

1. Капітал: сутність, матеріально-речовий зміст, форми.

2. Первісне нагромадження капіталу - початковий фактор формування ринкового підприємництва. Особливості нагромадження капіталу в Україні. 

3. Капітал і витрати виробництва. 

4. Види витрат виробництва та особливості їх динаміки. 

5. Прибуток на капітал і фактори, що його визначають.

6. Основний і оборотний капітал.

7. Амортизація та відтворення основного капіталу. 

Теми рефератів:

1. Вплив інвестицій на економічне зростання.
Нотатки

___________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________
Тема 2.4. Циклічність суспільного виробництва 

План

1. Циклічність економічного розвитку. Основні теорії циклів

2. Циклічний розвиток: фази ділової активності та їхнє значення для економіки

3. Антициклічна політика держави 

4. Криза як економічне явище. Історія світових криз 

Циклічність економічного розвитку. Основні теорії циклів. Монетарна теорія (Н. Хоутрі та ін.). Інноваційна теорія (Й. Шумпетер, Е. Хансен та ін.). Теорія недоспоживання. Теорія перенагромадження (Ф. Хайєк, Л. Мізес). Психологічні теорії (А. Пігу, Дж. М. Кейнс). 

Цикли як форма економічного руху. Класифікація циклів за тривалістю. Короткі, середні та довгі цикли. Фази економічного циклу. Ознаки економічної кризи. Депресія та її ознаки. Пожвавлення та його риси. Характеристика піднесення. Значення циклічного розвитку для економіки. Рецесія. Заходи держави по регулюванню циклічних коливань. Політика експансії. Політика стримування.

Криза як економічне явище. Історія світових криз. Світова економічна криза 2008 р.

1. Циклічність економічного розвитку. Основні теорії циклів

Економіка, як і будь-яка інша система, розвивається нерівномірно, хвилеподібно – і це пояснюється «законом спадної граничної продуктивності факторів виробництва», для підвищення якої потрібно: інвестування, розвиток НТП, впровадження інших різноманітних заходів, які б сприяли подальшому зростанню їхньої корисності. Проте згодом це зростання знову повільнішатиме і, досягнувши певної точки, знову почне спадати. Саме так в економіці і відбуваються періодичні підйоми та спади, які власне і називаються економічними циклами.

Економічні коливання суттєво різняться в різних країнах, у різні історичні періоди, в різних економічних умовах  - вчені вивели понад 200 теорій, які пояснюють причини циклічності в економіці. Основними з них є наступні теорії циклів.

1. Монетарна/грошова теорія (Р. Хоутрі, Ф. Хаєк та ін.) пояснює цикли розширенням і  згортанням банківського кредитування. Адже збільшення пропозиції грошей і прискорення швидкості їхнього обігу завжди стимулює сукупний попит, який, в свою чергу, зумовлює розвиток обсягів виробництва та реалізації. Натомість згортання кредиту спричиняє протилежну тенденцію.
2. Інноваційна теорія (Й. Шумпетер, Е. Хансен та ін.) пояснює цикли використанням у виробництві важливих нововведень, таких як залізниці, авіаційні лінії, сучасні системи супутникового зв’язку та ін. 

3. Теорія недоспоживання (Дж. Гобсон, Е. Прайзер та ін.) вбачає причину криз у надмірному заощаджуванні. Якщо доходи не перетворюються на інвестиції, то відбувається скорочення споживання і частина виробленої продукції не реалізується, відтак зменшуються доходи виробників, що тягне за собою зменшення попиту на засоби виробництва. 

4. Психологічні теорії  (А. Пігу, Дж. М. Кейнс та ін.) виходять з того, що песимістичні й оптимістичні очікування споживачів впливають на ділову активність виробників не менш, ніж відсоткова ставка і грошовий потік. Проте ці теорії не набувають самостійного значення, оскільки психологічні чинники впливають на цикл опосередковано через економічну поведінку.

2. Циклічний розвиток: фази та їхнє значення для економіки

Економічний цикл (цикл ділової активності/бізнес-цикл) – це регулярні коливання рівня ділової активності економічного суб’єкта: після зростання активності його діяльності, через певний період обов’язково наступає її зниження, яке поступово (залежно від ефективних або неефективних дій менеджерів) змінюється зростанням або ж перетворюється на кризу.

Класична схема ділового циклу поєднує його чотири фази: кризу, депресію (застій), пожвавлення (зростання), піднесення (пік ділової активності). 

 SHAPE  \* MERGEFORMAT 



Рис. 1. Фази економічного циклу

1) криза: надлишок вироблених благ на ринку; відсутність споживчого попиту; падіння цін; скорочення обсягів виробництва; дефіцит вільних коштів; біржовий крах; банкрутство підприємців; зростання рівня безробіття; зниження рівня заробітної плати зі зростанням її заборгованості; мінімізація  прибутків; дезорганізація кредитної системи; ін. негативні явища та процеси;

2) депресія/застій: застій виробництва; незначні обсяги реалізації; невисока ставка позичкового відсотка; ліквідація товарного надлишку та ін. 
3) пожвавлення: розширення обсягів виробництва до масштабів передкризового рівня; зростання цін; підвищення прибутків; зростання зайнятості; пожвавлення торгівлі; посилення оптимістичних очікувань (сподівань) та ін. фактори;

4) піднесення: перевищення обсягів виробництва над передкризовим станом; швидке зростання зайнятості; підвищення заробітної плати; кредитна експансія; розширення пропозиції, яка згодом перевищить попит і дасть відлік новій кризі.

З урахуванням тривалості розрізняють:

· короткі – цикли Джозефа Кітчина. Він пов'язував їх з коливаннями золотих запасів і визначав повторюваність з періодичністю 3 роки і 4 місяці. Наголошував на тому що це кризи, пов’язані зі змінами у кредитній сфері;

· середні – цикли Клемента Жугляра - пов'язані також зі сферою кредиту, проте повторюються з періодичністю 7-11 років і збігаються з періодичністю оновлення основного капіталу.
· великі економічні цикли (40-60 років) пов'язують зі: зміною у базових технологіях, введенням інноваційних технологій, а також різноманітних новітніх об’єктів суспільного значення.

З кінця XVIII ст. в економіці розвинутих країн відбулося чотири великі економічні цикли: 1789-1849 рр.; 1849-1896 рр.; 1896-1938 рр.; з 1952 року до наших днів.

3. Антициклічна політика держави

Антициклічна політика спрямована на згладжування коливань в економіці. Виділяють два основних типи державних заходів, які спрямовані на подолання циклічних коливань:

політика стримування – заходи держави, які обмежують сукупний попит, шляхом підвищення кредитної, податкової та облікової ставок, норми резервування та ін. способами (фаза піднесення).

політика експансії – спрямована на розширення сукупного попиту, за умов перебування економіки на фазі спаду, переважно за рахунок: збільшення додаткових державних витрат, зменшення податкових та облікових ставок, норми банківських резервів та реалізації ін. заходів. Подібні дії створюють передумови для подолання кризи і переходу економіки у фазу зростання.

В ракурсі політики експансії має місце політика протекціонізму – економічні заходи держави, які спрямовані на захист вітчизняних виробників від іноземних конкурентів.

4. Криза як економічне явище. Історія світових криз

Криза (від грец. – вихід, закінчення) – поворотний пункт, тяжкий перехідний стан. Криза означає певне надвиробництво благ при обмеженому платоспроможному попиті, обумовленому падінням доходів окремих економічних суб’єктів. Кризи вражають, а іноді і глибоко руйнують всі сфери економічної діяльності, засвідчуючи силу стихійного саморегулюючого механізму ринку. 

Під час економічної кризи можуть відбуватись: порушення макроекономічної рівноваги, розбалансування взаємодіючих структур, перевиробництво з наступним падінням обсягів виробництва, нагромадження товарних мас в оптовій та роздрібній торгівлі, падіння товарних цін, зростання безробіття, збільшення незайнятих виробничих потужностей, падіння рівня доходів економічних суб’єктів, зниження платоспроможного попиту населення, злет норми позичкового відсотка, крах грошово-кредитних зв'язків, наростання системи взаємних неплатежів, нестача грошової маси в обігу, високі темпами інфляції, завмирання інвестиційних процесів, падіння курсу акцій і біржова паніка, масові банкрутства підприємств, зростання соціальної напруги у суспільстві тощо.

Коротка історична довідка світових економічних періодичних криз: 

1825 р. – криза у Великій Британії;

1836 р. – Велика Британія та США;

1847 р. – країни Європи та Америки;

1873 р. - світова економічна криза розпочинається в Австрії і Німеччині, згодом поширюючись на Європу та США, завершується у 1878 р. у Великій Британії. 

Світові економічні кризи були і в: 1907, 1920, 1929-1933, 1937, 1957, 1974-1975 рр.  Лише у США з 1854 р. до 90-х pp. XX ст. відбулося понад 25 криз і спадів у виробництві. Їх загальна середня тривалість (разом з депресіями) становила майже 18 місяців, а фази пожвавлення і піднесення – 33 місяці. 

Світова економічна криза 1929-1933 рр.  була найсильнішою за своїми наслідками для світового господарства: сукупний обсяг промислового виробництва капіталістичного світу скоротився на 46%.
Шляхи подолання кризи можуть бути різноманітними в залежності від її глибини, тривалості, економічного устрою країни тощо. Зокрема науковець В. Грищук пропонує вдосконалити механізм законодавчого регулювання відносин господарюючих суб’єктів i держави, впровадження якого дозволило б суб’єктам-виробникам збільшувати випуск та реалізацію продукції і мінімізувати її собівартість, насамперед, за рахунок швидкого впровадження у виробництво ресурсозберігаючих, наукоємних та високоефективних технологій, адже це є економічно вигідним. В свою чергу держава повинна: 

· економiко-податковим методами, створити передумови для зниження цін та зростання попиту, зокрема, виробничого;

· встановити мінімальну зарплату на рiвнi реального споживчого кошика чим перекласти відповідальність перед найманими працівниками за виплату зарплати на рiвнi прожиткового мiнiмуму на роботодавців, а державним органам здійснювати дієвий контроль за його дотриманням; 

· легалізувати тіньовий торгівельний оборот, що значно зменшить вплив тіньових грошей на ціни, інфляцію, фінанси, що поступово приведе до їхньої  стабілізації;

· спростити систему збирання податків, дієвіше контролювати ухилення від їхньої сплати; 

· дбати про те щоб банки не припиняли кредитування підприємств. 

СЕМІНАР


Питання для обговорення:

1. Економічне відтворення та економічне зростання.

2. Циклічні коливання в економіці. 

3. Циклічність економічного розвитку. Основні характеристики циклів. 

4. Економічні і структурні кризи. Малі і середні цикли Довгі хвилі.

5. Суспільні кризи: передумови, протікання, наслідки.

6. Державне антикризове регулювання економіки.


Теми рефератів:

1. Антимонопольна політика держави.

2. Альтернативні програми виходу Україні з кризи.

НОТАТКИ

____________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________

____________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________

____________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________

Тема 2.5. Економічна роль і політика держави в економіці змішаного типу 

План

1. Державне регулювання в економіці: зміст, напрямки, об’єкти

2. Функції державного регулювання 

3. Форми державного впливу на ринкову економіку

4. Методи державного регулювання економіки 

Державне регулювання економіки (ДРЕ). Об’єкти ДРЕ. Суб’єкти ДРЕ. Погляди теоретиків на роль держави в економіці. Кейнсіанська модель. Класична модель.

Функції державного регулювання. Законодавча функція. Стабілізуюча функція. Розподільча функція. Податки. Принципи стягнення податків. Прогресивне оподаткування. Пропорційне оподаткування. Об’єкти оподаткування. Класифікація податків відносно об’єкта оподаткування. Прямі податки. Непрямі податки. Акцизний збір. ПДВ. Митні збори. 
Форми державного впливу на ринкову економіку. Адміністративно-економічне, бюджетно-податкове, кредитно-грошове, цінове регулювання. Методи державного регулювання економіки. Правові, економічні, адміністративні методи. Держконтракт/держзамовлення, держстандарти та нормативи. Трансфертні платежі. Ліцензування. Фіксовані ціни. 
1. Державне регулювання в економіці: зміст, напрямки, об’єкти

Державне регулювання економіки (ДРЕ) – це управління соціально-економічним розвитком країни, засноване на сукупності заходів державного впливу на певні об’єкти (сфери, процеси, явища та ситуації) в яких виникають проблеми, вирішення яких без втручання держави – не можливе.

Конкретними об’єктами ДРЕ зокрема можуть бути: економічний цикл, структура економіки, інвестиційна діяльність, інноваційні процеси, грошовий обіг, інфляція, платіжний баланс, соціальні питання, навколишнє середовище та безліч інших. 

Суб’єктами ДРЕ є держава та її інституційні організації (законодавчі, виконавчі та судові органи влади).

Взагалі на роль держави як регулюючого механізму економіки, теорія пропонує дві основні точки зору. Першої дотримуються кейнсіанці (Е. Хансен, Дж. Хікс, С. Харріс на чолі з Дж. Кейнсом), які вважають активне втручання держави в економіку і необхідним, і, вкрай, важливим. Друга (класики: А.Сміт, Д. Рікардо; монетаристи – М. Фрідмен) зводиться до того, що державне управління є бюрократичним, неефективним, шкідливим для індивідуальної ініціативи, а відтак дестабілізує всю економічну систему. Саме тому держава має обмежити своє втручання в економічні процеси. 

Проте світова практика доводить, що суто ринкової моделі економіки не існує, адже всі сучасні ринки завжди певною мірою заручені державною підтримкою. Зокрема, держава бере на себе виконання функцій, які не виконує вільний ринок. 

2. Функції державного регулювання 

1) законодавча – забезпечує правову базу всім видам діяльності в   країні; 
2) стабілізуюча – реалізується методами бюджетної, фіскальної та кредитно-грошової політик: захистом конкуренції, регулюванням податкової та облікової ставок, підтримкою інших сфер економічної діяльності. Контролю держави підлягає регулювання зовнішньоекономічних відносин, підтримка функціонування валютного ринку, контроль за міграцією ресурсів, аналіз платіжного балансу та ін. сфери;

3) розподільча – розподіляє доходи суспільства з метою забезпечення економічної стабільності та стимулювання економічного зростання. Перерозподіл доходів відбувається за рахунок стягнення податків, які згодом набувають форми соціальних трансфертів.

Податками є обов’язкові платежі фізичних та юридичних осіб до бюджетів різних рівнів. Існує два принципи стягнення податків: 
1) прогресивне оподаткування – податкова ставка збільшується зі зростанням доходу;

2) пропорційне оподаткування – податкова ставка є незмінною і незалежною від розміру доходу суб’єкта.

Відповідно до статті 6 Закону №1251, об’єктами оподаткування є: доходи (прибуток), додана вартість продукції (робіт, послуг), вартість продукції (робіт, послуг), у тому числі митна або її натуральні показники, спеціальне використання природних ресурсів, майно юридичних і фізичних осіб та інші об’єкти, визначені законами України про оподаткування.

Класифікація податків відносно об’єкта оподаткування.

Прямі податки  - стягуються безпосередньо з доходу, який отримує суб’єкт: податок з доходів фізичних осіб, податок на прибуток (з доходів юридичних осіб), майнові податки, в тому числі податок на спадщину, на землю та ін.
Непрямі податки  - включено в ціну товару, це: акцизний збір, податок на додану вартість (ПДВ), митні збори тощо. Відповідно з їх підвищенням зростають і ціни. Також непрямому оподаткуванню підлягають різні послуги: комунальні, транспортні та ін. 

Акцизний збір – це непрямий податок на окремі товари (продукцію), які визначені законом як підакцизні. Нараховується і сплачується одноразово при первісній реалізації продукції або при її ввезенні на територію країни.

ПДВ – це непрямий податок, яким оподатковується надбавка на ціну товару, роботи або послуги. ПДВ вважається податком, що покладається на споживача. Операціями, які підлягають під ПДВ є: поставки товарів та 

послуг, які виробляються на території України; ввезення та вивезення товарів в митному режимі імпорту/ експорту. Звільняються від ПДВ: операції по емісії цінних паперів, передача майна в лізинг та іпотеку, надання послуг по страхуванню та інкасації, виплаті ЗП, дивідендів, роялті. Також звільнюється від ПДВ: продаж продуктів дитячого харчування, лікарняних препаратів та виробів медичного призначення. Основний закон, що регулює використання ПДВ – Закон України "Про податок на додану вартість", №168/97-ВР від 03.04.97.

Митні збори – стягують митні при переміщенні товарів через митний кордон країни. Митні збори стягуються за: митне оформлення, видачу ліцензій, зберігання товарів на складах митниці під митним контролем, а також в інших випадках, передбачених законодавством країни. 

Товари ввезені на митну територію (станом на 01.01.2008 р.) України підпадають під наступні види оподаткування, див. табл. 1. 

Таблиця 1. 

Податки і збори, що справляються при ввезенні товарів на митну територію України 

	Назва податку/збору
	Підстава для нарахування
	Документ, який встановлює ставки податку

	Митні збори
	Ст. 75 – 80 МКУ
	Постанова КМУ №65

	Єдиний збір
	Пп. 14.1.23 Закону №1251
	Ст. 5 Закону №1212

	Мито
	 
	 

	у тому числі:
	Пп. 14.1.5 Закону №1251
	 

	Ввізне
	Ст. 8 Закону №2097
	Закон №2371

	сезонне
	Ст. 10 Закону №2097
	Ст. 2 Закону №468

	спеціальне
	Ст. 11 Закону №2097
	Встановлюються рішеннями Міжвідомчої комісії з міжнародної торгівлі

	антидемпінгове
	Ст. 11 Закону №2097
	 

	компенсаційне
	Ст. 11 Закону №2097
	 

	Акцизний збір
	Пп. 14.1.2 Закону №1251
	Закон №30, Закон №178, Закон №216, Закон №313

	ПДВ
	Пп. 14.1.1 Закону №1251
	Ст. 6 Закону №168


Завдяки податкам держава формує бюджет, обсяг якого складає 1/3-1/2 національного доходу. 

3. Форми державного впливу на ринкову економіку

Державний вплив на економічні процеси в ринкових умовах  виявляється у таких формах регулювання: адміністративно-економічному, бюджетно-податковому, кредитно-грошовому та ціновому.  

1) Адміністративно-економічне регулювання спрямовано на створення нормальних умов для функціонування ринкової системи та реалізації соціальних цілей суспільства. Виявляється через: встановлення державою: законодавчої бази, стандартів, нормативів, регламентів, ін. обмежень і вимог, а також контролювання за їх дотриманням. 

2) Бюджетно-податкове – пов’язане з формуванням держбюджету та функціонуванням державних фінансів. Спрямоване на реалізацію цілей соціально-економічного розвитку країни.
3) Кредитно-грошове регулювання – діяльність державних органів по регулюванню грошового обігу відповідно до потреб економіки, а також її забезпечення повноцінною і стабільною національною валютою.

4) Цінове регулювання – державний вплив на окремі процеси ціноутворення з метою проведення кон’юнктурної політики, втримання інфляції, стимулювання виробництва, посилення конкурентоспроможності економіки, пом’якшення соціальної напруги та ін. 
4. Методи державного регулювання економіки

Методи державного регулювання економіки (МДР) – це сукупність засобів, способів та прийомів державного впливу на соціально-економічний розвиток держави. Методи поділяються на опосередковані та прямі.

Опосередковані – сукупність засобів держвпливу, які опосередковано впливають на діяльність економічних суб’єктів. Правові – існуюча система законодавства; економічні – створення державою різноманітних стимулів, які здатні вплинути на економічні інтереси суб’єктів і скоординувати їхню поведінку відповідно до загальних інтересів розвитку економіки в країні (податкова та облікова ставка, норма амортизації та ін.). Прямі – це сукупність заходів за допомогою яких держава прямо втручається в економічні процеси. Вони поділяються на: адміністративні заходи державної влади: заборони, дозволи, накази, розпорядження та ін. – вони є примусовими і обов’язковими для виконання; держконтракт і держзамовлення – угоди між державою і суб’єктами господарювання щодо виготовлення певного товару/виконання послуг; трансфертні платежі – цільова державна допомога окремим економічним суб’єктам (сферам, фірмам, фізичним особам); ліцензування – дозвіл державних органів на право займатися певним видом діяльності; фіксовані ціни – державне закріплення граничних цін на окремі товари, тарифи, послуги; введення держстандартів та нормативів та ін.
СЕМІНАР

Питання для обговорення:


1. Сутність і цілі економічної політики держави.

2. Національно-економічні інтереси - вихідний пункт визначення національної економічної політики. 

3. Форми, методи та інструменти регулювання економіки. 

4. Сутність і цілі соціальної політики держави.

5. Соціальні пріоритети держави.

6. Модель соціальної держави. 

7. Соціальні аспекти економічних відносин. Рівень та якість життя населення.  Прожитковий мінімум. Бідність і процеси маргіналізації населення. 

Теми рефератів:

1. Економічна безпека України.

2. Місцеві податки і їх роль у формуванні бюджету.

3. Розвиток теорії оподаткування на Заході.

НОТАТКИ
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Тема 2.6. Сфера фінансових послуг

План

1. Особливості функціонування фінансового сектору економіки та його суб’єкти

2. Банківська система та особливості її функціонування

3. Кредит як форма фінансових відносин

4. Загальна характеристика небанківських фінансових установ (НФУ)

5. Страхування як найбільший сектор серед НФУ

Суб’єкти фінансового сектору економіки. Банківські установи. Небанківські фінансові інститути. 

Банківська система України та її структура. Національний банк України (НБУ). Функції НБУ. Комерційні банки (КБ). Універсальні банки. Спеціалізовані банки. Ощадні банки. Інвестиційні банки. Іпотечні банки. Розрахункові банки. Банківські об'єднання. Операції комерційних банків. Активні операції. Пасивні операції. Структура банківських пасивів.

Кредит як форма фінансових відносин. Принципи кредитування. Види кредиту. Джерела кредитних ресурсів. Облікова ставка НБ. Форми кредиту: комерційний, банківський, державний, лізинговий, іпотечний, бланковий, споживчий, міжнародний. 

Види небанківських фінансових інституцій. Загальна характеристика страхової компанії, пенсійного фонду, фондової біржі, брокерської фірми, фінансової компанії.

Страхування як найбільший сектор ринку НФУ. Страхування: визначення та типологізація видів. Форми страхування. Структура страхування та зміст його видів. Загальнообов’язкове державне соціальне страхування (ЗоДСС). Добровільне державне соціальне страхування (ДМСС). Обов’язкове особисте страхування (ООС). Добровільне страхування (ДС). Накопичувальні види ДС: страхування життя, пенсійне страхування. Ризикові види ДС: особисте страхування, страхування майна, страхування відповідальності. Стан розвитку страхування в Україні. Частка страхування у ВВП.

1. Особливості функціонування фінансового сектору економіки та його суб’єкти

В сучасних умовах на ринку фінансових послуг діють банківські (БФУ) та небанківські (НФУ) фінансові установи. 

[image: image44.emf]
Рис. 1. Активи фінансових установ, на 01.01.08 р.

2. Банківська система та особливості її функціонування

Банківська система України складається з:

· Національного банку України (НБУ);

· інших банків;

· філій іноземних банків, що створені і діють на території України. 

Національний банк – це державна установа, яка є головною ланкою банківської системи в країні і здійснює регулювання діяльності інших банків відповідно до: положень Конституції України, ЗУ «Про банки і банківську діяльність», ЗУ «Про Національний банк України» та інших законодавчих та нормативно-правових актів.

Основні функції національного банку:

· розробка та реалізація грошово-кредитної політики в країні;

· емісія готівкових та безготівкових грошей – монопольне право НБУ;

· зберігання золотовалютних резервів країни;

· акумуляція та зберігання резервів комерційних банків (КБ)  - кожний КБ зобов’язаний зберігати певний відсоток депозитних вкладів клієнтів  на резервних рахунках НБ
. 

· кредитування КБ у період економічних труднощів;

· виконання операцій за вимогами уряду з: іноземною валютою, золотом, державними цінними паперами та ін.;

· ін. функції.

Комерційний банк – юридична особа, яка має право (на підставі ліцензії НБУ) здійснювати операції по: залученню грошових вкладів фізичних та юридичних осіб; розміщенню отриманих коштів від свого імені, на власних умовах і під власний ризик в певні види діяльності; відкриттю і веденню грошових рахунків фізичних та юридичних осіб та виконувати інші функції, адже комерційні банки самостійно визначають напрями своєї діяльності і спеціалізацію за видами операцій. 

В Україні банки функціонують як універсальні або спеціалізовані. Банк набуває статусу спеціалізованого за умов, якщо більш ніж 50 відсотків його активів є активами одного типу. 

За спеціалізацією КБ поділяються на: ощадні, інвестиційні, іпотечні, розрахункові (клірингові).

Банк набуває статусу спеціалізованого ощадного за умов, якщо більше 50 відсотків його активів є вкладами фізичних осіб.

Інвестиційний банк – залучає довгостроковий позичковий капітал і віддає його в розпорядження позичальникам (підприємцям, державі) шляхом випуску облігацій та інших видів боргових зобов’язань.

Іпотечні банки – спеціалізуються на наданні довгострокових кредитів під заставу нерухомого майна (землі, будівель), а також випуску заставних листів, що забезпечені нерухомістю.

Розрахунковий банк – банк, з яким депозитарій (інститут по обслуговуванню цінних паперів) уклав договір про грошові розрахунки по угодам, що стосуються цінних паперів.

Банки мають право створювати банківські об'єднання таких типів: банківська корпорація, банківська холдингова група, фінансова холдингова група з дотриманням вимог антимонопольного законодавства України
.

Всі операції комерційних банків узагальнено поділяються на пасивні і активні. Пасивні – пов’язані з акумуляцією ресурсів, які необхідні для проведення активних операцій.

Структура банківських пасивів:

власний капітал банку (первинний акціонерний капітал, нагромаджений капітал, резерви);

депозити клієнтів: строкові – вкладники можуть зняти кошти тільки по закінченню строку; до запиту – коштами з таких рахунків клієнт може користуватись в будь-який час;

залучені ресурси – кредити, що отримані в інших банківських установах (міжбанківські кредити); ресурси, що було отримано від емісії та розміщення цінних паперів та проведення ін. операцій.

Активні операції комерційних банків передбачають розміщення ресурсів у різні види діяльності з метою одержання прибутку. Більшою мірою це кредитні та операції по розміщенню цінних паперів.

3. Кредит та особливості його функціонування

Ступінь зрілості ринкових відносин часто оцінюється через розвиток кредитних відносин.

Кредит (лат. сreditum – позика, довіра) – це надання грошей, товарів/послуг у борг з наступним їхнім поверненням (або еквівалентом) та сплатою певного відсотка за користування ними. Кредит функціонує на принципах: обов’язковості повернення в точно визначені терміни та плати за користування кредитними ресурсами. 

У сучасних умовах розрізняють такі види кредитів.

1. Комерційний – надається одним підприємцем іншому в спосіб продажу товарів з відстрочкою платежу. Об’єкт – товарний капітал; інструмент – вексель; мета – прискорення реалізації товарів для отримання прибутку. Позичковий відсоток нижче ніж банківський.

2. Банківський (найпоширеніша форма). Об’єкт – грошовий капітал. Кредитор – банк, позичальники – економічні суб’єкти. Мета – отримання прибутку від капіталу. Вони бувають: споживчі, іпотечні, лізингові, бланкові, ломбардними та ін. видів.


Споживчий кредит – надається тільки в національній грошовій одиниці фізичним особам (резидентам України) на придбання споживчих товарів тривалого користування та послуг, який повертається на умовах відкладення виплат, тобто у розстрочку.

Іпотечний кредит – вид економічних відносин з приводу надання кредитів під заставу виключно нерухомого майна (житлові будинки, квартири, виробничі будинки, споруди, магазини, земельні ділянки та ін.). Кредиторами з іпотеки можуть бути спеціальні банки або компанії, а також комерційні банки. Позичальниками можуть бути юридичні та фізичні особи (або ж їхні поручителі), що мають у власності об'єкти іпотеки. 


Лізинговий кредит – це відносини між юридичними особами, які виникають з приводу оренди майна і супроводжуються укладанням лізингової угоди. Лізинг є формою майнового кредиту. Об'єкт - рухоме (машини, обладнання, транспортні засоби, обчислювальна та інша техніка) і нерухоме (будинки, споруди, різноманітні системи та ін.) майно.


Бланковий кредит видає комерційний банк тільки в межах наявних власних коштів (без застави майна чи інших видів забезпечення – лише під зобов'язання повернути кредит) із застосуванням підвищеної відсоткової ставки надійним позичальникам, які мають стабільні джерела погашення кредиту і авторитет у банківських колах.

Короткостроковий банківський кредит, який забезпечується рухомим майном (цінними паперами, товарами, дорогоцінними металами та ін.) або фінансовими правами, називається ломбардним, його економічно-правовою основою є заставлене майно, що легко реалізується. Позичальник - суб'єкт підприємницької діяльності, держава, домогосподарство. Кредитор – власник або користувач грошових коштів, насамперед банк. 

Кредити в іноземній валюті надаються юридичним та фізичним  особам - резидентам, які займаються підприємницькою діяльністю для здійснення операцій по зовнішньоекономічній діяльності.

3. Державний кредит – система економічних відносин між державою (в особі відповідних органів) з одного боку, та фізичними і юридичними особами – з іншого. Держава виступає позичальником, кредитором чи гарантом. Державне кредитування набуває різних форм: грошової (облігації, сертифікати та ін.) та/або натуральної (хлібна позика, цукрова та ін.).

4. Міжнародний кредит – це рух міжнародного капіталу, який, на певних умовах, надається державою, банком, юридичною або фізичною особою однієї країни економічним суб’єктам іншої.

Джерелами кредитних ресурсів є:

· грошовий капітал, який був вивільнений в процесі свого кругообігу;

· рух бюджетних, цільових та резервних фондів;

· грошові доходи та прибутки фізичних та юридичних осіб.

Облікова ставка (ставка рефінансування) - відсоткова ставка, яку встановлює НБУ при наданні кредитів комерційним банкам у порядку рефінансування
.

4. Небанківські фінансові інституції: призначення і загальна характеристика

Страхова компанія – здійснює акумуляцію грошових засобів у специфічній формі – шляхом продажу страхового захисту, який засвідчується страховим полісом (договором, свідоцтвом).

Пенсійний фонд – акумулює грошові засоби у формі пенсійних внесків та нарахувань.

Фондова біржа – спеціалізована фінансова організація, яка координує попит і пропозицію цінних паперів, сприяє формуванню їхнього біржового курсу.

Брокерська фірма – посередницька фінансова організація. 

Фінансова компанія – це небанківський інститут кредитної системи, який спеціалізується на наданні кредитів покупцям споживчих товарів з відстрочкою платежу у спосіб придбання боргових зобов’язань торгівельної фірми-продавця. 

Приблизна схема роботи фінансової компанії.

При придбанні покупцем певного товару, він сплачує приблизно 20% від вартості товару, а решту оформлює в кредит. Після цього, фінансова компанія (на основі попередньо укладеного з торговою фірмою договору) надає продавцю суму, що дорівнює ціні товару мінус сплачену покупцем частину. Покупець гасить заборгованість перед фінансовою компанією протягом строку, що обумовлений договором, шляхом щомісячних внесків, які включають відповідні проценти. Як правило, відсоток за таким кредитом вищий, ніж за звичайними кредитними послугами комерційних банків, адже цей вид пов’язаний з більшим рівнем ризику непогашення кредиту покупцем. 


5. Страхування як найбільший сектор ринку НФУ

Найбільшим сектором ринку НФУ є сектор страхування.

Страхування захищає соціально-економічні інтереси юридичних та фізичних осіб шляхом їхньої солідарної участі у формуванні страхового фонду та перерозподілу страхових внесків на користь потерпілих від реалізації страхових ризиків.

З рис. 1 видно, що питома вага його активів у фінансовому секторі НФУ є найбільшою – 5,6%.

Сектор страхового захисту, що вже сформований і працює в Україні (рис. 2.).
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Рис. 2. Сфера страхування в системі соціального захисту населення

Страхування в Україні здійснюється у двох формах: добровільній (добровільне виявлення особи застрахувати певний об’єкт) та обов’язковій (держава виступає ініціатором страхування і зобов’язує певних суб’єктів захищати певні інтереси).

Загальнообов’язкове державне соціальне страхування (ЗоДСС) включає такі види страхування:

· пенсійне страхування;

· страхування у зв’язку з тимчасовою втратою працездатності та витратами на народження та поховання;

· страхування від нещасного випадку на виробництві та професійного захворювання, які спричинили втрату працездатності;

· страхування на випадок безробіття.

Ті особи, які по об’єктивним причинам не можуть бути застрахованими в системі ЗоДСС, мають право на добровільну в ній участь шляхом сплати внесків до установ, перелік яких встановлений законодавством. Вони складають другу групу – добровільне державне соціальне страхування (ДДСС), до якої входять ті само види страхування, що і до ЗоДСС, проте таке страхування здійснюється на основі виявлення особою добровільного бажання.

Діяльність системи обов’язкового особистого страхування (ООС) є найбільш багатоплановою. Види страхування, з якими страховики працюють в цій системі визначено Законом України «Про страхування» (ст. 7). Головною особливістю страхування в цій сфері є та, що держава зобов’язує підприємство-роботодавця за власний рахунок (!) застрахувати своїх працівників від нещасних випадків та професійних захворювань під час виконання службових обов’язків. 
Структура системи добровільного страхування (ДС) включає: особисте страхування (ДОС), майнове та страхування відповідальності.

ДОС складається з накопичувальних видів страхування (страхування життя, пенсійне страхування) та ризикових видів страхування: страхування від нещасних випадків, медичне страхування /безперервне страхування здоров'я/, страхування здоров'я на випадок хвороби, страхування медичних витрат та ін.

Під майнове підпадає страхування транспорту, нерухомості та інших майнових об’єктів. 

Страхування відповідальності передбачає страхування цивільної, професійної та інших видів відповідальності.

Станом на 2009 р. в Україні працювало близько 450 компаній, з яких майже 50 займались страхуванням життя (СК «Life»), а 400 ризиковими видами страхування. Частка страхування у ВВП в Україні в сучасних умовах складає не більше 3-4%, в той час як у розвинутих країнах майже - 50%.  

Фахівці зазначають, що чим вищим є економічний розвиток країни, тим більшу роль в ньому відіграє страхування як засіб економічної безпеки.

СЕМІНАР

Питання для обговорення:

1. Сфера фінансових послуг в системі економічних відносин. 

2. Суть фінансів та їх функції. 

3. Суб'єкти фінансового сектору.  

4. Роль кредиту в сучасній ринковій економіці. Кредитна система країни.

5. Основні форми кредиту.

6. Кредитно-грошова політика в Україні. 

7. Структура та функціонування банківської системи.
8. Структура та функціонування страхової системи.
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Тема 2.7. Зайнятість та безробіття
План

1. Зайнятість населення: визначення, зміст, форми 

2. Ринок праці: особливості формування та функціонування 

3. Безробіття: сутність, види, причини виникнення

4. Природний рівень безробіття. Закон А. Оукена

Зайнятість. Форми зайнятості. Повна зайнятість. Неповна зайнятість. Добровільна неповна зайнятість. Основна та додаткова зайнятість. Суб’єкти зайнятості. Форми реалізації зайнятості.

Ринок праці. Суб'єкти ринку праці. Фактори формування попиту та пропозиції праці.

Безробіття як соціально-економічне явище. Безробітні та зайняті. Робоча сила. Величина безробіття. Рівень зайнятості. Рівень безробіття. Види безробіття. Циклічне, структурне, фрикційне, конверсійне безробіття. Економічне, молодіжне, застійне, вимушене та приховане безробіття.
Причини безробіття. Безробіття як результат надто високої заробітної плати. Безробіття як результат недостатнього попиту на товари і послуги Безробіття як результат нагромадження капіталу. Безробіття як результат негнучкої структури ринку праці.

Природний рівень безробіття. Закон А. Оукена. 

1. Зайнятість населення: визначення, зміст, форми

Зайнятість – це діяльність громадян по задоволенню особистих та суспільних потреб, що приносить їм доход у вигляді заробітної плати та інших грошових надходжень, натуральних виплат тощо.

Залежно від тривалості та режиму зайнятості виділяють такі її форми:

повну – діяльність працівника протягом повного робочого дня (тижня, сезону), яка приносить доход в «середніх» для даного регіону розмірах; 

неповну – зайнятість особи протягом неповного робочого дня, або з неповною ефективністю, або з неповною оплатою. Зокрема вона може бути «примусовою» через циклічний розвиток. Добровільна неповна зайнятість, що пов'язана з такими соціальними чинниками як: виховання дітей, догляд за хворими членами сім'ї, суміщення роботи і навчання називається частковою. До частково зайнятих, як правило, належать жінки-домогосподарки, студенти, пенсіонери тощо.

Залежно від сфери застосування праці виділяють основну/первинну та додаткову/вторинну зайнятість.

Основна – це діяльність в межах нормативного часу за основним місцем роботи.

Додаткова зайнятість – це зайнятість понад нормативний робочий час.

Форми реалізації зайнятості: наймана праця, індивідуальна праця, праця власника/співвласника.

Ефективною може вважатись така зайнятість населення, яка забезпечує гідний дохід, підтримку здоров'я, підвищення освітньо-професійного рівня кожному члену суспільства на основі зростання суспільної продуктивності праці. Прагнення до найбільш повної і при цьому ефективної зайнятості – мета розвитку будь-якої економічної системи.

2. Ринок праці: особливості його формування та функціонування

Ринок праці – сфера формування попиту і пропозиції на робочу силу. Через ринок праці здійснюється продаж робочої сили на визначений термін.

Основними суб'єктами ринку праці є громадянин, як власник, носій та продавець своєї робочої сили, і роботодавець, який є покупцем цього специфічного товару.

Важливим провідником державної політики на ринку праці є біржа праці. Згідно з законом України «Про зайнятість населення» цей інститут інфраструктури ринку праці в Україні називається Державною службою зайнятості, послуги якої є безкоштовними.

Рішення щодо пропозиції на ринку праці власної робочої сили приймають самі громадяни і важливу роль в цьому відіграють такі чинники як: схильність до професії; престиж роботодавця; наявність можливостей для реалізації творчих здібностей і т. ін. Основним матеріальним стимулом є заробітна плата: чим вище її рівень, тим більше громадян пропонують свій труд і тим більше вони бажають бути зайнятими.

Фактори, що обумовлюють коливання на ринку праці:

1) низький рівень добробуту населення – він обумовлює зростання пропозиції праці: подовжується трудовий стаж, люди шукають додаткового заробітку, здатність до праці пропонує більше жінок, пенсіонерів та ін. осіб;

2) зміна вікової структури населення: із збільшенням частки людей працездатного віку пропозиція збільшується, зі зростанням непрацездатної – зменшується;

3) підвищення освітньо-культурного рівня населення збільшує пропозицію  кваліфікованої праці;

4) тиск професійних спілок на роботодавців з метою підвищення зарплати обумовлює зменшення попиту на робочу силу з боку підприємців та збільшує пропозицію робочої сили;

5) збільшення/зменшення сукупного попиту на блага обумовлює зміни в попиті на трудові ресурси; 

6) технічна озброєність підприємства також корегує зміни в попиті на трудові ресурси;

7) інші чинники. 

3. Безробіття: сутність, види, причини виникнення

Безробіття – соціально-економічне явище, яке свідчить про недовикористання частини працездатного населення в сферах суспільного виробництва
.

Статус безробітного в Україні мають громадяни працездатного віку, які з причин, що від них не залежать, не мають трудового доходу, внаслідок відсутності підходящого трудового місця; вони зареєстровані в Державній службі зайнятості, дійсно шукають роботу і здатні до неї приступити.

До зайнятого населення відносяться:

· працівники, що працюють за наймом на всіх підприємствах незалежно від форм власності і господарювання;

· громадяни, які самостійно забезпечують себе роботою (підприємці, фермери, особи, які займаються індивідуальною трудовою діяльністю, особи творчої праці, тощо);

· особи, які займають оплачувані посади в органах держвлади, управління або громадських організаціях;

· громадяни, які проходять службу у збройних силах, внутрішніх військах, органах національної безпеки і внутрішніх справ;

· особи, що проходять професійну підготовку з відривом від виробництва;

· працюючі громадяни інших держав, які тимчасово знаходяться в Україні і виконують функції не пов'язані з забезпеченням діяльності посольств і місій.

Робочою силою, іншими словами, працездатним населенням є зайняті у всіх сферах, а також тимчасово безробітні особи.

Види безробіття

У реальному житті безробіття є перевищенням пропозиції робочої сили над попитом на неї. З огляд на це виділяють такі види безробіття.

Циклічне виникає у фазі спаду виробництва, коли скорочення попиту на товари і послуги зумовлює скорочення попиту на працю.

Структурне виникає через зміни в технології виробництва, а також структурі споживчого попиту, в зв'язку з чим зменшується потреба в одних професіях і з'являється потреба в інших.

Фрикційне виникає у зв'язку з постійною плинністю трудових ресурсів. Адже масовими явищами є: зміна роботи за власним бажанням, сезонність робіт, нові пропозиції з боку тих осіб, які щойно здобули освіту. Отже, певна частина людей постійно перебуває в тимчасовому безробітті. Фрикційне безробіття є необхідним, а іноді й бажаним явищем, оскільки сприяє раціональному розподілу і більш ефективному використанню трудових ресурсів.

В рамках основних видів безробіття розрізняють такі  його модифікації:

конверсійне безробіття – аналогічне структурному та викликане скороченням чисельності армії та зайнятих у військово-промисловому комплексі;

економічне безробіття – обумовлене коливаннями у ринковій кон'юнктурі, збанкрутінням частини товаровиробників у процесі конкурентної боротьби;

молодіжне безробіття – характеризується непропорційно високою питомою вагою молоді (віком 16 - 24 роки) у складі безробітних;

застійне безробіття – охоплює людей, які не хочуть, а з часом й не можуть працювати;

вимушене безробіття – виникає тоді, коли працівник не бажає звільнятися, проте адміністрація п/п скорочує персонал;

приховане безробіття – корениться переважно в малому бізнесі, фермерстві, індивідуальному і ремісному виробництві, а також в неповній зайнятості - там, де працівників більше, ніж того вимагає виконання виробничої програми.

Причини безробіття з погляду економічної теорії:

1) Безробіття як результат надто високої заробітної плати. На ринку праці встановлений певний рівень заробітної плати, який врівноважує попит та пропозицію, чим власне і забезпечує повну зайнятість. Проте через певні чинники, наприклад, тиск профспілок, зарплата зростає і за таких умов роботодавці не в змозі приймати на роботу всіх бажаючих, адже їхні витрати на зарплату збільшуються. Відповідно, що виникає надлишок працездатних, тобто безробіття.

2) Безробіття як результат недостатнього попиту на товари і послуги (Дж. Кейнс). Велика пропозиція ВВП та відсутність попиту на нього загрожує скороченню виробництва, а відтак й появі безробіття.

3) Безробіття як результат нагромадження капіталу – чим більша інвестується  у засоби виробництва, тим менша спрямовується для винайму робітників, отже, зменшується попит на робочу силу (К. Маркс).

4)  Безробіття як результат негнучкої структури ринку праці. На ринку праці постійно з'являються нові працівники і створюються нові робочі місця, проте вони призначені не для всіх працівників і лише на певних територіях. Тобто, координація попиту та пропозиції можлива за умов перекваліфікації працівників, набуття ними нових професій та ін.
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Безробіття вважається, з одного боку, важливим стимулятором працюючою населення, з іншого – великим суспільним злом. Всі економічно розвинуті країни докладають багато зусиль для його подолання, проте жодна з них не змогла ліквідувати його повністю. Навіть країни з розвинутою соціальною економікою (Японія, Німеччина, США та ін.) не змогли знизити кількість безробітних менше 1,5% від загальної кількості працездатних. Прогнози свідчать, що у майбутньому безробіття складатиме  близько 10%. 

4. Природний рівень безробіття. Закон Оукена
При повній зайнятості рівень безробіття дорівнює сумі фрикційного і структурного безробіття. Такий рівень безробіття називають нормальним, або природним. Перевищення безробіттям його природного рівня (4-6%) визначається, на думку західник економістів, циклічними факторами. 

Американський учений Артур Оукен вивів закон, згідно з яким щорічний приріст реального ВВП приблизно на 2,7% утримує кількість безробітних на постійному рівні. Кожні додаткові 2% приросту реального ВВП зменшує чисельність безробітних на 1%.

З цього виходить, що величина приросту ВВП необхідна для того, щоб не дати збільшуватися рівню безробіття. Приблизно 2,5%-3% щорічного приросту ВВП варто направляти на створення нових робочих місць, що сприятиме утриманню безробіття на тому ж рівні. 

СЕМІНАР

Питання для обговорення:

1. Зайнятість, її суть і форми. 

2. Причини та форми безробіття. 

3. Роль держави у регулюванні зайнятості та відтворенні робочої сили.

4. Ринок робочої сили

5. Фактори формування попиту та пропозиції праці.

Теми рефератів:

1. Економічне зростання: конверсія та якість життя.
2. Критерії соціально-економічного становища країни.
НОТАТКИ
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Тема 2.8. Доходи та фонди суспільного споживання 
План

1. Фонд життєвих засобів: поняття та структура формування

2. Сімейні доходи: формування та використання

3. Суспільні фонді споживання та їх структура

Фонд життєвих засобів (ФЖЗ) поняття і структура. Грошові джерела формування ФЖЗ. Заробітна плата як основний доход фізичних осіб. Види заробітної плати: номінальна та реальна. Структура заробітної плати: основна, додаткова, бонусна. Форми оплати праці: погодинна та відрядна. Доходи та їх класифікація. Дохід від індивідуальної трудової діяльності. Доходи від власності. 
Сімейний дохід як основа відтворення сім’ї. Функції доходів населення. Прожитковий мінімум. Сучасні тенденції доходів. Структура використання сімейних доходів. Закон Енгеля.

Суспільні фонді споживання (СФС). Структура СФС. Фонди спільного задоволення потреб. Фонди для непрацездатних. Матеріальна база суспільних фондів споживання. Класифікація суспільних фондів споживання.

1. Фонд життєвих засобів: поняття і структура

Фонд життєвих засобів (ФЖЗ) є сукупністю благ, що об'єктивно необхідні для задоволення особистих потреб людини. ФЖЗ є мотиваційною основою механізму економічної діяльності. Готовий продукт набуває форми ФЖЗ лише на фазі споживання.

Грошові джерела формування ФЖЗ.

1. Заробітна плата – ціна, що виплачується за використання праці.

Номінальна заробітна плата – сума грошей, яку працівник отримує за певний термін.

Реальна заробітна плата виражається в сумі економічних благ, які він за придбати за неї.

Структура заробітної плати:

· основна частина/посадовий оклад – вартість праці, яка враховує: об'єктивні умови виробництва, відмінності у кваліфікації працівників, ступень складності та відповідальності, умови та інтенсивність праці;

· додаткова частина – враховує індивідуальні результати праці тих працівників, які завдяки особистим здібностям досягли успіхів; колективні результати праці; надбавки за особливі умови роботи та ін.;

· винагорода – реалізується переважно у вигляді премій та інших видів винагород з фонду.

Основними формами заробітної плати є:

1) відрядна – залежить від кількості виробленої продукції;

2) погодинна – визначається кількістю відпрацьованого часу.

2. Дохід від індивідуальної трудової діяльності – власник капіталу одержує як прибуток;
3. Доходи від власності, при цьому власники позичкового капіталу отримують відсотки; акцій – дивіденди; облігацій – відсотки; землі – ренту.
2. Сімейні доходи та структура їх використання

Сімейний дохід – сума доходів певної групи людей, яка пов’язана родинними зв’язками та спільним побутом. Він є економічною основою відтворення сім’ї.

Сімейний доход не повинен бути нижчим, ніж прожитковий мінімум, що встановлений Законодавством країни.
Прожитковий мінімум – вартісна величина певного набору товарів та послуг які потрібні для забезпечення нормального функціонування організму людини та збереження її здоров'я, а також для забезпечення першочергових нужд. Він розраховується державними органами за певними нормативами споживання і використовується для встановлення мінімальних розмірів заробітної плати, пенсій, стипендій, інших соціальних витрат і пільг.

Джерелами формування сімейного доходу є: заробітна плата; доходи від власності; доходи від індивідуальної трудової діяльності; доходи від особистого підсобного господарства; доходи від кооперативної діяльності; державні трансферні платежі; доходи з інших джерел (спадщина, виграші і т. ін.).

Доходи населення виконують функції:

1) добробуту – забезпечують певний рівень життя;

2) мотиваційну – сприяють ефективному включенню населення до трудової діяльності;

3) соціальну – формують якість життя.

В сучасних умовах в Україні відбуваються такі процеси: розширюється структура сімейних доходів; знижується загальний рівень реальних доходів; зростає частка доходів від реалізації продукції особистого підсобного господарства; приховування доходів з метою ухилення від сплати податків.

Отримані доходи в подальшому перетворюються на витрати або на заощадження. Основними сімейними витратами є: харчування; придбання одягу, взуття, товарів тривалого користування; оплата соціально-культурних, побутових, комунальних, транспортних та інших послуг. 

Структура витрат сім’ї є важливим показником економічного розвитку країни. Згідно з законом Е. Енгеля (німецького статиста XIX ст.) – зі зростанням доходів сім’ї  - знижується питома вага витрат на первинні потреби, незначних змін зазнають витрати на житло та інші необхідні послуги, проте значно зростає питома вага витрат на реалізацію вторинних потреб.

3. Суспільні фонди споживання та їх структура
Умови розвитку кожного цивілізованого суспільства передбачають, що в країні мають бути освічені, професійно підготовані, здорові кадри. Саме тому держава бере на себе частину витрат по дошкільному вихованню, одержанню освіти, забезпеченню охорони здоров’я. Цей процес відбувається завдяки функціонуванню суспільних фондів споживання (СФС), яких в Україні існує два:

1) фонди спільного задоволення потреб – виховання, освіта, охорона здоров'я;

2) фонди для малозабезпечених та непрацездатних осіб – пільги, стипендії пенсії та ін. 

За джерелами формування розрізняють: загальнодержавні СФС, кошти підприємств, кошти громадських організацій.
За формами надання СФС поділяються на: грошові виплати, натуральні видачі, безкоштовні послуги тощо.

СЕМІНАР

Питання для обговорення:

1. Доходи населення, їх види та джерела формування. 

2. Структура та форми заробітної плати.

3. Тіньова економіка та її вплив на соціально-економічний розвиток.

4. Еволюція соціальної структури суспільства. 

5. Фонд життєвих засобів: поняття і структура.

6. Суспільні фонді споживання та їх структура.

НОТАТКИ
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Тема 2.9. Соціальна економіка та соціальна політика держави в умовах ринкових відносин
План:

1. Соціальна економіка (СЕ): значення та мета

2. Соціальна політика як невід’ємна складова економічної політики держави
3. Державне регулювання соціальних процесів 

4. Концепція соціальної держави
5. Державне регулювання соціальних процесів

Соціальна економіка (СЕ). Мета та завдання СЕ. Соціальна політика та її спрямованість. Суб’єкти соціальної політики. Об’єкти соціальної політики. Завдання соціальної політики. Етапи формування та цілі соціальної політики.

Концепція соціальної держави. Соціальна держава. Середній клас. Система соціального захисту. Державне регулювання соціальних процесів. Соціальна сфера. Методи впливу держави на розвиток соціальної сфери. Державні соціальні стандарти. Державні соціальні гарантії. Прожитковий мінімум. Соціальні норми та нормативи. Модель соціальної політики Української держави 

1. Соціальна економіка (СЕ): значення та мета

У 90-х роках ХХ ст. у розвинутих країнах почали з'являтись наукові розробки (статті, монографії, підручники, навчальні посібники для ВНЗ) під назвами: «соціальна економіка», «соціоекономіка, «соціально-ринкова економіка», головна ідея яких полягала у розкритті сутності соціальної держави, яка у своїй політиці оптимально поєднує економічний розвиток країни з розв'язанням важливих соціальних проблем і обґрунтовує шляхи створення такого суспільства і такої економіки – в яких інтереси людини висуваються на перший план.

Отже, соціальна економіка (СЕ) – це новий науковий напрямок на межі двох наук: економіки і соціології, який прямо пов'язаний з правом, політологією, економікою та соціологією тощо. СЕ – це система соціально-економічних відносин, що базується на різноманітті форм власності, функціонуванні підприємництва, здоровій конкуренції і наданні соціальної підтримки в ринковій економіці з метою послаблення негативних явищ. 

Головна мета СЕ – забезпечення гідного рівня якості життя кожному громадянину. Засобом досягнення мети є розвинута, за допомогою ефективного використання досягнень науки і техніки та людського фактора, економіка. Формування і розвиток СЕ відбувається при активній участі держави, від курсу економічної політики якої прямо залежить успіх соціальних програм. 

2. Соціальна політика як невід’ємна складова економічної політики держави

Соціальна політика – це система соціально-економічних заходів держави (підприємств, місцевих органів влади), що спрямована на:

· поліпшення суспільного життя кожної людини;

· подолання бідності;

· реалізацію соціальних реформ;

· соціальну підтримку населення, зокрема мало- та не забезпеченого;

· подолання соціальних хвороб суспільства: алкоголізму, наркоманії, проституції, бродяжництва тощо.

Соціальна політика має сприяти зняттю соціальної напруги у суспільстві та упередженню соціальних катаклізм, а її здійснення неможливе без необхідної ресурсної бази, тобто економічних компонентів.

Суб’єкти соціальної політики показані на рис.1. Об’єкти соціальної політики подано на рис.2.    


Рис. 1. Суб’єкти соціальної політики


Рис. 2. Об’єкти соціальної політики

Соціальна політика забезпечує життєздатність, стабілізацію, розвиток та консолідацію суспільства.


Рис. 3. Етапи формування та цілі  соціальної політики

Соціальна політика держави включає такі напрями:

· регулювання соціальних відносин у суспільстві;

· регламентацію умов взаємодії економічних суб'єктів у соціальній сфері, зокрема між роботодавцями і працівниками;

· вирішення проблем безробіття та забезпечення зайнятості;

· розподіл і перерозподіл доходів населення;

· формування у економічно активної частини населення стимулів до високопродуктивної суспільної праці, надання їм соціальних гарантій;

· створення системи соціального захисту населення;

· забезпечення розвитку соціальної інфраструктури: закладів освіти, охорони здоров'я, науки, культури, спорту, ЖКГ і т. ін.);

· захист навколишнього середовища.

3. Концепція соціальної держави
Особливе місце в соціальній політиці посідає концепція соціальної держави, в якій між громадянами і державою, на правовій основі, мають бути встановлені взаємні зобов'язання: держава відповідати перед громадянами за підвищення їхнього життєвого рівня, а громадяни – за зростання власного добробуту. Взаємна відповідальність і є правовим фундаментом соціальної економіки в якій гармонійно поєднуються загальнодержавні інтереси з інтересами кожного громадянина. 

Ст. 1 КУ визначає, що наша держава є соціальною, тобто такою, в якій першочерговими є такі завдання:

1) формування та розвиток соціально орієнтованої ринкової економіки;

2) утворення в суспільстві соціальної справедливості як однієї з найважливіших цінностей, без здійснення якої неможливі: повноцінний розвиток людини; задоволення її потреб та інтересів; збереження соціальної безпеки.

3) досягнення соціальної злагоди, миру та співробітництва між різними прошарками суспільства;

4) встановлення соціальної рівності для всіх членів суспільства у: вихованні, освіті, охороні здоров'я;

5) забезпечення формування середнього класу. Середній клас – це суспільство, ключовими характеристиками якого є: особиста свобода, самостійна економічна діяльність, наявність приватної власності, належний рівень доходів, гідні: професія, спосіб та якість життя, роль у суспільстві;

6) створення ефективної системи соціального захисту (ССЗ) – це сукупність заходів правового, економічного та організаційного характеру, що реалізуються державою і суспільними інститутами з метою забезпечення благополуччя населення;

7) впровадження моделі соціального страхування, яка включає такі види: 

· пенсійне страхування; 

· страхування у зв’язку з тимчасовою втратою працездатності та витратами на народження та поховання;

· страхування від нещасного випадку на виробництві та/або професійного захворювання, які спричинили втрату працездатності;
· страхування на випадок безробіття;
· медичне страхування.

8) здійснення соціально-правового регулювання ринку праці, реалізації політики повної зайнятості, метою якої є максимальне забезпечення роботою працездатного населення та запобігання безробіттю;

9) підвищення продуктивності праці та формування стабільного платоспроможного попиту населення на основі стимулювання внутрішньої мотивації до праці.

4. Державне регулювання соціальних процесів

Державне регулювання соціальних процесів – вплив органів державної влади за допомогою різних засобів (форм, методів та інструментів) на розвиток соціальних відносин, умови життя та праці населення.

Методи впливу держави на розвиток соціальної сфери:

1) правове забезпечення соціального захисту населення;

2) прямі державні витрати з бюджетів різних рівнів на фінансування соціальної сфери, зокрема розвиток: освіти, науки, медицини, охорону навколишнього середовища тощо;

3) соціальні трансферти – це всі соціальні виплати і доплати держави різним верствам населення;

4) впровадження ефективної системи оподаткування доходів громадян;

5) регулювання сфери зайнятості;

6) встановлення соціальних та екологічних нормативів, контроль за їх дотриманням;

7) державні програми по вирішенню конкретних соціальних проблем: боротьба з бідністю, освітні, медичні, екологічні та інші;

8) державний вплив на ціноутворення;

9) обов'язкове соціальне страхування;

10) належне пенсійне забезпечення;

11) розвиток держсектору економіки для виробництва суспільно необхідних благ;

12) підготовка та перепідготовка кадрів;

13) соціальне партнерство.

Державні соціальні стандарти – встановлені законодавством соціальні норми і нормативи (показники необхідного споживання продуктів харчування, непродовольчих товарів і послуг, а також забезпечення освітніми, медичними, житлово-комунальними та соціально-культурними послугами) на базі яких визначаються рівні основних державних соціальних гарантій.

Державні соціальні гарантії – встановлені законодавством мінімальні розміри:

· оплати праці;

· доходів громадян;

· пенсійного забезпечення;

· соціальної допомоги;

· інших видів соціальних виплат, які забезпечують рівень життя не нижчий від прожиткового мінімуму.

СЕМІНАР

Питання для обговорення:
1. Еволюція соціальної структури суспільства. 

2. Необхідність та сутність системи соціального захисту населення.

3. Роль держави у забезпеченні соціального захисту в умовах переходу до ринкової економіки.

4. Соціальна економіка і соціальна політика: загальні та відмінні риси
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ЗМІСТОВНИЙ МОДУЛЬ ііі

«Зовнішньоекономічні відносини України»

Тема 3.1. Міжнародна валютна система: структура та розрахунки

План

1. Валюта  її визначення та характеристика
2. Світова валютна система: еволюція та структура

3. Міжнародні валютні розрахунки

Валюта. Національна валюта. Іноземна валюта. Вільно конвертована валюта. Частково конвертована валюта. Замкнута (неконвертована) валюта. Валютні відносини. 

Світова валютна система (ВС). Золотостандартна ВС. Золото-девізний стандарт». Бреттон-Вудська ВС. Ямайська ВС. Європейська ВС. Елементи міжнародної валютної системи. Міжнародний грошовий товар. Валютний курс. Фіксований ВК. Плаваючий ВК. Вільноплаваючий ВК. Валютний коридор. Маржа. Валютний ринок. Інституції валютних ринків. Суб'єкти валютного ринку.
Міжнародні розрахунки. Авансова форма розрахунків. Акредитивні розрахунки. Інкасо. Розрахунки при відкритому рахунку. 

Баланси міжнародних розрахунків. Платіжний баланс. Торговельний баланс. Експортно-імпортне сальдо. Активне сальдо. Від'ємне (негативне) сальдо. Політика протекціонізму. Протекціоністські заходи. Тариф (мито). Імпортні квоти. Ліцензування. Політика лібералізму. Баланс послуг та некомерційних платежів. Баланс руху капіталів та кредитів. Розрахунковий баланс. Відмінність платіжного балансу від розрахункового. Баланс міжнародної заборгованості країни.

1. Валюта її визначення та характеристика
Термін «валюта» вживають у таких значеннях:

1) національна валюта – грошова одиниця певної країни;

2) іноземна валюта – грошові знаки іноземних держав.

Вільно конвертована валюта – валюта, яка вільно і необмежено обмінюється на інші іноземні валюти
. Найбільш конвертованими світовими валютами є: долар США, фунт стерлінгів Великобританії, Євро, японська ієна, адже саме вони використовується у зовнішньоторговельних операціях, при визначенні світових цін та ін. міжнародних розрахунках - відтак ці валюти прийнято вважати міжнародною валютою.

Частково конвертована валюта – нацвалюта, що обмінюється не на всі, а на деякі іноземні валюти і використовується як платіжний засіб по окремим операціям.

Замкнута (неконвертована) валюта – нацвалюта, що функціонує в межах однієї країни і не обмінюється на інші іноземні валюти.

Валютні відносини складаються між учасниками міжнародних розрахунків і ґрунтуються на засадах валютної системи. 

2. Світова валютна система: еволюція та структура

Світова валютна система – це організаційна форма грошово-кредитних відносин у міжнародному обігу, яка склалася на основі розвитку світового ринку, закріплена міждержавними угодами і обслуговує взаємний обмін результатами діяльності національних економік.
Перша світова валютна система – Паризька (1867 р.) склалася в 19 ст. і називалась «золотим стандартом» – засобом міжнародних розрахунків було золото і не існувало жодних угод, які б регулювали валютні відносини.

Друга система була оформлена міждержавною угодою на Генуезькій конференції в 1922 р. Засобами міжнародних розрахунків виступали золото та валюти/девізи 30 країн, звідси назва – «золото-девізний стандарт». Проіснувала до років «великої депресії» – 1930 р.
Третя – Бреттон-Вудська, отримала назву від містечка в США, в якому в 1944 р. було підписано валютну угоду і узгоджено основні принципи валютно-фінансового устрою. Засобами міжнародних розрахунків стали золото та резервні валюти (долар США, англійський фунт стерлінгів). Оскільки основна частина проводилась в доларах, валютна система отримала назву «золото доларового стандарту».

Четверта вступила в дію з квітня 1978 р., діє й понині і ґрунтується на обігу паперових і кредитних грошей. Називається Ямайською, адже була запроваджена на Ямайці в м. Кінгстоун. Її особливість в тому, що на світовому ринку використовуються валюти розвинутих країн, проте домінуюче становище все одно належить долар США. Назва системи – «багатовалютний стандарт».

З метою протистояння гегемонії долара США у світовій валютний системі та забезпечення чіткого співвідношення курсів національних валют країн ЄС для підтримки інтеграційних процесів, члени Європейської співдружності створили власну регіональну валютну систему, яка отримала назву «Європейської».

Основними елементи міжнародної валютної системи є:

1) міжнародний грошовий товар;

2) валютний курс;

3) валютний ринок.

Міжнародний грошовий товар – (міжнародна ліквідність) – це сукупність платіжних інструментів, які можуть бути використані при міжнародних розрахунках: золото, кредитні, міжнародні гроші.

Валютний курс (ВК) – це ціна грошової одиниці однієї країни, вираженої в грошовій одиниці іншої країни.

Відповідно до Декрету КМУ «О системе валютного регулирования и валютного контроля» обмінні курси іноземних валют установлюються НБУ за узгодженням з КМУ. НБУ має право встановлювати валютний коридор та граничні розміри маржі по операціях на валютному ринку України.

Валютний коридор – спосіб регулювання НБУ валютного курсу в умовах його нестабільності шляхом фіксування на певний строк його нижньої і верхньої меж.
Маржа – це різниця між верхньою та нижньою межами валютного курсу.

ВК буває фіксованим, плаваючим та вільноплаваючим.

Фіксований ВК – курс, що встановлений державою як тверде співвідношення національної валюти до інших валют або як вміст золота в національній валюті.
Плаваючий ВК – передбачає прив'язку курсу до зміни певної іноземної валюти або набору валют – валютного кошика.

Вільноплаваючий ВК – не знаходиться під контролем і розраховується на основі попиту та пропозиції на іноземну валюту.

Валютний ринок – система соціально-економічних та організаційних відносин, в якій здійснюються: купівля-продаж валют, формування валютних курсів, міжнародні розрахунки, страхування валютних ризиків, диверсифікація валютних резервів, валютна інтервенція та інші валютні операції. Найбільші міжнародні валютні ринки діють у: Лондоні, Франкфурті – на Майні, Парижі, Нью-Йорку, Токіо, Гонконзі, Сінгапурі, Бахрейні.

Інституціями валютних ринків є: банки, фінансові компанії та спеціалізовані брокерські фірми, які здійснюють валютні операції.

Суб'єктами валютного ринку є фізичні та юридичні особи, що займаються зовнішньоекономічною діяльністю, а також державні установи, зокрема НБ та казначейства (державні скарбниці) окремих країн.

3. Міжнародні валютні розрахунки

Міжнародні розрахунки – являють собою систему регулювання платежів за грошовими вимогами, які виникають між економічними суб’єктами різних країн. Міжнародні валютні розрахунки здійснюються переважно через банківські установи.

Основними формами міжнародних розрахунків є такі:

100% аванс (авансові платежі, передоплата) – дуже рідкісне явище в міжнародних відносинах.

Акредитивні розрахунки – це доручення банку здійснити платіж другій стороні за умов виконання нею взятих зобов’язань на умовах, що зафіксовано в акредитиві. Акредитив – це платіжний документ за яким банк перераховує кошти. Акредитив є вигідним, адже забезпечує надійність платежу і швидке його отримання, захищаючи експортера від валютних і політичних ризиків.

Інкасо – банк за дорученням клієнта (як правило експортера) отримує завчасно грошову суми від імпортера до моменту отримання ним продукції. Після відвантаження продукції зараховує отриману суму на рахунок свого клієнта.

Розрахунки при відкритому рахунку – це форма розрахунків, при якій відсутні гарантії для експортера. Він лише направляє покупцю товар і супроводжувальні документи, а він лише після їх отримання переказує на рахунок експортера гроші. Такій формі віддають перевагу фірми, що довіряють одна одній, транснаціональні корпорації в розрахунках зі своїми закордонними філіями.

Баланси міжнародних розрахунків – це співвідношення грошових зобов’язань, надходжень і платежів між країнами за певний проміжок часу. До балансів міжнародних розрахунків відносять:

А) Платіжний баланс, включає в себе три основні розділи:

1) торговельний баланс – це різниця вартості експорту і імпорту, або так званий чистий експорт. Структурно торговельний баланс складається з двох частин – з надходжень і платежів, зіставлення яких утворює експортно-імпортне сальдо
. Якщо країна експортує товарів більше, ніж імпортує, то вона має активне (або позитивне) сальдо ТБ. Якщо країна ввозить іноземних товарів більше, ніж вивозить своїх, то її ТБ буде дефіцитним і вона матиме від'ємне (негативне) сальдо
.
Коли дефіцит ТБ стає небажаним, держава вдається до протекціоністських заходів (спрямовані на захист вітчизняних виробників від конкуренції з боку іноземних фірм): підвищення тарифів, імпортних квот, ліцензування тощо.

Тариф (мито) – це плата в державну казну, що береться на кордоні з власника товару іноземного виробництва, який ввозиться в країну для продажу.

Імпортні квоти – це обмеження на обсяг імпортованого товару в певний час.

Ліцензування, або нетарифний бар’єр – це видача держаними органами дозволу (ліцензії) на ввезення та вивезення товару.

Лібералізм – це зовнішньоекономічна політика, за якої митні органи виконують тільки реєстраційні функції, не збирають мита, не встановлюють жодних обмежень. Таку політику проводять розвинуті країни, наприклад Канада.

2) баланс послуг та некомерційних платежів («невидимі операції») – включає платежі та надходження від транспорту, страхування, зв’язку, туризму, споживчі перекази грошових коштів (зарплата, спадщина, пенсії).

3) баланс руху капіталів та кредитів – показує надходження закордонних інвестицій та позик, а також надання кредитів та здійснення капіталовкладень в інші країни.

Б) Розрахунковий баланс – це співвідношення вимог та зобов’язань країни по відношенню до інших країн на певну дату (наприклад: на початок року).

Відмінність платіжного балансу від розрахункового полягає в тому, що він характеризується фактичними надходженнями, а розрахунковий – обсягом вимог та зобов’язань.

В) Баланс міжнародної заборгованості країни – це сума боргових та майнових зобов’язань країни іноземним кредиторам, яку необхідно сплатити у встановлений термін з виплатою відсотків.

СЕМІНАР

Питання для обговорення:

1. Міжнародна економічна інтеграція.

2. Особливості формування торговельно-платіжного балансу країни. 

3. Міжнародні кредитні відносини і механізми їх регулювання. 

4. Зміст і структура світової валютної системи. 

5. Сутність і причини, форми і тенденції розвитку міграції робочої сили. 

6. Проблеми інтеграції економіки України у Європейське товариство.

7. Економічні кризи та їх наслідки. 

Теми рефератів:

1. Сучасні аспекти міграції людського капіталу.

2. Чинники економічного зростання суб'єктів світового господарства.

НОТАТКИ
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Тема 3.2. Світові ринки та світове господарство

План

1. Засади функціонування світових ринків та світового господарства

2. Світовий ринок золота

3. Вільні економічні зони та їх роль в сучасній економіці

4. Міжнародне економічне співробітництво: мета та різновиди організацій 

Світова система господарювання. Світовий ринок. Схема функціонування світового ринку. Світове господарство. Критерії підсистем світового господарства. Класифікація груп країн у світовій економіці. Міжнародний поділ праці. Економіка відкритого типу. Міжнародна економічна інтеграція. Глобалізація.

Світовий ринок золота. Суб’єкти світового ринку золота. Ринки золота.

Вільні економічні зони (ВЕЗ). Цілі створення ВЕЗ. Різновиди ВЕЗ. Митні зони. Експортні зони. Зони вільної торгівлі. Зони спільного підприємництва. Технологічні, науково-технічні, туристсько-рекреаційні, банківсько-страхові та комплексні зони. Зони прикордонної торгівлі. Офшорна зона. Офшори світу. ВЕЗ України. 

Міжнародне економічне співробітництво: мета та різновиди організацій. Міжнародні економічні відносини. Міжнародне економічне співробітництво. Міжнародні організації. Світова організація торгівлі (СОТ). Функції СОТ. Митний союз. Європейський Союз. Критерії вступу до Євросоюзу. Організація північноатлантичного договору (НАТО). Мета та завдання НАТО.
Міжнародні фінансово-кредитні організації та їхня мета. Міжнародний валютний фонд (МВФ). Світовий банк. Регіональні фінансово-кредитні організації. 
1. Засади функціонування світових ринків та світового господарства

Всі країни постійно взаємодіють між собою у світовій економічній системі: торгують, розраховуються, спільно виробляють продукцію тощо. Світова система господарювання склалася наприкінці XIX - початку XX ст. і саме в цей час виникли міжнародні монополії, завершився економічний поділ світу, остаточно сформувався світовий ринок
.

Світовий ринок – це сукупність взаємопов’язаних національних ринків окремих держав, що взаємодіють між собою і беруть участь у міжнародному поділі праці (МПП), міжнародній торгівлі та інших формах міжнародних економічних відносин (МЕВ). Сутність світового ринку та його структуру можна зобразити схемою, наведеною на рис. 1. 
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Рис. 1. Схема світового ринку

Світове господарство (СГ) – це сукупність національних економік, що беруть участь у МПП і пов'язані між собою системою МЕВ. У межах світового господарства економіка кожної країни більше відкривається та орієнтується на міжнародне економічне співробітництво. Адже всі держави різняться за: рівнем економічного розвитку
; різновидами соціальних та політичних систем; особливостями віросповідань.

Для виділення підсистем світового господарства застосовують наступні основні критерії:

· рівень економічного розвитку – характеризується обсягом ВВП на душу населення;

· соціальна структура економіки;

· тип економічного зростання;

· рівень і характер зовнішньоекономічних зв'язків.

Групи країн у світовій економіці
На підставі різноманітних критеріїв у світовому господарстві виділяється визначена кількість підсистем. Найбільш повне уявлення про групи країн у міжнародній економіці дають дані найбільших міжнародних організацій світу – ООН, МВФ і Світового банку. Проте їхні оцінки дещо різняться, через різну кількість їх країн-учасниць, а міжнародні організації спостерігають за економікою тільки своїх країн-членів.

За методикою ООН у числі найважливіших показників рівня соціально-економічного розвитку будь-якої країни варто виділяти:

· ВВП;

· ВВП на душу населення, за його величиною країни класифікуються на: нерозвинуті країни (менше 400 дол./рік); країни, що розвиваються; розвинуті країни;

· частку продукції обробної промисловості і сфери послуг у ВВП;

· рівень освіти населення і тривалості життя.

Для цілей загального економічного аналізу ООН поділяє країни на:

· розвинуті країни (держави з ринковою економікою);

· країни з перехідною економікою (у минулому соціалістичні країни або країни з централізованим плануванням);

· країни, що розвиваються.

У групі країн перехідної від централізовано керованої до ринкової економіки за відмінностями в рівнях трансформації економіки на шляху просування до ринку; в державному регулюванні господарським життям вирізняються принаймні чотири групи країн:

1) країни, що активно наблизилися до ринкової економіки (Угорщина, Чехія, Польща, країни Балтії тощо);

2) країни, що наближаються до ринку, використовуючи інститути командно-адміністративної системи (Китай, В'єтнам);

3) країни, що виникли в результаті розпаду колишнього СРСР і ще не зовсім визначилися в підходах до розвитку ринкових відносин, тому перебувають на початковій стадії руху до ринку;

4) країни, що намагаються розвивати окремі елементи ринку під впливом об'єктивної реальності (Куба, Північна Корея тощо).

Між наведеними групами країн немає чітких меж, окремі країни займають проміжну позицію. Наприклад, Монголія займає місце між другою та третьою групами, однак ближче до другої.

Міжнародний поділ праці – спеціалізація країн на виробництві певних видів продукції відповідно до існуючих природно-кліматичних та ін. умов.

Економіка відкритого типу передбачає ліквідацію державної монополії зовнішньої торгівлі, підтримку спільного підприємництва, інтеграцію господарського комплексу в світове господарство та вихід на світовий ринок. Водночас відкрита економіка вимагає активного державного регулювання структури експорту та імпорту, руху капіталу, митної, валютної, податкової, кредитної, інвестиційної та ін. політик, з метою недопущення домінування економічно розвинених країн. 

Міжнародна економічна інтеграція (МЕІ) – процес зближення та взаємопроникнення національних господарств групи країн, спрямований на створення єдиного господарського механізму.

Глобалізація – сукупність економічних, політичних, демографічних і соціальних процесів, які формують новий рівень взаємозалежності держав. Основним змістом цих процесів є формування глобальних світових ринків, модернізація на основі технологій, що швидко розвиваються (передусім інформаційних і соціальних), утворення нових центрів економічного тяжіння і політичного впливу.

2. Світовий ринок золота

Світовий ринок золота – це система відносин купівлі-продажу золота і сукупність центрів, в яких здійснюються купівельно-продажні операції з золотом для промислових цілей, придбання необхідної іноземної валюти, приватного нагромадження або подальшого перепродажу.

Суб’єкти світового ринку золота: комерційні банки, фірми, приватні особи, виконавчі валютні органи.

Головною золотодобувною країною світу вважається ПАР. Загалом у світі функціонує понад 40 міжнародних ринків золота і найбільші з них знаходяться в Лондоні і Цюріху. Майже половина проданого тут металу надходить для подальшого перепродажу на інші ринки золота. 

Залежно від режиму торгівлі, що функціонує, розрізняють такі ринки золота:

1) вільні міжнародні – Лондон, Цюріх, Нью-Йорк, Гонконг, Дубаї;

2) вільні місцеві – Париж, Мілан, Стамбул, Ріо-де-Жанейро;

3) контрольовані місцеві – Афіни, Каїр;

4) «чорні ринки» – Бомбей, Тайбей.

Зокрема Лондонський ринок монополізований п’ятьма фірмами (членами золотого ринку),  які виступають посередниками між продавцями та покупцями золота. Представники цих фірм двічі на день збираються разом для встановлення ціни золота в доларах США, процедура має назву «фіксінг».

3. Вільні економічні зони та їх роль в сучасній економіці

Вільна економічна зона (ВЕЗ) – спеціальна територія на якій певні суб’єкти звільняються від податків; спеціальна економічна зона (СЕЗ) – територія, на якій іноземні та вітчизняні фірми користуються певними пільгами: митними, податковими, валютно-фінансовими та іншими. На тер. України їхня діяльність регламентується ЗУ «Про загальні засади створення i функціонування спеціальних (вільних) економічних зон» (від 13.10.92 р. № 2673-ХІІ).

При створенні економічних зон уряд переслідує такі цілі:

· активізувати діяльність підприємств, що розташовані на цій території;

· модернізувати виробництво та наситити внутрішній ринок якісними товарами; 

· розвинути зовнішньоекономічні зв'язки (експорт та/або імпорт);

· залучити іноземні інвестицій;

· освоїти нові технологій;

· розвинути економічно відсталі райони;

· ін. цілі.

Залежно від профілю діяльності та цілей розрізняють:

Зовнішньоторговельні зони – це частина території держави, на якій товари іноземного походження можуть зберігатися, купуватися та продаватися без сплати митних зборів або ж з їх відстрочкою. Створюються з метою активізації зовнішньої торгівлі: імпорту, експорту, транзиту. Форми їх організації: вільні порти («порто-франко»), вільні митні зони (зони франко), митні склади.

Комплексні виробничі зони – це частина території держави, на якій запроваджується спеціальний пільговий режим: податковий, валютно-фінансовий, митний з метою стимулювання підприємництва, залучення інвестицій, розширення зовнішньоекономічних зв'язків, запозичення нових технологій, забезпечення зайнятості населення тощо. Можуть набувати форми експортних виробничих зон для розвитку, насамперед, експортного виробництва.

Науково-технічні зони – існують для розвитку науково-виробничого потенціалу, досягнення нової якості економіки шляхом стимулювання фундаментально-прикладних досліджень з подальшим впровадженням їхніх результатів у виробництво. Можуть існувати у формі: регіональних інноваційних центрів-технополісів, районів інтенсивного наукового розвитку, високотехнологічних промислових комплексів, науково-виробничих парків (агро-, технологічних, дослідницьких, промислових), локальних інноваційних центрів та інших об’єктів. 

Туристсько-рекреаційні зони – створюються в регіонах, що мають багатий природний, рекреаційний та історико-культурний потенціал, з метою більш ефективного його використання, збереження а також активізації в них підприємницької діяльності, зокрема іноземних інвесторів.  

Банківсько-страхові (офшорні) зони – це зони, в яких запроваджується особливо сприятливий режим здійснення банківських та страхових операцій в іноземній валюті для обслуговування нерезидентів. Офшорний статус надається банківським та страховим установам, які були створені за участю лише нерезидентів і обслуговують лише ту їхню підприємницьку діяльність, що здійснюється за межами України.

Зони прикордонної торгівлі – це частина території держави на кордонах із сусідніми країнами, де діє спрощений порядок перетину кордону і торгівлі.

Крім вищезазначених можуть створюватися ВЕЗ інших типів, які поєднуватимуть в собі риси та елементи зон різних типів.

4. Міжнародне економічне співробітництво: мета та різновиди організацій

На земній кулі налічується понад 220 держав. Рівень їх економічного розвитку різний, проте кожна з них, вирішуючи свої внутрішні та зовнішні проблеми, вступає в економічні відносини (торгівельні, виробничі, фінансові та ін.) з іншими державами та міжнародними економічними організаціями, адже це є важливим чинником їхнього успішного, цивілізованого розвитку. 

Розвиток міжнародного економічного співробітництва дає змогу підтримувати і зміцнювати мир на Землі, створювати систему міжнародної економічної безпеки, уникати певною мірою військових конфліктів під час розв’язання спірних питань. Тож міжнародні економічні відносини – це особлива форма суспільно-виробничих зв’язків між окремими державами та міжнародними організаціями. Міжнародне економічне співробітництво відбувається у різних сферах і регулюється міжнародними організаціями, які переслідують різні цілі.

Світова організація торгівлі (СОТ) – єдина міжнародна організація, що опікується глобальними правилами торгівлі між країнами. Її головна функція – забезпечити легкість та вільність торгівельних обмінів. 

Функції СОТ:
· управління торговельними угодами СОТ;

· форум для торговельних переговорів;

· врегулювання торговельних суперечок;

· нагляд за торговельною політикою країн-членів;

· технічна допомога й навчання для країн, що розвиваються;

· співпраця з іншими міжнародними організаціями.

Довідка про СОТ (станом на початок 2009 р ):

Місце розташування: Женева, Швейцарія.

Дата заснування: 1 січня 1995 року.

Створена: за результатами переговорів Уругвайського раунду (1986 – 1994 рр.).

Члени: 153 країни.

Бюджет: 189 млн. швейцарських франків (≈163 млн. американських доларів).

Штат Секретаріату: 625 співробітників.

Глава: Паскаль Ламі (генеральний директор).

16 травня 2008 року Україна стала 152-м членом Світової організації торгівлі.

Митний союз – це організація, що встановлює режим вільної торгівлі між країнами, які до нього входять. Окрім того, члени митного союзу встановлюють єдині податки на імпорт третіх країн, що не входять до союзу.

Європе́йський Сою́з (ЄС, Європе́йська У́нія, Європе́йська Співдру́жністьЄвропейських Спільнот) – союз держав-членів , створений згідно з Договором про Європейський Союз (Маастрихтський Трактат). Мета ЄС – створення економічного союзу (спільна зовнішня економічна політика, спільний ринок послуг, матеріальних благ, капіталу і праці), монетарного (валюта Євро) і політичного (спільна зовнішня політика) союзу, а також впровадження спільного громадянства.

Для вступу до Євросоюзу країна-кандидат повинна відповідати Копенгагенським критеріям, які вимагають, щоб в державі дотримувалися демократичні принципи, принципи свободи і пошани прав людини, а також принцип правової держави. В країні має бути конкурентоздатна ринкова економіка, повинні признаватися загальні правила і стандарти ЄС, включаючи прихильність цілям політичного, економічного і валютного союзу.
НАТО
СЕМІНАР

Питання для обговорення:

1. Сутність, етапи становлення та риси світового господарства.

2. Міжнародний поділ праці та інтернаціоналізація економіки як основа формування світового господарства. 

3. Світова торгівля: сутність, структура, сучасні тенденції.

4. Міжнародна економічна інтеграція.

5. Сутність і причини, форми і тенденції розвитку міграції робочої сили. 

6. Проблеми інтеграції економіки України у Європейське товариство.

НОТАТКИ
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Тема 3.3. Сучасний стан розвитку зовнішньоекономічних відносин України та тенденції їх подальшого розвитку у світовому економічному просторі
План

1. Стан сучасної вітчизняної економіки

2. Можливості української економіки для інтеграції у світове господарство 

3. Особливості трансформаційних процесів в країні

Перспективи розвитку української економіки. Місце України у світовому господарстві. Об'єктивна необхідність інтеграції України у світове господарство. Можливості української економіки для інтеграції у світове господарство. Економічний,  природно-ресурсний, трудовий, виробничий та науковий потенціал країни. 

Трансформаційні процеси в Україні. Механізм зовнішньоекономічних зв'язків. Етапи формування механізму зовнішньоекономічних зв'язків. Результат від успішного інтеграції України у світову господарську систему.
1. Стан сучасної вітчизняної економіки
Незалежна Україна, поставила завдання стати демократичною, правовою, соціальною державою, побудувати громадянське суспільство. З цією метою розпочала активну діяльність для отримання гідного місця у системі міжнародного та зовнішньоекономічного співробітництва.

Розбудова незалежної України об'єктивно вимагає її входження у світове господарство на організаційно-економічних засадах ринкових відносин, на принципах рівності і взаємної вигоди у співробітництві.

Об'єктивна необхідність інтеграції України у світове господарство і розвитку її міжнародних економічних відносин безпосередньо випливає насамперед з потреб використання в національній системі відтворення МПП праці для прискорення переходу до ринкової економіки з метою розвитку країни і зростання багатства суспільства. Така необхідність спрямована на формування ефективної структури економіки країни. Зовнішньоекономічні зв'язки у процесі інтеграції України у світове господарство охоплюють також комплекс розв'язуваних спільними зусиллями екологічних проблем. Нарешті, розвиток зовнішньоекономічних відносин відкриває додаткові можливості для створення належних умов щодо задоволення життєвих потреб народу України.

Сьогоднішнє положення України у світогосподарських зв’язках характеризується непідготовленістю її економіки до високоефективних форм зовнішньоекономічного співтовариства. В процесі інтеграції Україна буде зустрічатись з певними труднощами, оскільки вона, повною мірою, ще не визначилась з основними напрямками та механізмом структурної перебудови економіки. Більшість програм й дотепер знаходяться на стадії розробки і економіка країни залишається неконкурентоспроможною, а це визначний критерій, який необхідно брати до уваги при вирішенні проблем розвитку зовнішньоекономічних зв'язків.

2. Можливості української економіки для інтеграції у світове господарство

Можливостями вітчизняної економіки для інтеграції у світове господарство є наступні: 

· Економічний потенціал нашої країни надає підстави для участі в МПП.

· Природно-ресурсний потенціал України: площа країни становить 603,7 тис. км2; чисельність населення більше 45 млн. чоловік; вигідне розташування з позиції оцінки первинного виробництва: плідності землі, помірного клімату, наявності водних ресурсів та надзвичайно плідних корисних копалин (значні залежі вугілля, залізної та марганцевих руд, сіри, ртуті, титану, урану, мінеральних солей); вигідне географічне положення тощо.  

· Дешева робоча сила –  реальна заробітна плата зайнятого у матеріальному виробництві складає приблизно 13% від американського рівня. Проте за якісним складом трудових ресурсів Україна відстає від індустріально розвинених країн, адже приблизно третина робітників у промисловості зайнята некваліфікованою ручною працею. 

· Відносно розвинена промисловість, яка при певних умовах може взаємодіяти з ринками СНД та країн, що розвиваються і сьогодні економіка України тяжіє до зовнішньої торгівлі. Проте сьогодні ситуація є ризиковою для вітчизняної економіки, оскільки будь-які небажані коливання кон’юнктури світових товарних ринків можуть призвести українських виробників на рівень банкрутства.

· Україна має потужний технологічний потенціал ВПК і поступово починає просуватись на світовий ринок з військовою продукцією.

· Реальним для України направленням виходу на світовий ринок є розвиток науки. Українська наука накопичила великі досягнення, в її активі є ряд готових до реалізації унікальних технологій. Головне – зберегти науковий потенціал та підтримувати наукові дослідження на сучасному рівні.

· З історичних джерел відомо, що організовані суспільства, які існували на нинішній території України, завжди підтримували економічні зв'язки із зовнішнім світом. Тож з урахуванням власних культурних та історичних традицій Україна має всі можливості для того, щоб стати рівноправним членом Європейського Співтовариства.

3. Особливості трансформаційних процесів в країні

Головною ознакою сучасної економіки нашої країни є її трансформаційний характер, тобто рух від одного якісного стану до іншого через глибокі системні зміни в економічній та політичній сферах. 

Серед основних трансформаційних процесів в Україні варто назвати:

· роздержавлення і приватизацію державної власності, демонополізацію господарських сфер та структур, формування ринково-конкурентного середовища, розвиток багатоукладної економіки;

· структурну перебудову економіки, посилення її соціальної спрямованості, розвиток наукомістких, ресурсозберігаючих та екологічно небезпечних виробництв;

спроби забезпечити конвертованість національної валюти, сформувати стабільну та ефективну грошову одиницю;

· реформування фінансово-кредитної сфери;

· створення системи соціального захисту та адаптації населення до ринкових умов;

· лібералізацію зовнішньоекономічної діяльності та зв’язків.

Під механізмом зовнішньоекономічних зв'язків розуміють сукупність конкретних форм зв'язків (правових, організаційно-управлінських, фінансово-економічних та ін.), що забезпечують ефективну взаємодію національної господарської структури зі світовими з метою прискорення розвитку продуктивних сил країни та підвищення соціально-економічних показників життя її громадян. 

Інтеграція України у світову господарську систему дасть їй змогу досягти таких цілей:

1) сформувати повноцінну ринкову систему, яка буде базувалась на загальноприйнятих у світовій практиці принципах, нормах та економічних механізмах;

2) використовувати можливості світового ринку для структурної перебудови національного господарства; 

3) перетворити зовнішньоекономічну сферу в активний фактор динамічного та високоефективного економічного зростання.

Серед основних етапів формування механізму зовнішньоекономічних зв'язків є такі:

· формування необхідної законодавчої бази;

· створення відповідного економічного середовища;

· розвиток інституційних структур регулюючих зовнішньоекономічні зв'язки; 

· вироблення механізму зовнішньоекономічних зв'язків на мікро-, макро, глобо- рівнях шляхом участі у спеціалізованих і багатоцільових економічних міжнародних організаціях. 

СЕМІНАР

Питання для обговорення:

1. Стан, проблеми та перспективи подальшого розвитку України.
2. Сучасна глобалізація світо господарських зв'язків. 

3. Природа і види глобальних проблем сучасності та їх класифікація. Паливно-енергетична та сировинна проблеми. Демографічні проблеми. Освоєння світового океану та космосу. Проблема і шляхи скорочення зон зубожіння, голоду і хвороб.  Масштаби загрози і шляхи вирішення екологічних проблем. Проблеми роззброєння та демілітаризації економіки. 

4. Економічні основи та шляхи вирішення глобальних проблем людства. 

5. Необхідність і форми міжнародного співробітництва у вирішенні глобальних економічних проблем.

Теми рефератів:

1. Міжнародна конкурентна політика в умовах глобалізації світової економіки.
НОТАТКИ
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ПЕРЕДБАЧУВАНІ Запитання до іспиту

1. Зародження економічних знань та етапи становлення економічної науки

2. Роль економіки у сучасному житті  

3. Економічна теорія: об’єкт, предмет, функції 

4. Визначення та сутність економіки 

5. Потреби: визначення, характеристика, різновиди

6. Економічні інтереси: сутність та форми реалізації 

7. Економічна система її структура та типи 

8. Моделі змішаної економічної системи  

9. Власність: визначення та різновиди

10. Крива виробничих можливостей. Закон зростання альтернативних витрат.

11. Суспільне виробництво як сукупна організована діяльність людей

12. Форми організації суспільного виробництва

13. Суспільний поділ праці та його значення в економіці 

14. Економічне зростання та його типи

15. Показники економіко-соціальної ефективності суспільного виробництва

16. Валовий внутрішній продукт: структура та способи вимірювання

17. Товарне виробництво: характерні риси та етапи 

18. Товар та його основні властивості

19. Фактори виробництва та їхня характеристика 

20. Елементи виробничого процесу та їхня характеристика 

21. Гроші: становлення та еволюція, визначення та сутність  

22. Види грошей та їхнє призначення 

23. Грошові інструменти та їхня характеристика  

24. Функції грошей

25. Грошова маса та її розрахунок

26. Інфляція: види, причини, наслідки, способи подолання 

27. Ринковий і бюджетний сектори економіки: визначення та характерні риси 

28. Ринок як невід'ємний компонент товарного виробництва

29. Етапи становлення, зміст та структура ринку

30. Функції ринку

31. Механізм дії ринку

32. Види цінової еластичності попиту

33. Види цінової еластичності пропозиції

34. Діалектична залежність попиту та пропозиції. Рівноважна ціна.

35. Конкуренція та її роль у функціонуванні ринкової економіки. Типи конкуренції.

36. Монополія та конкуренція. Основні положення антимонопольного закону.

37. Бюджет країни: структура, стани

38. Види податків та їхня характеристика. 

39. Крива Лаффера та визначення меж оподаткування.

40. Принципи та форми оподаткування. 

41. Основні проблеми та напрями розвитку системи оподаткування в Україні.

42. Підприємництво як сучасна форма господарювання.

43. Особливості функціонування підприємств в ринковій економіці. 

44. Організаційно-правові форми та види підприємств

45. Добровільні та інституціональні об'єднання підприємств. Асоціації, корпорації. концерни, консорціуми, картелі, синдикати, трести, холдинги, фінансові групи. 

46. Менеджмент як система управління підприємством

47. Функції менеджменту та їхній зміст  

48. Маркетинг та його роль у діяльності підприємства

49. Зміст та призначення маркетингового дослідження

50. Витрати як форма вкладання капіталу

51. Собівартість та ціна продукції 

52. Баланс підприємства 

53. Показники економічної ефективності виробництва та їх розрахунок 

54. Основні операції з видачі готівки

55. Соціальна інфраструктура та соціальна діяльність підприємства 

56. Циклічність економічного розвитку. Основні теорії циклів

57. Циклічний розвиток: фази та їхнє значення для економіки

58. Антициклічна політика держави 

59. Криза як економічне явище. Історія світових криз 

60. Державне регулювання в економіці: зміст, напрямки, об’єкти

61. Функції державного регулювання 

62. Форми державного впливу на ринкову економіку

63. Методи державного регулювання економіки 

64. Кейнсіанський і монетарний підходи до ролі держави в РЕС

65. Соціально-економічна політика держави в період ринкової трансформації суспільства

66. Система соціального захисту населення

67. Особливості функціонування фінансового сектору економіки та його суб’єкти 

68. Банківська система та особливості її функціонування  

69. Національний банк України (НБУ) та його функції 

70. Комерційні банки: мета діяльності та класифікація операцій    

71. Кредит та його роль у ринковій економіці   

72. Небанківські фінансові інституції: призначення і загальна характеристика

73. Страхування як найбільший сектор серед НФУ, стан його розвитку 

74. Загальнообов’язкове державне соціальне страхування. Добровільне державне соціальне страхування. Обов’язкове особисте страхування. 

75. Добровільне страхування: накопичувальні види (страхування життя, пенсійне страхування); ризикові види (особисте страхування, страхування майна, страхування відповідальності). 

76. Зайнятість населення: визначення, зміст, форми 

77. Ринок праці: особливості формування та функціонування 

78. Безробіття: сутність, види, причини виникнення

79. Визначення заробітної плати на ринку праці

80. Природний рівень безробіття. Закон А. Оукена

81. Фонд життєвих засобів: поняття, структура формування

82. Сімейні доходи: формування та використання

83. Суспільні фонді споживання та їхня структура

84. Соціальна економіка: значення та мета

85. Соціальна політика як складова економічної політики держави. Державне регулювання соціальних процесів 

86. Валюта  її визначення та характеристика

87. Еволюція світової валютної системи

88. Сучасна структура  світової валютної системи 

89. Міжнародні валютні розрахунки: «аванс», «акредитив», «інкасо», «відкритий рахунок».

90. Баланси міжнародних розрахунків. Платіжний баланс. Торговельний баланс. Експортно-імпортне сальдо. 

91. Державне регулювання міжнародної торгівлі 

92. Засади функціонування світових ринків та світового господарства

93. Міжнародний поділ праці та міжнародна міграція 

94. Світовий ринок золота

95. Вільні економічні зони та їх роль в сучасній економіці

96. Міжнародні торгівельні організації

97. Міжнародні фінансово-кредитні організації 

98. Світова економічна криза: причини та наслідки 

99. Шляхи та методи подолання фінансово-економічної кризи в Україні 

100. Економічні аспекти глобальних проблем людства

101. Основні характеристики стану сучасної вітчизняної економіки

102. Особливості трансформаційних процесів в Україні 

103. Перспективи подальшого розвитку України у світовому економічному просторі

Короткий словник економічних термінів

А

Агропромисловий комплекс (АПК) - організаційно-економічна форма інтеграції сільськогосподарських і промислових видів діяльності; сукупність галузей народного господарства зайнятих у виробництві, зберіганні, переробці і реалізації сільськогосподарської продукції, а також виробництві відповідних засобів виробництва.

Аваль – гарантія по векселю у вигляді надпису або окремого документу, по якому гарант (авеліст) приймає відповідальність  за виконання зобов’язань боржника (векселедавця), акцепта або індосанта. 

Адміністративні методи - заходи державної влади, що мають своїм змістом заборону, дозвіл або примусові дії щодо діяльності суб'єктів економіки.

Адміністративно-командна система управління - централізоване, всеохоплююче державне управління соціально-економічним розвитком країни на основі директивного плану.

Акредитив - документ, що засвідчує право клієнта банку на отримання готівки в філії цього банку або в банку-кореспонденті.

Акселератор - коефіцієнт, який відображає позитивний вплив збільшення ВВП на рівень інвестицій.

Активи підприємства - сукупні майнові цінності, що використовуються з метою одержання прибутку.

Акцизи  - непрямі податки, що включаються в ціну товару або послуги.

Акціонерне товариство - господарська організація, створена на основі централізації грошових коштів шляхом продажу акцій.

Акція - цінний папір, емітований акціонерними товариствами; засвідчує вкладення певної кількості капіталу і дає право її власникові на отримання певного доходу (дивіденду) з прибутку акціонерного товариства.

Амортизація основного капіталу - процес поступового перенесення вартості основного капіталу на вартість створюваних товарів.

Антиінфляційна політика - комплекс взаємопов'язаних заходів і важелів держави й центрального банку країни з метою запобігання високим темпам інфляції та управління нею на незагрозливому для стабільності економічної системи рівні.

Антициклічне регулювання економіки - свідомі цілеспрямовані дії держави з метою послаблення циклічних коливань, стабілізації ринкової кон'юнктури та збільшення темпів економічного зростання.

Аудит - послуги щодо оцінки фінансової звітності фірми з огляду на достовірність інформації та можливості фірми у сфері бізнесу.

Аукціон - відкриті торги на конкурсній основі, де власником стає покупець, що запропонував максимальну ціну.

Б

Банк -  кредитно-фінансова установа, що акумулює гроші й надає їх у формі кредитів своїм клієнтам, здійснює грошові розрахунки та інші операції.

Банківський рай  - економічна зона з гнучким або практично не відчутним податковим та валютним регулюванням банківської діяльності (наприклад, Люксембург, Панама, Швейцарія та ін.).

Банкрутство - нездатність економічного суб'єкта здійснювати платежі за борговими зобов'язаннями, засвідчена судовою інстанцією.

Бенефіціар – особа, на користь якої здійснюється платіж, виставляється акредитив, отримувач по страховому полісу і т.ін.  

Бартер - прямий, не опосередкований грошима обмін товарами або послугами.

Бізнес-план - короткий виклад цілей і шляхів діяльності фірми, обґрунтування доцільності капіталовкладень для залучення інвесторів та кредиторів.

Біржа - організаційно-правова форма оптової торгівлі масовими товарами за стандартами та зразками (товарна біржа), систематичних операцій із купівлі-продажу цінних паперів (фондова біржа), валюти (валютна біржа), робочої сили (біржа праці).

Біржа праці - установа, посередник на ринку праці, що надає спеціалізовані послуги з працевлаштування; елемент ринкової інфраструктури.

Біржова угода - домовленість про взаємну передачу прав та зобов'язань стосовно біржового товару, яка супроводжується передачею фінансового інструменту (банківських документів чи грошей) від однієї особи до іншої.

Брокер - посередник, що за винагороду здійснює купівлю-продаж цінних паперів, товарів та інших об'єктів власності.

Бюджетно-податкова політика - система регулювання, пов'язана з функціонуванням державних фінансів, формуванням державного бюджету та державними витратами і спрямована на реалізацію цілей соціально-економічного розвитку країни.

В

Вага брутто – вага товару разом із внутрішньою та зовнішньою упаковкою.

Вага нетто – вага товару без упаковки. 

Валовий внутрішній продукт (ВВП) - загальна ринкова вартість усіх кінцевих товарів та послуг, вироблених у країні за рік.

Валовий дохід  - виражений у грошовій формі сумарний річний дохід підприємства (фірми), отриманий у результаті виробництва і продажу продукції та послуг.

Валюта  - грошова одиниця, що використовується для вимірювання величини вартості товарів.

Валюта конвертована - національна грошова одиниця, що має здатність вільно обмінюватися на іноземні валюти, виконувати функцію світових грошей.

Валютний кошик - фіксований набір валют, що використовується для вимірювання середньозваженого курсу окремих валют.

Валютний курс - ціна грошової одиниці однієї країни, виражена у грошових одиницях інших країн.

Валютні резерви - платіжні засоби в розпорядженні центрального банку для покриття дефіциту платіжного балансу, здебільшого у вигляді вільно конвертованих валют, золота, боргових вимог до МВФ.

Вартість грошей - кількість товарів та послуг, які можна обміняти на одиницю грошей; купівельна спроможність одиниці грошей.

Венчурні підприємства - малі підприємства з високим ступенем ризику, що спеціалізуються на розробці наукових ідей та втіленні їх у нові технології та продукти, а також забезпечують зв'язок між фундаментальними дослідженнями і масовим виробництвом.

Верифікація - перевірка достовірності інформації, алгоритму і результатів дослідження за допомогою методів візуального й логічного контролю.

Виробництво - процес створення матеріальних і нематеріальних благ, необхідних для існування й розвитку людини.

Виробнича функція - технологічне співвідношення, що висвітлює залежність між сукупними витратами факторів виробництва і максимально можливим обсягом випуску продукції.

Виробничі відносини - відносини між людьми, що виникають у процесі суспільного виробництва, розподілу, обміну і споживання матеріальних благ та послуг.

Витрати виробництва - вартість спожитих факторів виробництва в процесі перетворення їх на товарну продукцію.

Витрати обігу - витрати коштів, пов'язані з реалізацією товарів у торговельно-ринкову сферу та сферу споживання.

Відкрита економіка - стан вільної взаємодії національної економіки з економіками інших країн, що виникає на ґрунті міжнародних переміщень товарів, капіталу та валют.

"Відмивання" грошей - операції, спрямовані на приховування джерел надходження грошових коштів з метою їхньої легалізації.

Відтворення - безперервність процесу виробництва товарів та послуг, на основі якого здійснюється оновлення елементів економічної системи.

Віндикація – заява, вимоги, претензія. 

Віртуальна економіка - економіка, де індетермінізм превалює над детермінізмом, де усталені причинно-наслідкові зв'язки в економіці перестають діяти.

Власність - це сукупність відносин між суб'єктами господарювання з приводу привласнення умов та результатів виробництва.

Внутрішній валютний ринок - сфера торгівельних, фінансових та інших операцій, що здійснюються в іноземній валюті в межах певної території.

Внутрішня середа підприємства - фактори, що піддаються управлінню з боку керівництва.

Г
Генеральна угода з тарифів і торгівлі (ГАТТ) - підписана в 1947 р. в Женеві багатостороння угода щодо митних тарифів і торгової політики країн-учасниць.

Гіперінфляція  - процес різкого знецінення грошей, викликаний повним розладом системи грошового обігу. Виявляється в безупинному і швидкому зростанні цін.

Глобалізація - якісно новий етап взаємозалежності національних економік на основі поглиблення інтернаціоналізації світового господарства, інтенсифікації міжнародних переміщень товарів, послуг, капіталу, робочої сили і технологій.

Глобальна економіка - цілісний загальносвітовий господарський організм, міжнародне переплетення національних економік, поєднаних світовою виробничо-збутовою мережею, міжнародною фінансовою системою, планетарною інформаційною мережею тощо.

Глобальні проблеми - проблеми, пов'язані з природними й антропогенними явищами, породженими розвитком сучасної цивілізації, які мають загально планетарний характер як за масштабами та значенням, так і за способами вирішення.

Господарський механізм - сукупність форм і методів регулювання економічних процесів і суспільних дій економічних суб'єктів на основі знання економічних законів, використання економічних важелів, правових норм та інституційних утворень.

Готівка - монети і паперові гроші.

Гранична корисність - корисність, яку отримує споживач з додаткової одиниці блага.

Граничний дохід  - приріст доходу в результаті зростання продажу товарів на одну одиницю.

Гроші - особливий товар виконуючий роль загального еквівалента, виступає посередником в обміні товарів і виражає економічні відносини між людьми з приводу виробництва та обміну товарів; благо, що має найвищий ступінь ліквідності.

Грошова маса - сукупність усіх грошових коштів у готівковій і безготівковій формах, які забезпечують реалізацію товарів, послуг та всі нетоварні платежі в народному господарстві.

Грошова система - форма організації грошового обігу, що історично склалась в певній країні й законодавчо закріплена державою.

Грошовий капітал - гроші, спрямовані на купівлю капітальних благ.

Грошовий обіг - рух грошей у готівковій і безготівковій формах, який обслуговує реалізацію товарів і нетоварні платежі в господарстві.

Грошові агрегати - показники кількості та структури грошової маси; види грошей, диференційовані за ступенем ліквідності.

Д
Дезінфляція - зниження темпів зростання інфляції або повне її припинення.

Демонополізація - створення і захист конкурентного середовища, подолання державної та недержавної монополії.

Демпінг - продаж товарів на ринках інших країн за цінами, нижчими від внутрішніх.

Депозит - грошові активи, вкладені в банк з метою одержання відсотків.

Депозитарій - юридична особа, що діє на ринку цінних паперів і надає послуги щодо зберігання, обліку та передання прав на цінні папери.

Депозитний сертифікат банку - письмове свідоцтво банку про депонування грошових коштів юридичних осіб.

Деприватизація - 1) анулювання рішення про приватизацію, якщо вона визнана незаконною; 2) передача колишньому власникові або його нащадкам раніше націоналізованої власності (реституція). 

Дерегуляція економіки - система організаційно-інституційних заходів держави, спрямованих на усунення адміністративних, економічних та організаційних перешкод, що стримують розвиток підприємництва.

Державне планування - розробка моделі майбутнього стану національної економіки з одночасним визначенням шляхів, способів, засобів і термінів досягнення параметрів економічного та соціального розвитку.

Державне прогнозування - науково обґрунтоване передбачення напрямів розвитку країни, окремих галузей економіки або окремих адміністративно-територіальних одиниць, можливого стану економіки в майбутньому, альтернативних шляхів і строків досягнення бажаних цілей, наслідків державного втручання (невтручання) в економічне життя суспільства.

Державне програмування - розробка комплексних програм розвитку національної економіки або її секторів, тобто визначення цілей і пріоритетів економічного та соціального розвитку країни, а також можливих шляхів та засобів їхньої реалізації.

Державне регулювання економіки - система дієвих заходів (форм, методів та інструментів) законодавчого, виконавчого й судового характеру, спрямованих на розвиток національної економіки і реалізацію соціально-економічних цілей суспільства.

Державний борг - накопичені зобов'язання держави перед внутрішніми та зовнішніми кредиторами.

Державний бюджет - річний план утворення та використання фінансових ресурсів, необхідних державі для виконання нею відповідних функцій і реалізації конкретних цілей.

Державний сектор економіки - комплекс господарських об'єктів, які повністю або частково перебувають у власності (підпорядкуванні) центральних або місцевих органів державної влади і використовуються державою для виконання нею економічних, соціально-культурних та політичних функцій.

Державні корпорації - форма державних підприємств, яким надається право господарської самостійності.

Дефлятор - коефіцієнт, що застосовується для перерахунку макропоказників відповідно до цін базового періоду.

Дефляція - падіння загального рівня цін в економіці країни.

Дефолт - невиконання зобов'язань, відмова від сплати боргу.

Диверсифікація - розподіл інвестицій між різними об'єктами з метою зниження ризику.

Дивіденд - дохід, одержуваний власником акції із прибутку акціонерного товариства.

Дилер - біржовий посередник, що проводить операції від свого імені та власним коштом.

Директивне планування - спосіб управління економікою країни із застосуванням обов'язкових для виконання завдань щодо виробництва й розподілу продукції та послуг.

Дисконтування - розрахунок суми доходу від капітальних активів, яку буде отримано через певний час за чинної норми відсотка.

Дискримінація при наймі - різна оцінка окремих працівників, що мають однакові характеристики продуктивності, але належать до різних демографічних груп.

Дистриб'ютор - незалежний посередник (юридична або фізична особа), що збуває споживачам або дрібним торгівцям продукцію, придбану оптовими партіями у виробників.

Дійсні потреби - потреби, які формуються залежно від досягнутого рівня виробництва і є суспільною нормою для певного періоду.

Діловий (економічний) цикл - коливання загального рівня ділової активності країни у вигляді чергування періодів піднесення та спаду, як правило, різної тривалості та рівня. Визначається здебільшого динамікою реального ВВП.

Договірне регулювання оплати праці - економіко-правова система співробітництва і компромісів між найманими працівниками й працедавцями на основі проведення переговорів та укладання угод.

Додана вартість - вартість проданого фірмою продукту за вирахуванням вартості предметів праці, куплених і використаних фірмою для виробництва цього товару.

Доларова зона - валютна територіальна зона, що охоплює країни, в яких без обмежень використовується долар США в іноземних розрахунках.

Дотація - доплата з державного бюджету задля збалансування бюджетів нижчих рівнів; різновид субсидій.

Доход - певна кількість грошових коштів, матеріальних благ чи послуг, отриманих фізичною особою, підприємством чи економікою в цілому за певний проміжок часу.

Дохід кінцевого використання - сума грошей, яка залишається в розпорядженні населення після сплати всіх видів податків і неподаткових платежів державі.

Е

Екологічна криза - незворотні антропогенні зміни екосистеми, глобальне порушення природної рівноваги та деградація навколишнього середовища, що втрачає здатність до самовідтворення.

Екологічний фактор - система спеціалізованих видів трудової діяльності й витрат, спрямованих на раціональне використання природних ресурсів, охорону та відтворення навколишнього середовища.

Екологічні стандарти - нормативи, які регулюють взаємодію суспільства з навколишнім середовищем: норми викиду шкідливих речовин у повітря чи водойми, рівень радіаційного забруднення і т. ін.

Економіка участі  - сукупність характеристик трансформації відносин власності та процесів в організації праці й управлінні виробництвом. Існують три форми економіки участі: участь у прибутку, участь у власності та участь в управлінні підприємством.

Економічна безпека - спроможність країни нейтралізувати негативні зовнішні дії власними внутрішніми ресурсами.

Економічна ефективність - досягнення найвищих результатів за найменших витрат живої та уречевленої праці або зниження сукупних витрат на одиницю продукції.

Економічна ідеологія - представлена в економічній теорії система ідей, що відображає інтереси певних соціальних груп або соціально-економічної системи в цілому.

Економічна інформація - сукупність відомостей про функціонування економіки та управління нею.

Економічна інфраструктура - сукупність галузей і видів діяльності, що обслуговують як виробничу, так і невиробничу сфери економіки (транспорт, зв'язок, комунальне господарство, загальна й професійна освіта, охорона здоров'я тощо).

Економічна кон'юнктура - стан локального або загального економічного простору на певний час, відображений окупністю економічних показників.

Економічна політика держави - система економічних дій, цілей держави, завдань та засобів їх досягнення, а також діяльність органів державної влади й управління щодо х реалізації.

Економічна система - сукупність взаємопов'язаних і певним чином упорядкованих елементів економіки, що утворюють певну цілісність, економічну структуру суспільства. 

Економічне зростання - збільшення обсягів національного виробництва в абсолютному вираженні або у розрахунку на душу населення.

Економічне мислення - усвідомлення економічної дійсності, система наукових поглядів щодо закономірностей економічного розвитку, сутності економічних явищ і процесів.

Економічне моделювання - формалізований опис економічних процесів і явищ (за допомогою математики і економетрики), структура якого відтворює абстраговану реальну картину економічного життя. Економічна модель дозволяє глибше виявити і дослідити основні риси і закономірності реального об'єкта пізнання.

Економічний дирижизм  - активна участь держави у регулюванні соціально-економічного розвитку країни на основі використання широкого спектру методів й інструментів. 

Економічний лібералізм - система соціально-економічних відносин, у якій домінують ринкові регулятори, а роль держави зводиться до виконання мінімальних економічних функцій на основі використання переважно економічних та правових методів регулювання.

Економічний режим - інституційні умови організації господарської діяльності у межах певної економічної системи.

Економічні блага - здебільшого створені людською працею кількісно обмежені засоби задоволення людських потреб.

Економічні відносини - відносини між людьми з приводу виробництва, розподілу, обміну і споживання матеріальних та нематеріальних благ.

Економічні закони - внутрішньо необхідні, сталі й істотні причинно-наслідкові зв'язки між протилежними сторонами, властивостями економічних явищ і процесів, елементами економічної системи.

Економічні інтереси - усвідомлене прагнення економічних суб'єктів до задоволення власних потреб, об'єктивні спонукальні мотиви їхньої господарської діяльності.

Економічні методи ДРЕ - створена державою система фінансового або матеріального стимулювання діяльності суб'єктів господарювання, що впливає на їхні економічні інтереси й зумовлює адекватну поведінку: інструменти податкової, амортизаційної, облікової, митної, валютної політики тощо.

Економічні ресурси - сукупність ресурсів, що використовуються для виробництва товарів та послуг: земля, праця, капітал, підприємницькі здібності, технологія, інформація та ін.

Економічні стимули - фактори, що мотивують і впливають на поведінку окремих економічних суб'єктів.

Економічно активне населення - частина працездатного населення, що пропонує свою робочу силу для виробництва товарів та послуг.

Експлуатація - 1) привласнення результатів примусової праці; 2) розробка покладів корисних копалин; 3) використання об'єктів основного капіталу та інфраструктури.

Екстенсивний тип економічного зростання - збільшення обсягів виробництва, що досягається шляхом кількісного приросту факторів виробництва за їх незмінних якісних характеристик.

Еластичність - ступінь реакції однієї економічної змінної на зміну параметрів іншої.

Електронні гроші - банківська система переказу грошових засобів за допомогою ПЕОМ. Електронні гроші посилюють тенденцію дематеріалізації грошових засобів, значно прискорюють їхній обіг, зменшують витрати, що позитивно впливає на економічний розвиток країни.

Еміграція - виїзд громадян однієї країни в іншу з метою працевлаштування або зміни місця проживання й отримання громадянства.

Емісія грошей - випуск грошей в обіг; одна з функцій центрального банку.

Ефективна зайнятість - розподіл трудових ресурсів, який задовольняє потреби суспільного виробництва щодо кількості та якості робочої сили і забезпечує найбільший його обсяг.

Є

ЄВРО - єдина валюта держав - членів ЄС, введена згідно з Маастрихтською угодою (1991 р.). Передбачалось, що до середини 2002 р. ЄВРО повністю замінить національні валюти у всіх розрахунках.

Європейський союз (ЄС) - асоціація європейських держав, утворена в 1958 р. з метою поступової ліквідації мита й імпортних квот у торгівлі між країнами-членами, запровадження спільного мита на імпорт товарів із третіх країн, зрештою переходу до вільного переміщення праці й капіталу в межах країн - членів асоціації та узгодження економічної політики в інших сферах.

Єдина тарифна система - система оплати праці на основі запровадження єдиної тарифної сітки і введення системи гнучких тарифних ставок.

Ж

"Жовте зобов’язання” контракт (незаконний), за яким працівник при оформленні на роботу дає зобов'язання не вступати в профспілку.

З

Загальна корисність - загальна величина задоволення, що отримує індивід від споживання певної кількості блага.

Зайнятість - сукупність економічних, правових, соціальних, національних та інших відносин, пов'язаних із забезпеченням економічно активного населення робочими місцями та їхньою діяльністю в суспільному виробництві з метою одержання доходу.

Закон зростання потреб - закон, який виражає внутрішньо необхідний, суттєвий і сталий зв'язок між прогресом технологічного способу виробництва, еволюцією всієї системи суспільних відносин і кількісним зростанням, якісним удосконаленням та збагаченням індивідуальних, колективних та суспільних потреб.

Закон Оукена - емпірично встановлена зворотна залежність між рівнем безробіття й обсягом виробленого ВВП, кількісне значення якої коливається в межах від 2 до 3 %. Трактується як: 1) вплив зміни рівня циклічного безробіття на відхилення фактичного рівня ВВП від потенційно можливого; 2) вплив динаміки фактичного рівня безробіття на динаміку реального ВВП.

Закон пропозиції - економічний закон, що виражає пряму залежність між ціною і величиною пропозиції товару або послуги впродовж певного проміжку часу.

Закон спадної граничної корисності - економічний закон, що виражає залежність, згідно з якою в міру того, як споживач збільшує споживання товару або послуги, гранична корисність від споживання кожної додаткової одиниці товару або послуги зменшується.

Заробітна плата  - грошова винагорода, яку отримує власник робочої сили в обмін на надані послуги праці; ціна використання послуг праці.

Застава - передача боржником свого майна кредитору як гарантії сплати боргу.

Земельна рента - економічна категорія, що виражає відносини привласнення додаткового продукту власником землі через механізм орендної плати за право користування землею.

Змінні витрати  - витрати, що залежать від кількості продукції, що виробляється, складаються з витрат на сировину, матеріали, заробітну плату тощо.

Змішаний, або реальний, тип економічного зростання  - збільшення обсягу ВВП як у результаті кількісного зростання факторів виробництва, так і за рахунок якісного удосконалення їх.

Зовнішні ефекти - витрати й вигоди, пов'язані з виробництвом і споживанням благ тими суб'єктами, які не є учасниками певної ринкової угоди.

Зовнішньоекономічна політика - діяльність держави щодо регулювання економічних відносин з іншими країнами, спрямована на забезпечення ефективного використання зовнішнього фактора в національній економіці, реалізації конкурентних переваг країни, раціонального входження у світове господарство.

Золотий паритет - законодавче встановлення ваги чистого золота в національний валюті країни і співвідношення з іншою валютою за вмістом золота.

Золотий стандарт - грошова система, що ґрунтується на виконанні золотом ролі загального еквівалента і її законодавчому закріпленні.

Золотодевізний стандарт - форма золотого стандарту, за якого банкноти розмінюються на девізи у вигляді валют інших країн золотозливкового стандарту, які, у свою чергу, обмінюються на золото.

І
Імміграція  - в'їзд у країну громадян іншої країни на підставі міжнародних угод і контрактів.

Інверсійна економіка - зміна поступального напряму розвитку економіки, що для постсоціалістичних країн означає розвиток у напрямі від адміністративного соціалізму до ринкових засад економічної організації.

Інвестиції - довготермінові капіталовкладення з метою отримання прибутку.

Індекс - кількісний узагальнюючий показник змін певної величини (сукупності величин) у часі чи просторі.

Індекс вартості життя - індекс роздрібних цін спеціального набору товарів і послуг, що становлять бюджет середнього споживача ("споживчий кошик"), його прожитковий мінімум.

Індекс розвитку людського потенціалу (розвитку) (ІЛР) - інтегрована оцінка рівня цивілізованості країни, що ґрунтується на тривалості життя, рівнях освіти, бідності, безробіття та реального ВВП на душу населення.

Індекс якості життя - комбінований показник, що характеризує рівень освіти, медичного обслуговування, тривалість життя, рівень зайнятості населення, його платоспроможність, доступ до культурних цінностей, участь у політичному житті тощо.

Індикативне планування - спосіб регулювання економічних процесів за допомогою розробки планових показників рекомендаційного, орієнтовного характеру, що конкретизують цілі та пріоритети розвитку національної економіки, і створення державою відповідних фінансових та інших стимулів для їхньої реалізації.

Індикативні методи - методи непрямого, опосередкованого впливу, які мають орієнтовний, рекомендаційний характер.

"Інкубатори" - ядро технополісу зі сприятливими умовами для виникнення дрібних наукомістких фірм.

Інноваційні цикли - періодичні коливання інноваційної ефективності, пов'язані з фазами науково-технічного та економічного циклів.

Інновація, нововведення - запровадження у виробництво нового продукту, впровадження нового виробничого методу або застосування нової форми організації бізнесу.

Інститут соціального партнерства - система узгодження загальнодержавних і групових інтересів у соціально-економічній сфері (доходи, зайнятість, умови праці тощо) шляхом переговорів, консультацій і досягнення домовленостей за участю держави, профспілок та союзів підприємців.

Інституціоналізм - інституціонально-соціологічний напрям, згідно якого економіка розглядається як система, в якій відносини між господарюючими суб'єктами складаються під впливом як економічних, так і політичних, соціологічних та соціально-психологічних факторів. Об'єктом їхнього вивчення є "інститути" - держава, корпорації, профспілки, а також правові, морально-етичні норми.

Інтенсивний тип економічного зростання  - збільшення обсягу ВВП за рахунок удосконалення факторів виробництва та ефективнішого використання їх.

Інтернет - глобальна комп'ютерна мережа, що забезпечує доступ до містких спеціалізованих масивів інформації та виконує функцію електронної пошти.

Інтерес - форма вияву потреби; усвідомлене прагнення людини до задоволення життєвих потреб.

Інфляція - знецінення грошей, спричинене диспропорціями в суспільному виробництві й порушенням законів грошового обігу; виявляється у стихійному зростанні цін на товари і послуги.

Інфляція попиту - функціональний тип інфляції, що характеризується зростанням рівня сукупних ринкових цін внаслідок зростання грошового попиту на товари та послуги сукупного споживача (сукупного покупця) і його (попиту) відповідного відриву від обсягів сукупної пропозиції.

Інфляція пропозиції (витрат) - функціональний тип інфляції, що характеризується підвищенням рівня сукупних цін при зниженні обсягів сукупного виробництва (сукупної пропозиції) або зростанням грошових витрат на придбання ресурсів виробництва.

Інформація - за сучасних умов найважливіший фактор суспільного виробництва; система збирання, обробки та систематизації різноманітних знань людини з метою використання їх у різних сферах її життєдіяльності, насамперед в економічній.

Інфраструктура ринку - комплекс інститутів, що забезпечують умови безперебійного функціонування ринку.

Іпотека - застава нерухомого майна для одержання кредиту.

К

Калькуляція  - розрахунок витрат на виробництво та реалізацію одиниці товару.

Капітал - економічний ресурс, що визначається як сукупність усіх технічних, матеріальних і грошових засобів, що в процесі свого руху приносять дохід.

Капіталізація - спрямування частини прибутку на розширення виробництва.

Картель - 1) одна з форм монополій; 2) угода щодо цін підприємств (однієї чи кількох країн), що виробляють переважно однорідну продукцію.

Квоти - встановлене законодавчо або нормативними актами обмеження в міжнародній торгівлі на кількість продукту, яку можна імпортувати чи експортувати.

Квотування - встановлення державою розмірів, частки в загальному виробництві, продажу, збуті, експорті чи імпорті.

Кейнсіанство - одна з провідних теорій, яка обґрунтовує необхідність активного втручання держави в регулювання ринкової економіки шляхом стимулювання сукупного попиту й інвестицій через проведення певної кредитно-бюджетної політики.

Командна економіка - економічна система, що функціонує на засадах абсолютизації принципу централізму, тотального одержавлення економіки, недооцінки товарно-грошових відносин і ринкових механізмів.

Комерціалізація - роздержавлення, як правило, підприємств комунальної власності, надання їм прав юридичної особи й переведення їх на режим самофінансування.

Комерційна діяльність - виробництво товарів та надання послуг з метою отримання доходу.

Компаративістика - галузь економічної науки, що займається порівняльним аналізом економічних систем.

Компенсація - одна з форм реприватизації, повернення вартості конфіскованого майна грошима або спеціальними ваучерами.

Конвергенція - процес наближення різних економічних систем, їхніх окремих складових та механізмів, основних макроекономічних показників різних країн світу.

Конвертованість валюти - ступінь ліквідності валюти відносно грошових одиниць інших країн.

Конкурентна політика держави - діяльність держави, спрямована на створення і розвиток конкурентного середовища, захист конкуренції, антимонопольне регулювання з метою зростання ефективності суспільного виробництва.

Конкуренція  - економічне суперництво за найвигідніші умови виробництва і реалізації та привласнення найбільших доходів.

Конкуренція недосконала - основна модель сучасного ринку, в якій переплітаються олігополія та монополістична конкуренція і яка ускладнює доступ на ринок; на рівень цін може впливати окрема компанія.

Конкуренція нецінова - завоювання конкурентної переваги товаровиробниками завдяки підвищенню якості та надійності своєї продукції, вдосконаленню методів збуту, наданню послуг, розширенню сфери після продажного обслуговування, подовженню терміну гарантії служби виробів, наданню споживачам кредитів на придбання товарів і послуг та інших пільг, використанню реклами.

Конкуренція чиста (досконала) - економічне суперництво, за якого жоден з ринкових суб'єктів не може впливати на загальну ситуацію на ринку або цей вплив є таким незначним, що ним можна знехтувати.

Коносамент - розписка транспортного підприємства, що надається відправнику вантажу; засвідчує прийняття вантажу для перевезення і зобов'язання видати його в пункті призначення приймачеві коносаменту.

Консалтинг - здійснюване на комерційних засадах управлінське консультування.

Консолідований державний бюджет країни - бюджет центрального уряду та бюджети місцевих органів влади.

Консорціум - тимчасова угода незалежних учасників про спільну реалізацію комерційного проекту.

Конс'юмеризм - організований рух громадян і державних органів за розширення прав та вплив покупців на продавців.

Контингентування - встановлення певних норм і обмежень: контингентована емісія, контингентовані товари, податки тощо.

Контрольний пакет акцій - відсоток акцій, що дає право власникові здійснювати фактичний контроль за діяльністю акціонерного товариства.

Концепція стійкого розвитку - модель розвитку цивілізації, яка передбачає необхідність забезпечення балансу між вирішенням соціально-економічних проблем і збереженням навколишнього середовища.

Концесія - надання в експлуатацію іноземному інвесторові на певний період об'єктів державної власності.

Кореляція - систематичний та зумовлений зв'язок між двома рядами даних (двома видами явищ).

Корисність - задоволення, яке приносить споживання блага.

Корпоратизація - у перехідній економіці акціонування великих підприємств і виведення їх зі сфери прямого державного управління.

Корпоратизм - інституціоналізація інтересів соціальних груп у боротьбі за пріоритети економічного та соціального характеру.

Корпорація - правова форма фірми, в якій відповідальність власників за борги фірми обмежена сумою, яку вони заплатили при купівлі акцій фірми. Діє як самостійна одиниця (юридична особа) незалежно від індивідуальних власників фірми.

Котирування (біржове) - реєстрація встановленого курсу цінного папера на фондовій біржі.

Кошик споживача - вартість стандартного набору товарів та послуг масового вживання середнього споживача в конкретній країні на певний час.

Кредит - надання позичальникові коштів у грошовій або іншій формах здебільшого під заставу на встановлений строк під визначений відсоток.

Кредитні гроші - знаки вартості, які виникають на основі кредитної угоди й виражають відносини між кредитором і боржником.

Кредитно-грошова політика - діяльність держави, спрямована на забезпечення економіки повноцінною і стабільною національною валютою та регулювання грошового обігу відповідно до потреб економіки.

Крива Лоренца - графічне зображення фактичного стану в розподілі доходів між окремими частинами населення.

Крос-курс - котирування двох іноземних валют.

Курс акції  - ринкова ціна акції.

Курс покупця - курс, за яким іноземна валюта купується банком-резидентом за національну валюту.

Курс продавця - курс, за яким іноземна валюта продається банком-резидентом за національну валюту.

Курс "спот" - курс готівкових угод, за якими валюта надходить на рахунок покупця протягом двох робочих днів.

Курс "форвард" - курс строкових угод, за якими валюта надходить на рахунок покупця через визначений в угоді строк.

Куртаж - оплата послуг біржових посередників.

Л

Лібералізація - запровадження свободи торгівлі юридичних та фізичних осіб і підпорядкування діяльності товаровиробника умовам ринку (внутрішньо економічна) та розширення доступу в країну іноземних інвестицій, роздержавлення зовнішньоекономічних зв'язків, усунення протекціоністських обмежень на експорт, забезпечення конвертованості національної валюти (зовнішньоекономічна).

Ліквідність - швидкість і простота, з якою благо може бути перетворене на гроші (готівку) без втрати своєї цінності.

Лістинг - допущення цінних паперів до обігу й котирування на фондовій біржі на підставі їхньої економічної експертизи.

Ліцензування - видача державними органами дозволу на право займатися певним видом діяльності.

Лобізм - система впливу на державні органи з метою створення сприятливих умов для функціонування конкретної фірми, галузі та ін.

Локаут - закриття підприємства з метою примусового нав'язування рішення працівникам.

Людина економічна - створена класичною теорією абстрактна модель людини, згідно з якою мотивом прийняття людиною економічних рішень є її власна вигода.

Людський капітал - здатність людини забезпечувати своєю діяльністю дохід внаслідок використання інтелектуальних здібностей набутої кваліфікації і практичного досвіду тощо.

М

Маастрихтська угода - договір про створення конфедеративного об'єднання - Європейського Союзу, підписаний 7 лютого 1992 р. 12 європейськими державами. Чинний з 1 листопада 1993 р.

"Майже гроші” фінансові активи, найважливіші з яких - не чекові заощаджувальні рахунки, строкові депозити, короткострокові державні цінні папери й ощадні облігації, що не є засобом обміну, але можуть швидко перетворитися на гроші.

Маклер  - посередник, що пропонує за плату інформацію, поради та зв'язки, якими він володіє на ринку.

Макроекономіка - розділ економічної теорії, що вивчає функціонування національного господарства в цілому.

Макроекономічні агрегати - узагальнені статистичні характеристики діяльності макроекономічних суб'єктів.

Маржа - 1) банківський прибуток - різниця між сумою отриманих за кредити і сплачених на депозити процентів; 2) встановлений мінімальний відсоток вартості акції, яку сплачує її покупець у вигляді першого внеску.

Маржиналізм - система економічних концепцій, яка використовує граничні величини для дослідження господарських процесів на рівні мікроекономіки.

Межа бідності - нормативно встановлений рівень грошових доходів фізичної особи (сім'ї) за певний період, який забезпечує рівень життя в межах прожиткового мінімуму.

Межа малозабезпеченості - величина середньодушового сукупного доходу, який забезпечує непрацездатному громадянинові споживання товарів та послуг на мінімальному рівні, встановленому законодавством.

Меркантилізм - перша економічна школа, яка вважала джерелом багатства торгівлю, а саме багатство ототожнювала із золотом; розробляла рекомендації щодо розвитку міжнародної торгівлі.

Мертва точка - обсяг виробництва, при досягненні якого виробництво стає прибутковим.

Метод економічної теорії - сукупність прийомів, способів і принципів пізнання економічних явищ і процесів та законів розвитку економічних систем.

Митна політика - політика встановлення державою податків на товари, майно, цінності, які перевозяться через кордон країни (митних тарифів), з метою захисту національних інтересів і наповнення державного бюджету країни.

Митний союз  - група держав, територія яких визнана єдиним митним простором.

Мито  - податок на імпортований товар або послугу.

Міграція населення - переміщення населення між регіонами та країнами.

Міжнародна організація праці (МОП) - спеціалізований заклад ООН заснований у 1946 р. з метою розвитку співробітництва у вирішенні проблем зайнятості, поліпшенням умов праці, розширення соціального забезпечення та встановлення загальних стандартів рівня життя.

Міжнародний банк реконструкції та розвитку (МБРР) - спеціалізований кредитний заклад ООН, заснований у 1944 р. згідно з рішеннями Бреттон-Вудської конференції з метою сприяння та допомоги в реконструкції та розвитку економік країн-членів МБРР шляхом надання кредитів та гарантій. Функціонує з 1945 р. Його членами можуть бути лише країни, що вступили до МВФ.

Міжнародний валютний фонд (МВФ) - спеціалізований заклад ООН, заснований у 1944 р. згідно з рішеннями Бреттон-Вудської конференції. Функціонує з 1946 р. як міжурядова валютно-кредитна організація, діяльність якої спрямована на сприяння розвитку міжнародних економічних відносин. Особливими функціями МВФ є: вироблення правил регулювання валютних курсів і контроль за їхнім виконанням та надання країнам-членам МВФ кредитів для вирівнювання платіжних балансів і підтримки національних валют.

Мікроекономіка - розділ економічної теорії, що вивчає раціональну поведінку мікро суб’єктів за умов різних типів ринкових структур.

Мінімальна заробітна плата - встановлений державою норматив у вигляді грошового еквівалента, що забезпечує задоволення потреб на рівні простого відтворення робочої сили найнижчої кваліфікації за умов суспільно нормальної інтенсивності праці.

Монета - зливок грошового металу певної ваги, форми, проби та номіналу, узаконеного державою як засіб обігу.

Монетаризм -  1) економічна школа неоліберального напрямку, що доводить доцільність непрямого та обмеженого втручання держави в економіку шляхом регулювання грошового обігу; 2) теорія, яка приписує грошовій масі, що перебуває в обігу, роль визначального фактора у формуванні економічної кон'юнктури, розвитку виробництва і змінах обсягів валового внутрішнього продукту (ВВП).
Монометалізм - тип грошової системи, в якій роль загального еквівалента закріплюється за одним благородним металом - золотом.

Монополія - тип ринкової структури, за якої єдина фірма виробляє (продає) всю кількість певного товару чи послуги на ринку.

Монопольна рента - надприбуток, який виникає внаслідок виняткових ринкових умов.

Монопсонія  - тип ринкової структури де діє єдиний покупець.

Моральне зношування основного капіталу - старіння засобів праці під впливом науково-технічного прогресу і відповідно втрата ними вартості.


Н

Натуральне господарство - тип організації господарства за якого продукти виробляються для задоволення власних потреб (внутрішнього особистого або виробничого споживання).

Науково-технічна політика - політика держави щодо формування умов для розвитку прикладної та фундаментальної науки, раціонального використання науково-технічного потенціалу країни, впровадження результатів НТП у виробництво з метою підвищення його ефективності, забезпечення конкурентоспроможності національної економіки.

Науково-технічні цикли - періодичне проходження через схожі фази в динаміці науки й техніки.

Національний дохід - новостворена вартість; загальна сума доходів (заробітної плати, ренти, процента, прибутків) у країні.

Небанківські фінансово-кредитні установи - інституції, що виконують окрему або певний набір банківських операцій - інвестиційні, фінансові й страхові компанії, пенсійні фонди, кредитні спілки, ломбарди та ін.

"Невидима рука" - вислів, запозичений з роботи А. Сміта "Дослідження про природу та причини багатства народів" (1776 р.). Він розкриває механізм саморегулювання ринкової економіки: в економіці вільного ринку окремі індивіди, керуючись власними інтересами, направляються невидимою рукою ринку, і їхні дії несвідомо спрямовані на здійснення загальних інтересів.

 Негативні екстерналії - ситуації, за яких виробництво або споживання будь-якого блага завдає некомпенсованих витрат третім особам.

Неекономічне благо - благо, надане людині природою, кількісно не обмежене (повітря, морська вода, сонячне тепло та ін.).

Нематеріальне виробництво - сукупність галузей та сфер, що виробляють нематеріальні блага і послуги, які задовольняють духовні й соціальні потреби людей.

Неокласицизм - провідна течія сучасної економічної думки, представники якої розглядають ринок як саморегульовану економічну систему, здатну самостійно відновлювати рівновагу.

Непрямі методи ДРЕ - опосередкований вплив держави на діяльність суб'єктів економіки за допомогою економічних і правових методів.

Неформальні засоби ДРЕ - вплив держави на формування громадської думки, суспільної свідомості, економічного мислення індивідів завдяки використанню засобів масової інформації та ін.

Номінальна заробітна плата - грошовий вираз заробітної плати.

Номінальний дохід - дохід, обчислений у грошовому вираженні, без урахування купівельної спроможності грошей, рівня цін та інфляції.

Норми обов'язкових резервів - один із важелів державного регулювання діяльності комерційних банків, що зобов'язує останніх утримувати частину своїх активів у вигляді: 1) резервів на спеціальному рахунку центрального банку країни; 2) касової готівки в комерційному банку.

Нормування праці - вид управлінської діяльності на підприємстві (фірмі), що полягає у встановленні необхідних витрат і результатів праці.

О

Облігація - цінний папір, що засвідчує передачу грошових засобів у борг на певний строк з правом отримання щорічного фіксованого доходу (процента) та зобов'язання повернення суми боргу у визначений строк.

Облік векселів - операція банку з дострокового викупу векселів у їхніх володарів за дисконтною ціною, приведеною до її теперішнього рівня, залежно від їхнього номіналу, строку погашення й облікової вексельної ставки.

Облікова ставка - відсоткова ставка (ціна), за якою центральний банк країни продає кредитні ресурси комерційним банкам.

Оборот капіталу - кругообіг капіталу, що безперервно повторюється і забезпечує повне повернення авансованих грошових коштів.

Оборотний капітал - капітал, інвестований у предмети праці та інші короткострокові активи підприємства.

Обсяг попиту - кількість товару, яку покупці готові купити за певного рівня цін протягом певного часу.

Обсяг пропозиції - кількість товару, яку виробники готові продати за певного рівня цін протягом певного часу.

Олігополія - тип ринкової структури, за якої кілька великих фірм виробляють (продають) усю чи більшу частину певного товару або послуги на конкретному ринку.

Операції на відкритому (фондовому) ринку - зміна пропозиції позичкового капіталу в країні шляхом купівлі або продажу центральним банком цінних паперів (облігацій, векселів, сертифікатів тощо) юридичних чи фізичних осіб; важель регулювання резервів центрального банку.

Оплата праці - винагорода, яка у грошовій або натуральній формі сплачується роботодавцем найманому працівникові.

Оплата праці акордна - форма відрядної заробітної плати, за якою оплата здійснюється за конкретну роботу, а обсяг і строки роботи визначені в угоді.

Оплата праці відрядна - система заробітної плати, за якою заробіток працівника залежить від кількості виготовленої продукції, відрядних розцінок та норм виробітку. Існує у формах: індивідуальній відрядній, колективній відрядній, відрядно-прогресивній, відрядно-преміальній, акордній.

Оплата праці відрядно-прогресивна - форма відрядної заробітної плати. Складається з двох частин: у межах норм виробітку нараховується за відрядними розцінками, а за продукцію, виготовлену понад встановлені норми, - за прогресивно зростаючими розцінками.

Оплата праці погодинна - система заробітної плати, за якою заробіток працівника визначається за кількістю відпрацьованого часу та встановленою тарифною ставкою або посадовим окладом.

Оплата праці преміальна - форма заробітної праці, що передбачає поєднання погодинної або відрядної оплати праці з преміюванням працівників на підставі розроблених положень, які визначають цілі та механізм преміювання.

Оптимізація - 1) процес вибору найкращого варіанта з множини можливих, вироблення оптимальних рішень; 2) процес приведення системи до збалансованого (найвигіднішого) стану.

Опціон - отримання права на здійснення майбутньої угоди.

Оренда - засноване на договорі строкове платне володіння та користування майном, необхідне орендаторові для здійснення господарської та іншої діяльності.

Орендна плата - регулярна сплата орендодавцю визначеної договором суми за надані в оренду землю або майно.

Основний капітал - капітал, інвестований у засоби праці та інші довготермінові активи підприємства.

Особистий дохід - грошовий дохід працівника, що складається із заробітної плати, додаткових доходів, включаючи дивіденди, проценти, ренту, премії, трансферти.

Офшорна зона - територія або держава, де гарантовані низькі податкові ставки, відсутній жорсткий валютний контроль за іноземним капіталом.

Ощадний сертифікат - письмове свідоцтво банку про депонування грошових коштів громадян.

П

Пай - частка (питома вага) участі в підприємствах, вступний внесок у пайове товариство.

Паперові гроші - знаки, символи цінності (вартості), що не мають власної вартості та наділені державною владою примусовим курсом обігу.

Партнерство - правова форма фірми, якою володіють і управляють дві або більше особи.

Патент - 1) свідоцтво на право займатися торгівлею чи промислом; 2) документ, що засвідчує авторство на винахід і виключне право на його використання протягом певного строку.

Пауперизація - процес зубожіння населення.

Перехідна економіка - період формування нових елементів та їхнього системоутворення, який дає змогу новому зайняти панівне місце в ієрархії підсистем та системи як цілого.

Персональний розподіл доходів - розподіл доходів між окремими фізичними особами, сім'ями (домогосподарствами).

Підприємницькі здібності - особливий, специфічний фактор виробництва, діяльність людини з приводу поєднання та ефективного використання всіх інших факторів виробництва з метою створення благ та отримання доходу.

Платіжний баланс - співвідношення між валютними надходженнями в країну і платежами держави за кордон протягом певного часу; статистичний звіт про результати зовнішньоекономічної діяльності країни за певний період, зазвичай за рік.

Платоспроможність - здатність виконувати боргові зобов'язання за рахунок майна або активів.

Повна зайнятість - максимально можливе залучення в суспільне виробництво економічно активного населення; визначається як така за умов природного рівня безробіття.

Податки - обов'язкові платежі в державний бюджет.

Позитивні екстерналії - ситуації, за яких виробництво або споживання будь-якого блага забезпечує некомпенсовані вигоди третім особам.

Позичковий капітал - капітал, що надається підприємцям на визначений строк за визначену плату у формі позичкового відсотка.

Політика "дешевих грошей" - зниження облікової ставки, що стимулює попит на гроші (кредитні ресурси) і пожвавлення господарської активності.

Політика "дорогих грошей" - підвищення облікової ставки, що спричиняє зниження попиту на гроші (кредитні ресурси), отримання економічної діяльності.

Політика прискореної амортизації - нормативно встановлене скорочення строків служби основного капіталу, списання його вартості на ранніх стадіях експлуатації.

"Поріг чутливості" - мінімально необхідний (нижній) рівень різниці між тарифними ставками робітників суміжних розрядів або посадовими окладами службовців суміжних посад. Величина "порога чутливості" повинна бути не меншою 10-12 %.

Портфельні інвестиції - капіталовкладення без права управлінського контролю за об'єктами інвестування.

Постійні витрати - поточні витрати підприємства, що є незмінними протягом визначеного періоду і в основному не залежать від обсягів його виробничої та збутової діяльності.

Поточний платіжний баланс (баланс поточних операцій) - торговельний баланс (експорт-імпорт товарів) і баланс послуг та некомерційних платежів.

Потреби - об'єктивна необхідність будь-чого задля підтримання життєдіяльності і розвитку людини, колективу, нації, суспільства; внутрішній збудник активності.

Право власності - сукупність узаконених державою прав і норм економічних взаємовідносин фізичних та юридичних осіб, які складаються між ними з приводу володіння, користування та розпорядження об'єктами власності.

Праксеологія - наука, що вивчає загальні умови і методи ефективної та раціональної діяльності людини.

Праця - доцільна свідома діяльність людини, спрямована на створення необхідних благ з метою задоволення потреб.

Предмети праці - об'єкти, на які спрямована праця людини; матеріальна основа майбутнього продукту.

Преференції - пільговий митний режим, встановлений для товарів окремої країни чи групи країн.

Прибуток - дохід власників фірми (підприємства), визначений як різниця між валовим доходом (виручкою від реалізації) і загальними витратами на виробництво та реалізацію продукції.

Приватизація - процес передачі або продажу об'єктів державної власності одноосібним або асоційованим приватним власникам; наслідком приватизації є зміна форми власності.

Приватна власність - право приватних осіб і фірм набувати, володіти, контролювати, використовувати, продавати і заповідати землю, капітал та інші активи.

Природна монополія - галузь, у якій економія, зумовлена зростанням масштабів виробництва, настільки значна, що продукт може виробляти одна фірма за нижчих середніх витрат, ніж витрати декількох фірм.

Природний рівень безробіття - рівень безробіття за умов повної зайнятості; сума рівнів фрикційного і структурного безробіття.

Прогресивний податок  - податок, середня ставка якого зростає із збільшенням доходів.

Продуктивні сили - сукупність засобів виробництва і працівників з їхніми фізичними й розумовими здібностями, а також досягнення науки, технології, інформація, методи організації та управління виробництвом, що забезпечують створення матеріальних і духовних благ, необхідних для задоволення потреб.

Продуктивність - обсяг виробленої продукції в розрахунку на одиницю ресурсів (факторів виробництва) за одиницю часу.

Прожитковий мінімум - вартість набору товарів і послуг, визначеного на основі обґрунтованих нормативів споживання й забезпеченості населення першочерговими життєвими засобами.

Протекціонізм - політика держави, спрямована на захист національної економіки від іноземної конкуренції.

Процентні платежі - вид доходів власників грошового капіталу.

Прямі інвестиції - капіталовкладення з правом управлінського контролю за об'єктами інвестування.

Прямі методи державного регулювання економіки - методи, за допомогою яких держава безпосередньо втручається в економічні процеси (держконтракт, держзамовлення, надання субсидій, дотацій, встановлення державних стандартів, регламентування діяльності суб'єктів економіки тощо).

Р

Раціональність - спроможність мислити й діяти, керуючись здоровим глуздом, що в економічному плані означає досягнення щонайбільшого результату за допомогою наявних засобів або ж певного результату за допомогою найменшої кількості засобів.

Реальна заробітна плата - кількість товарів та послуг, яку можна придбати в певний момент за суму, що становить номінальну заробітну плату.

Ригідна економіка - негнучка економіка, для якої характерні відсталість технологічної структури цивільного сектора, надзвичайно затратна структура соціальних гарантій, надвисокі затрати на виробництво товарів та послуг, вплив ендогенних (внутрішніх) чинників на рівень прибутковості та збитковості значно слабший, ніж вплив екзогенних (інфляція, обмінний курс, бартеризація) обмінних процесів.

Резерви - частина залучених банком цінностей (депозитів), яка не надається в позику.

Резидент - економічний суб'єкт з постійним місцем перебування в певній країні.

Рекламація - оформлений відповідним чином документ, у якому визначається претензія однієї зі сторін договору з приводу неналежного виконання іншою стороною взятих на себе зобов'язань.

Рекрутмент - послуги з підбору та оцінки ділових якостей керівних кадрів.

Ремаркетинг - практика продажу речей, що були в користуванні.

Репатріація- повернення в країну походження громадян, що раніше виїхали з неї.

Репатріація капіталу - повернення капіталу в країну, з якої він раніше був вивезений.

Реприватизація - поновлення в правах власності осіб, незаконно позбавлених майна в результаті конфіскаційної націоналізації.

Реституція  - одна з форм реприватизації, повернення власності попереднім власникам у натуральному вигляді.

Рестрикція  - 1) обмеження обсягів рефінансування комерційних банків центральним банком; 2) обмеження обсягів виробництва, продажу та експорту товарів з метою штучного підвищення цін й отримання надприбутків; 3) скорочення сукупного попиту внаслідок зменшення обсягів державних витрат.

Реструктуризація боргу - зміна строків виплати процентів за позики та (або) погашення суми боргу чи часткове його списання при погіршенні платоспроможності або у випадку загрози банкрутства боржника.

Рефінансування державного боргу - використання коштів від продажу державою нових облігацій для виплат за борговими зобов'язаннями, строк погашення яких уже настав.

Рецесія (спад) - зниження рівня ділової активності країни, що характеризуються, як правило, зменшенням реального ВВП протягом принаймні шести місяців.

Ризик - невизначеність, що може вплинути на діяльність суб'єкта господарювання або на здійснення певної економічної операції.

Ринкова система - сукупність ринків та зв'язків між ними; ціновий механізм розподілу обмежених економічних ресурсів, узгодження інтересів та координування рішень економічних суб'єктів.

Ринковий механізм - спосіб (форма) організації і функціонування відносин між суб'єктами господарювання, що базується на принципах економічної свободи, вільної взаємодії попиту і пропозиції, вільного ціноутворення, конкуренції.

Ринок - будь-яка інституція або механізм, що забезпечує зв'язок покупців і продавців певного товару або послуги.

Ринок праці - сукупність економічних відносин з приводу купівлі-продажу товару робоча сила; система економічних механізмів, суспільних норм та інститутів, які регулюють рух робочої сили та її використання.

Рівень безробіття - процентне відношення кількості офіційно зареєстрованих безробітних до чисельності економічно активного населення.

Рівень життя - рівень добробуту населення, споживання товарів та послуг; сукупність показників, що характеризують міру задоволення життєвих потреб населення.

Рідкість - недостатність ресурсів у порівнянні з існуючою в них потребою.

Рієлтер - посередник на ринку нерухомості.

Робоча сила - сукупність фізичних та інтелектуальних здібностей людини, які вона використовує в процесі праці; здатність людини до праці.

Роздержавлення - процес обмеження державного втручання в економіку, переведення державних підприємств на комерційні засади господарювання, створення умов для зростання кількості господарюючих суб'єктів.

С

Самозайнятість - діяльність з метою отримання доходу, що здійснюється поза наймом.

Система національних рахунків - система взаємопов'язаних показників та класифікацій, що використовуються для опису та аналізу функціонування національної економіки. Побудована у вигляді рахунків та балансових таблиць.

Санація - система заходів, спрямованих на попередження банкрутства.

Секвестр - пропорційне скорочення запланованих витрат за всіма статтями (крім захищених) державного бюджету в процесі його виконання.

Синдикат - одна з форм монополій; об'єднання самостійних підприємств з метою регулювання ринку певного товару, підтримання високого рівня цін і одержання надприбутку.

Система бальних оцінок - система визначення рівня посадових окладів на основі кількісної (бальної) оцінки найсуттєвіших характеристик працівника та роботи, яку він виконує.

Сімейний дохід - сума доходів свідомо організованої на основі родинних зв'язків та спільності побуту невеликої групи людей, життєдіяльність яких спрямована на реалізацію соціальних, економічних та духовних потреб окремих індивідів, самої сім'ї і суспільства в цілому.

Собівартість - сумарні, виражені в грошовій формі витрати підприємства на виробництво і реалізацію продукції.

Соціалізація економіки - одна з визначальних тенденцій соціально-економічного розвитку, що виявляється через процеси соціальної переорієнтації економіки, гуманізації та гуманітаризації праці, пом'якшення соціальної диференціації, переміщення акцентів з інтересів держави на інтереси індивіда.

Соціалізм - доктрина організації егалітарного суспільства, в якому відсутня класова експлуатація і панують суспільні інтереси; суспільний устрій або система, засновані на принципах, які відповідають зазначеним цілям.

Соціальна захищеність - тип і рівень обов'язків суспільства відносно людини й будь-якої соціальної групи; ступінь реальності їхніх прав і свобод.

Соціальна інфраструктура - система галузей народного господарства, діяльність яких спрямована на задоволення соціально-культурних та духовних потреб людини.

Соціальна політика - діяльність держави, спрямована на створення та регулювання соціально-економічних умов життя суспільства.

Соціальна справедливість - соціально-психологічне сприйняття принципів і форм організації суспільства, як таких, що відповідають інтересам людей і соціальних груп.

Соціальна сфера - підсистема національної економіки, тобто явища, процеси, види діяльності та об'єкти, пов'язані із забезпеченням життєдіяльності суспільства й людини, задоволенням їхніх потреб та реалізацією інтересів.

Соціальний мінімум (бюджет мінімального достатку) - вартість товарів і послуг, які суспільство визнає необхідними для збереження прийнятного рівня життя.

Спекуляція - купівля і перепродаж товарів або цінних паперів з метою отримання прибутку за рахунок зміни їхньої ціни.

Споживання - використання благ з метою задоволення виробничих та особистих потреб.

Споживчий кошик - вартість основних матеріальних і нематеріальних благ, необхідних для нормальних умов існування людини певної країни в конкретний історичний період часу.

Споживчі блага - товари і послуги, які безпосередньо задовольняють потреби людини.

Стагфляція - інфляція, що супроводжується стагнацією виробництва й зростанням безробіття.

Стандартна зайнятість - робота за стандартним навантаженням у виробничому приміщенні одного роботодавця.

Статистична дискримінація - оцінка індивіда на основі статистичних даних, отриманих для кваліфікаційної групи, до якої цей індивід може бути віднесений.

Страйк - узгоджене тимчасове припинення роботи найманими працівниками з метою досягнення висунутих вимог професійного або економічного характеру.

Структурне безробіття - незайнятість економічно активного населення, спричинена змінами попиту на окремі професії в процесі структурних зрушень в економіці й територіальних диспропорцій у попиті та пропозиції робочої сили.

Структурні цикли - періодичні хвилеподібні зміни структури економіки, що відбуваються через схожі фази макроструктурної динаміки.

Суспільна власність - спільне привласнення засобів виробництва і його результатів. Суб'єкти спільної власності відносяться один до одного як рівноправні співвласники. У цих умовах основною формою індивідуального привласнення стає розподіл доходу, а мірою його розподілу - праця.

Суспільні блага - товари і послуги, призначені для задоволення колективних потреб, які неможливо визначити в грошовій формі (отже, їх не може забезпечити ринок), але які не можна вилучити із споживання.

Т

Тарифна система - встановлена державою сукупність нормативів, за допомогою яких здійснюється організація зарплати: тарифні ставки й надбавки до них, тарифні сітки, схеми посадових окладів і тарифно-кваліфікаційні довідники.

Тарифна сітка - форма організації оплати праці на основі поєднання тарифних розрядів (залежно від складності роботи) з відповідними тарифними коефіцієнтами.

Тезаврація - збереження господарюючим суб'єктом цінностей або боргових зобов'язань, які вилучені з економічного та грошового обігу і не приносять доходу.

Тендер - пропозиція і система організації торгів на конкурсній основі.

Теорія "економіки пропозиції" - неоліберальна економічна теорія, яка, на відміну від кейнсіанства, відстоює необхідність стимулювання пропозиції і зростання ефективності виробництва на основі зниження витрат, скорочення прибуткових податків, стимулювання інноваційного підприємництва, скорочення соціальних витрат тощо.

Теорія раціональних очікувань - неокласична теорія, що стверджує, що заходи держави стосовно стабілізації економіки є неефективними, оскільки суб'єкти господарювання усвідомлюючи всю інформацію про об'єкти, які представляють для них грошовий інтерес, та розуміючи можливі наслідки економічної політики держави, приймають оптимальні рішення.

Технопарк - акціонерна компанія, яка займається патентуванням, рекламою, лізингом, маркетинговими дослідженнями, надає консультації, здає в оренду приміщення для дослідницького виробництва тощо.

Технополіс - якісно нова територіальна форма інтеграції науки і виробництва, що забезпечує високі темпи науково-технічного розвитку території за рахунок реалізації потенціалу регіону.

Тимчасова зайнятість  - робота з визначеним у трудовому договорі (контракті) терміном її закінчення.

Тіньова заробітна плата - заробіток найманого працівника, який перебуває за межами офіційного (державного) обліку й контролю.

Товар - економічне благо, що має суспільну споживну вартість та обмінюється на ринку.

Товариство з обмеженою відповідальністю - товариство з чітко визначеними частками капіталу в статутному фонді кожного із засновників, що несуть відповідальність за зобов'язаннями товариства лише в межах своїх вкладів.

Товарне виробництво - форма організації суспільного господарства, за якої продукти виробляються не для власного споживання їхніми виробниками, а спеціально для обміну, для продажу на ринку.

Торгова марка - один з елементів позначення товару, об'єкт комерційної власності.

Торговельний баланс - різниця між вартістю експорту й імпорту країни; чистий експорт.

Традиційна (натуральна) економіка - економічна система, в якій традиції та звичаї визначають реальне використання обмежених ресурсів.

Транзитологія - теорія економічної трансформації.

Трансакція - передача прав власності.

Трансфертні платежі - прямі виплати, що здійснюються державою приватним особам або фірмам і не пов'язані з виробництвом товарів або послуг (субсидії, допомоги по безробіттю, стипендії, пенсії тощо).

Трансформаційна економіка - особливий стан еволюційного процесу суспільного розвитку в період зміни його соціально-економічних форм.

Траст - система довірчого управління власністю.

Тратта, переказний вексель - письмове доручення кредитора позичальникові про сплату певної суми пред'явнику тратти або іншій особі.

Тренд, тенденція - довготривала тенденція розвитку в певному напрямі економічного явища незалежно від короткострокових випадкових коливань.

Тренінг - послуги з підвищення кваліфікації управлінського персоналу, що передбачають використання активних методів навчання.

Трест - одна з форм монополій, за якої всі об'єднані підприємства втрачають свою комерційну й виробничу самостійність і підпорядковуються єдиному управлінню.

Трудовий контракт - згода робітника виконувати покладені на нього роботодавцем завдання в обмін на поточні та майбутні виплати.

У

Унітарне підприємство - комерційна організація, що не є власником використовуваного нею майна.

Управлінські цикли - періодична зміна систем управління економікою, що проходить через певні фази.

Утилітаризм - доктрина, згідно з якою держава повинна прагнути до максимізації сукупної корисності з погляду кожного члена суспільства.

Ф

Фактична зайнятість - зафіксований на конкретний час результат розподілу ресурсів праці.

Фактичні потреби - потреби, які фактично задовольняються наявними товарами та послугами.

Фактори виробництва (ресурси) - всі необхідні елементи, які використовуються для виробництва матеріальних і духовних благ.

Факторні доходи - винагорода, що її отримують власники факторів виробництва від участі в поточному виробництві товарів та послуг.

Фрикційне безробіття - незайнятість економічно активного населення, зумовлена комплексом факторів, пов'язаних із динамічністю процесів на ринку праці та недосконалістю інформаційних потоків.

Фритредерство - політика вільної торгівлі стосовно лібералізації зовнішньоекономічної діяльності, забезпечення вільного доступу на національний ринок товарів, капіталів, робочої сили тощо.

Фізичне зношення основного капіталу - втрата засобами праці фізичних властивостей і вартості внаслідок їхньої експлуатації та природного впливу.

Фізичний капітал - засоби виробництва, що беруть участь у виробництві товарів і послуг.

Фізіологічний мінімум - вартісна величина середньодушового сукупного доходу, що забезпечує такий рівень задоволення потреб у харчуванні, нижче якого існування людини неприпустиме.

Фіктивний капітал - цінні папери, що приносять дохід.

Фіскальна політика - діяльність держави щодо формування та регулювання державного бюджету (бюджетно-податкова політика), а також мобілізації коштів у державну казну з інших джерел.

Фрайчайзинг - надання невеликій фірмі, яка є самостійною юридичною особою, великою фірмою (франчейзером) права діяти під своєю торговельною маркою.

Функціональний розподіл доходів - спосіб розподілу національного доходу між споживачами залежно від виконання ними певних функцій в економіці.

Холдинг - компанія, що ставить за мету отримання і збереження участі в капіталі підприємств з метою контролю або спрямування їхньої діяльності.

Ц

Цивілізація - історично конкретний стан суспільства, який характеризується досягнутим рівнем продуктивних сил, особливим способом організації виробництва і відповідною духовною культурою.

Циклічне безробіття - незайнятість економічно активного населення, зумовлена спадами ділової активності в умовах циклічних коливань; виникає в результаті зниження сукупного попиту на працю внаслідок зменшення сукупного попиту на продукцію та негнучкості заробітної плати в бік її зниження.

Ціна - ринкова вартість товару, виражена в грошах; кількість грошей, що сплачуються за одиницю товару.

Ціна землі - капіталізована рента, тобто грошовий капітал, що забезпечує його власникові відповідний дохід, але не у формі ренти, а величиною, еквівалентною відсотку на вкладення в банк.

Ціна шансу - 1) витрати, пов'язані з вибором інвестицій з меншим доходом та більшим ризиком зі сподіванням на високий прибуток; 2) найвищий дохід за альтернативним видом інвестицій.

Цінні папери - документи, що виражають майнові (боргові) зобов'язання.

Цінова дискримінація - встановлення різних цін на один і той самий товар, виготовлений за однакових витрат різним групам покупців.

Ч

Часовий лаг - показник відриву в часі (відставання чи випередження) певних явищ або процесів.

Часткова зайнятість - регулярна зайнятість за наймом при скороченій тривалості роботи.

Чек - письмове розпорядження власника поточного рахунка в банку про виплату готівки або перерахування з рахунка на інший рахунок певної суми грошей.

"Чорна п’ятниця” день банківської або біржової кризи. Походження вислову пов'язане з виникненням перших біржових криз по п'ятницях: 11 травня 1866 р. в Англії та 24 вересня 1869 р. у США.
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Лежить в основі економічного розвитку, визначає мету


економічної діяльності, породжує проблему вибору








Вибір





Які блага, якої якості, у якій кількості виробляти








Які ресурси та технології використовувати для виробництва благ
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Вертикально-історичний підхід до класифікації власності
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РИНКОВИЙ СЕКТОР:


 Економічна система, що працює    виключно заради прибутку.


 Що виробляти, скільки і для кого - вирішує зиск.


 Є самовідтворювальним сектором в економіці.  


 Працює заради задоволення економічного інтересу суб’єктів, які самостійно заробляють і самостійно витрачають отриманий капітал. 








БЮДЖЕТНИЙ СЕКТОР: 


Виробляє необхідні для суспільства послуги, адже головна мета - задоволення потреб суспільства, а не отримання прибутку.


 Він не самоокупний і самостійно не фінансується, через що потребує функціонування ринкового сектору.


 Працює на гроші, що виділяються з бюджету і витрачає їх суворо за цільовим призначенням.
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Оптово-збутова надбавка (витрати і прибуток постачально-збутових організацій)





Акцизний збір





Прибуток





Собівартість





Торговельна надбавка (витрати і прибуток торговельних організацій)





Податок на додану вартість (ПДВ)





Оптова ціна підприємства (1+2)





Оптова ціна реалізації 
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Інфраструктура підприємства





Капітальне будівництво





Виробнича інфраструктура:





Соціальна інфраструктура:





допоміжні та обслуговуючі цехи, дільниці та господарства;


комунікаційні мережі;


засоби збирання та обробки інформації;


природоохоронні споруди;


інші.





засоби громадського харчування;


установи охорони здоров’я;


спортивні споруди;


дитячі дошкільні заклади;


заклади освіти;


заклади культури та відпочинку;


житлово-комунальне господарство.
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Суб’єкти соціальної політики України





Держава в особі відповідальних за вироблення і здійснення такої політики органів законодавчої і виконавчої влади
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� Одні блага суспільство має в необмеженій кількості, наприклад - повітря), інші - в обмеженій. Останні називають економічними благами. 


�Первіснообщинна форма власності - однакові права всіх членів общини на панівний об'єкт власності - землю, а також на засоби праці й результати виробництва.


Рабовласницька форма власності характеризується абсолютною концентрацією прав власності рабовласника на засоби виробництва, результати праці й на працівника (раба).


Феодальна власність передбачає абсолютні права власності феодала на землю й обмежені права на працівника (селянина-кріпака).


Капіталістична власність характеризується зосередженням прав власності підприємця на засоби та результати праці і відсутністю власності на найманого робітника, який має особисту свободу. Ліквідація приватної власності в колишніх соціалістичних країнах і заміна її так званою загальнонародною власністю з метою зрівняти всіх людей у правах на засоби виробництва і результати їх використання спричинили розрив природно-еволюційного процесу розвитку відносин власності, що стало однією з причин кризи і розвалу соціалістичної системи.


� Ринкова економіка — одна з вершин суспільної цивілізації, геніальний винахід людства, що не має альтернативи в оглядній історичній перспективі. Тому економіка, яка відкидала необхідність розвитку товарного виробництва, ринкових відносин, відкидала і досягнення світової цивілізації, чим прирікала себе на саморуйнування, як це трапилося з командно-адміністративною економікою в колишніх соціалістичних країнах. Тому вихід із кризи й економічний розвиток України полягає у створенні розвинутої ринкової економіки, інтегруванні її у світове ринкове господарство.


� Економічне зростання і розширене відтворення поняття ідентичні, але не тотожні.


� ВНП – сукупна ринкова вартість всього обсягу продукту обох сфер національної економіки, створеного національними підприємствами (або її громадянами) незалежно від місця їхньої діяльності. Тому ВНП включає доходи громадян, котрі мешкають за кордоном, і прибуток, отриманий в інших країнах транснаціональними корпораціями, але він не містить прибутку іноземних інвесторів, які функціонують у певній країні.


ВВП відрізняється від ВНП на суму чинникових доходів від використання ресурсів певної країни за кордоном без аналогічних доходів, вивезених із країни іноземцями. Отож, якщо до ВВП додати різницю між доходами підприємств і громадян, котрі працюють за кордоном, і доходами іноземців, які займаються діяльністю в межах країни, то,отримаємо ВНП. 


У кількісному відношенні різниця між ВНП і ВВП дуже незначна, оскільки в більшості країн переважна частка товарів і послуг створюється їхні�ми жителями на території своїх країн: для розвинених країн, як правило, в межах ±1—З відсотки. 


� Обчислення ВВП на основі різних методів може приз�вести до не збігання його кількісних оцінок. Найчастіше такі розбіжності спричинені тим, що зібрані статистичні дані не дають абсолютно достовірного відображення кількісного змісту економічних операцій. У країнах з розвиненою статистичною службою ці відхилення незначні й на рівні ВВП, як правило, не перевищують 1—2 відсотки.





� Введений у наукову термінологію в 70-ті роки американськими економістами У. Нордхаузом і Дж.Тобіном.


� У сільському господарстві земля - це і основний засіб праці, і предмет праці.


� Вчені вважають, що тільки 5-7 % населення країни мають природну здатність до підприємництва.














� Слово «монета» виникло внаслідок того, що стародавні римляни використовували Храм богині Монети як майстерню для карбування монет. Монети вперше з'явилися на тер. Лідії і древньої Греції у 8-7 ст. до н.е. З'являючись у розвинутих державах, монети швидко поширювалися на сусідні варварські племена, потім усе далі і далі. Згодом усі місця, де виготовлялися монети, сталі називати «монета». 





� У такий спосіб переважно здійснюються розрахунки між юридичними особами (підприємствами, фірмами). 





� Третя особа може передати вексель четвертій особі, здійснивши власний передавальний запис, і т. д. Таким чином, переказний вексель набуває певної форми грошей – кредитних грошей, що виконують функції засобу обігу і засобу платежу.





� При натуральному або бартерному обміні кожний бажаючий укласти угоду мав знайти того, хто не просто хоче взяти товар, але й готовий в обмін запропонувати саме те, що потрібно (Т-Т). В умовах же грошового обігу можна продати товар будь-якому бажаючому, а потім купити необхідне у будь-якого продавця, це стає можливим завдяки використанню грошей (Т-Г-Т).


� Нагромадження з’явилось тоді, коли товаровиробник міг відкласти гроші на майбутнє від виручки. 


� Він з'ясовує внутрішні зв'язки між кількістю грошей в обігу і масою товарів, рівнем ринкових цін, швидкістю обороту грошей.





� Цим шляхом пішла Україна, ввівши в обіг гривну. 





� Проблема бюджетного дефіциту зводиться до визначення його граничних меж. Світовий досвід допускає дефіцит бюджету на рівні 2% ВНП.





 � В бізнесі не обов’язково безпосереднє керівництво, можлива тільки форма участі (наприклад, через деякі засоби, гроші тощо). Ось чому служба в державних установах, робота по найму в компанії не є бізнесом, проте володіння акціями компанії або робота на власному підприємстві – бізнес.





� Так просте суспільне відтворення характерне для традиційних ЕС з неринковою економікою і спричиняє зниження темпів розвитку. При розширеному відтворенні завжди зростає кількість виготовленого суспільного продукту, часто досягається поліпшення його якості. Фактори виробництва постійно розширюються за рахунок того, що весь додатковий продукт не йде на особисте споживання - частина його авансується на розширення суспільного виробництва.





� Норма резервування зростає, якщо виникає потреба скоротити грошову пропозицію, і зменшується, коли її необхідно збільшити. 





� Банківське об'єднання створюється за попередньою згодою Національного банку України та підлягає державній реєстрації шляхом внесення відповідного запису до Державного реєстру банків. Банк може бути учасником лише одного банківського об'єднання. Учасники банківського об'єднання перед своєю власною назвою вказують назву банківського об'єднання.





� Ставка рефінансування є інструментом грошово-кредитного регулювання, за допомогою якого центральний банк впливає на ставки міжбанківського ринку, а також на ставки по кредитах і депозитам, що надають кредитні організації юридичним і фізичним особам. 





� Природно допустимий рівень безробіття 4-6 %.





� Доки що гривня відноситься не до вільно конвертованих валют, а до внутрішньо конвертованих. Наприклад, можна купити або здати долари в Україні, але ні Манхетен Банку, ні в Нью-Йорк Банку обмінювати гривні не будуть.





� Сальдо можна визначити за окремими видами діяльності (статтями торговельного балансу) і за балансом у цілому.





� Дефіцит або актив торговельного балансу відображає конкурентоспроможність, слабкість або силу економіки країни на міжнародних ринках.





� Його виникнення і ста�новлення є наслідком дуже тривалого історичного розвитку, основою для цього стали міжнародний поділ праці (МПП) та міжнародне кооперування.


� У світі близько 230 держав; 5,5 млрд. чоловік; до 300 найменувань національних грошей. 
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